. GRUPO CORTEFIEL

Oferta de Cortefiel para comprar AdolfofDominguez

*Presenta una QPA por la totalidad de las acciones, con pago en efecti ¢ v condicionada a que

acuda mids del 51% del capital.
*Cortefiel financiard la operacion con deuda.
*Ofrece 9 por accion, con prima del 32,3% sobre la cotiacion media deﬂdﬁmo trimestre,

*Cortefiel incorporard a sus lineas la gama Adolfo Dominguez.

Madrid, 14 de marzo de 2001.- El Grupo Cortefiel ha presentado ante la una Oferta Piblica
de Adquisicién de la totalidad de las acciones de Adolfo Dominguez, S.A. &bn pago de las mismas en
efective. El precio ofrecido es de 9 euros por accién, con prima del 21,8% [obre la cotizacién filtima
y del 32.3% sobre la media del 0ltimo trimestre, Cortefiel financiara la bracion incrementando su
endeudamiento. La oferta se formula con la Gnica condicién de gue acn | a ella mds del 51% del
capital. El plazo de la oferta es de un mes a contar desde el momento en fjue sea autorizada por la
CNMV. Esta oferta no ha sido solicitada pero es intencion del Grupoll Cortefiel contar con la
colaboracion del accionista mayoritario Adolfo Domingunez, en todo 1o relacipnado con las actividades

de disefio, colecciones ¢ imagen de marca,

con su dimensién, recursos y experiencia de gestion a mejorar 1a rentabilidad de los activos de Adolfo
Dominguez 5.A y a s expansion nacional e interpacional. Es intencifin del Grupe Cortefiel
mantener su actoal equipo directivo,

El Grupo Cortefiel una vez que obtenga el control de Adolfo I[:zu%:nguez, 5.A. contribuird

El Grupo Cortefiel ha formulado esta oferta tras conchin} que existe una clara
complementariedad entre ambas compafiias, que juntas optimizan la cion de valor para los
accionistas, mejoran la oferta a los clientes y amplian las oportunidades pafa ambas plantillas y sus
colaboradores v proveedores. Son evidentes las sinergias opetativas en las Ardhs de compras, industrial,
tecnologica y de gestidn, asi como en Ia gama de productos; -

- Se adquiere una marca de prestigio que refuerza los formaﬂias de Ia pama alta con
excelente posicionamiento y potencial de crecimiento. -

- El Grupo Cortefiel aportard una fuerte y solida capacidad

gestién, a un proyecto
originalmente bueno, pero que s¢ ha visto frustrado en su desa .110.

- Se fortalece Ia presencia en el mercado natural v la capacidad de|bxpansion intemacional.

jediata y consistente, con

- La creacion de valor con reflejo directo en BPA y CFPA es i
una amplia mejora sobre la mera suma de partes.

- Se utiliza la capacidad de endendamiento del Grupo Cortefiel o timizando los niveles de
apalancamiento financiero y evitando solicitar los recursos al me gca

De este modo el nuevo Grupo resultante de esta operacion comi
expansion e internacionalizacién en curso para consolidarse como uno de los I pos internacionales de
referencia en el sector de moda. Para ello suma 867 tiendas en Espaa y 22 g
superficie de venta, casi 7.000 empieados, una facturacién agregada superior|p
beneficio neto agregado por encima de 10,500 millones; en resumen, 1
mejorar su posicién en el competitivo escenario nacional e internacional del s e%



