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Bankinter presenta la informacion trimestral de los estados
financieros bajo los criterios contables y formatos recogidos en la Circular
del Banco de Espafna 4/04.

Del mismo modo BANKINTER advierte que esta presentacion puede
contener previsiones relativas a la evolucion del negocio y resultados de la
entidad. Si bien estas previsiones responden a nuestra opinion y nuestras
expectativas futuras, determinados riesgos y otros factores relevantes
podrian hacer que la evolucion y los resultados reales difieran
significativamente de dichas expectativas. Entre estos factores se incluyen,
sin caracter limitativo, (1) tendencias generales del mercado,
macroeconomicas, politicas y nuevas regulaciones, (2) variaciones en los
mercados de valores tanto locales como internacionales, en los tipos de
cambio y en los tipos de interés, en otros riesgos de mercado y operativos,
(3) presiones de la competencia, (4) cambios tecnolégicos, (5) alteraciones
en la situacion financiera, capacidad crediticia o solvencia de nuestros
clientes, deudores y contrapartes.









Bankinter lider en calidad de servicio

- Indicador de calidad de servicio (ISN) -
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Continua el fuerte crecimiento del
Beneficio Neto...

Miles €

200.000 -

180.000 -

160.000 -
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100.000 -




...con solidos incrementos en todos los
margenes,

Cta. Rtdos. (miles €)
ATMs

Ac Sep’06
42.238.856

Ac Sep’05

35.787.949 6.450.907

Marg. Intermediacion

343.931

322.065

21.866

Rdos. Método Participacion

23.382

17.737

5.645

Comisiones

157.325

140.063

17.262

Seguros

(175)

856

(1.031)

Operaciones Financ.

77.860

33.214

44.646

Marg. Ordinario

602.323

513.935

88.388

Costes Transtf.

(292.825)

(254.441)

(38.384)

Marg. Explotacion

309.498

259.494

50.004

Pérd. por deterioro

(65.654)

(50.506)

(15.148)

Dot. a provisiones

1.281

(7.353)

8.634

Otros resultados

5.362

242

5.120

BAI

250.487

201.877

48.610

Impuesto s/ beneficio

(73.441)

(60.418)

(13.023)

BDI atrib. al Grupo

177.046

141.459

35.587




...soportado por un fuerte ritmo de
crecimiento de la inversion

- Inversion Crediticia -

Mill .€
31.000 - 24.7%

29.000 -
27.000 -

25.000 -

o J
21.000 -




...cada vez mas diversificado,

- Desglose del crecimiento de la inversion - Composicion de la cartera crediticia
(en %20) - (en mill. €) -

media

Leasing

Cto
Comercial

Sin Gtia




y por el crecimiento en recursos de clientes

- (en mill €) - Sep’06 Variacion %0
Recursos tipicos de clientes 17.377 1.903 12,3

Recursos fuera de balance 11.576 1.028 9,8

- Crecimiento de recursos de clientes -

media

Repos




El spread de clientes empieza a
recuperarse

- Evolucion Margen de Clientes Unitario (en 26) -

1,54

-0,18% (Vs -0,20% jun06)
\/\/\—\56

M. Clientes +
empreéstitos




El spread de clientes empieza a
recuperarse

- Evolucion Margen de Clientes Unitario (en 26) -

. 1,95
+0,13% (vs +0,04%0 jun06)

Margen de Clientes

1,54

~0,18% (Vs -0,20% jun06)
\/\/\—\56

M. Clientes +
empreéstitos




a pesar de la rapida repreciacion del
pasivo frente al activo

- Evolucion coste de los recursos y - Evolucion medias moviles euribor -
rentabilidad de la inversion -

F M A M J J

<-Coste Rec. - -Rent.Inversion <~Mmovil Eur3M - -Mmovil Eur12M




Todo acompanado por el buen

comportamiento de las comisiones...

- (en miles €) - Sep’06 Variacion

%0

Comisiones netas 157.325 17.262

12,3

Comisiones cobradas 207.600 25.842

14,2

Comisiones pagadas 50.275 8.580

20,6

- Crecimiento por tipo de comisiones (en miles €) -

Seguros 892
cobros/ pagos 1.316

F. Pensiones 1.520

F. Inversion 7.324

o 3.000 6.000 9.000 12.000




...en las gue se incrementa el peso de
nuevos servicios de valor anadido,

- Desglose comisiones cobradas (en %0) -
- Sep 05 - - Sep 06 -
20%

28%% 25%0
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Los negocios de participadas,
principalmente DA, mantienen su
creciente contribucion

- Rdo. entidades por el método de la -Aportacion de LDA* al resultado
participacion (en miles €) - (en miles €) -

31,8%6 | 21,8%

L}




Los resultados por operaciones financieras
siguen mostrando su fortaleza

- Resultado por operaciones financieras (en miles €) -

134,4%0




Los resultados por operaciones financieras
siguen mostrando su fortaleza

- Resultado por operaciones financieras (en miles €) -

Sep'06 Ex Ence




El crecimiento de los costes se desacelera,

miles € Sep’06 Variacion Dif. %

Marg. Ordinario 602.323 88.388 17,2
Costes Transt. (292.825) (38.384) (15,1)
Marg. Explotacion 309.498 50.004 19,3

Ratio de Eficiencia

48,5%0 !

47,9%0




mientras las dotaciones crecen ligeramente
por encima del crecimiento de la inversion,

miles € Sep’06 Variacion Dif. %6

Per_dldas por deterioro de _65.654 -15.148 30,0
activos

- Dotaciones a Provisiones (miles €) -

+30%0

O Especifica

O Genérica




manteniendo altos niveles de calidad de
activos y de cobertura de riesgos

Miles de €

M"'/H/. 574906 cobertura
450.000 -

390.000 - +22 7 6% TS%
330.000 - m

270.000 413 mill.€

210.000

150.000 1
74.993
TR +16,3%
90.000 : - — —a

30.000

=B-Morosidad =#=Provisiones




Seguimos generando mas valor para el
accionista

- BPA (en €)- - ROE (en 9%0)-

23,9%0
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Bankinter es el mas rentable en el
periodo 2003-2005™

- Rentabilidad para el accionista % - - Rentabilidad media anual para el
accionista 2003-2005 -
48

41,8
43
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2003 2004 2005 Ibex35+ Div
~—BANKINTER - IBEX (con div.)







El crecimiento esta centrado en los
segmentos objetivo

- Crecimiento interanual Inversion media por Divisiones
(en %20.) -

media
n

Particulares

Corporativa
Extranjeros

Finanzas

Privada

Pymes




reflejandose en sus resultados

- Crecimiento interanual del BAI por Divisiones (en 26.) -

Particulares

Extranjeros
Corporativa

Privada

Finanzas

Pymes




y en el cambio de mix de la cartera
crediticia
- Distribucion de la inversion por Divisiones -

- Sep 05 - - Sep 06 -

-4%0 f

[] Pymes [ Privada [] Finanzas

[ Corporativa [] Particulares [ Extranjeros




Hipotecas

Venta cruzada




Los resultados de Pymes son cada vez mayores
en todos los margenes,

- Cta. Rtdos. Negocio de Pymes (en miles de €) -

Cta. Rtdos. Dif. 20

ATMs (mill.€) 4.890 1.483
Marg. Intermediacion + ROF 64.497 17.488
Comisiones 38.727 8.964
Margen Ordinario 103.224 26.452
C. Transformacion (58.836) (12.751)

Marg. explotacion 44.388 13.701
Dotac. Neta Insolvencias (6.455) (2.648)

Rdos. Extraordinarios (16) (55)
BAI 37.917 10.998




gracias a un crecimiento sostenido de la
Inversion,

- Crecimiento Interanual de inversion media en Pymes (en mill. €)-

5.400 - 40,6%0
5.000 -
4.600 -
4.200 -
3.800 -
3.400 -
3.000 -
2.600 -
2.200 -

1.800 -




asli como de los clientes activos...

-Clientes Activos Pymes (n° de clientes)-

16,3%0

||




..alineados con nuestra propuesta de
valor en tecnologia

-Transacciones por canal Pymes (s/100%0)-

B CANAL MOVIL

O BANCA TELEFONICA
B TARJETAS

B OFICINAS

O EBANKINTER




y en la calidad

-1SN Indicador de calidad de servicio Pymes -

77,7
—

Dif. 2,79

Indicador medio

mercado pymes
74,87

3TO5 4T05 1TO6 2T06

F




Venta cruzada




Seguimos ralentizando el crecimiento de
hipotecas,

- Evolucion stock de Hipotecas (en miles €) -

Millones €

24.000 - 16,9%0

23.000 -

21.000
20.000 -
19.000 -
18.000
17.000 -

16.000 -




Centrando la nueva produccion en los
perfiles de clientes de renta alta

Cartera: 83,6%0
(Alto + medio)

T T T T T T T T T
1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 Sep'0O6

—Alto — Medio — Bajo




manteniendo una cartera centrada en
hipotecas vivienda

- Distribucién de la cartera de Hipotecas (en -20) -

4%%0

7% @12 vivienda
022 vivienda
B Resto

O Promotores




y conservando una adecuada calidad
crediticia

Nueva
Cartera T
Produccion

Prestamo medio (miles.€) 139,8 171,58

Plazo (meses) 205,4 331,4
%6 / valor de tasacion 60,6 63,9

Datos en %

Esfuerzo 28,1 34,7
Diferencial 0,61 0,51
Morosidad 0,13




Hipotecas




Seguimos potenciando la venta cruzada en
todos los segmentos

- Numero medio de productos por cliente -

—

5’06 @

Media BK por Banca
cliente corporativa




Mejorando la penetracion de los seguros
en la produccion hipotecaria

- %6 de integracion seguro de vida - Numero de pdlizas de seguros (en
en hipotecas - miles) -

‘Sep 05 ‘Sep 06

Cartera Nueva Produccion

[ Vvida Riesgo [] No Vida




Incrementando la contribucion de los
seguros al resultado

- Aportacion del negocio asegurador al BAI
del Grupo (en miles €) -

18,4%0

T

0 SEGUROS BK*
OLDA>>




El negocio de Renta Variable crece en
actividad

-Numero de ordenes ejecutadas - Efectivo depositado (en mill €)-

(en miles) -
16.000 -

17,3%

0
0]
-
-
=




apoyado en una platatorma transaccional
diversificada y a conveniencia del cliente

-Ordenes de compra venta ejecutadas por Canal -

1%0 11%
204

.7%

O OFICINAS

O TELEFONO

B EBK EMPRESAS
O INTERNET

B MOVILES




La contribucion de la gestion de activos se
preve creciente y estable

-Distribuciéon de la cartera por tipo de Fondo -

Sep’06

Venta cruzada Fondos 56,47%

23%0

Comision media 0,78%
Var. Ingresos 14,33% 9%

9%0

20%0

O MONETARIOS B R. VARIABLE
ER. FIJA 00 O. GESTORAS
B OTROS




Fortaleza de

Balance




Gestion optima de la base de capital

- Base de Capital BIS-

10,68%0
10,25% 10,40% 10,41%0 10,17%

Sep’'05 Dic'05 Mar'06 Jun'06 Sep’'06

O Core Capital ® Preferentes O Tier 11




Las provisiones genericas aportan extra
solvencia

- Core Capital con genéricas-

Sep '05 Sep' 06

O Core Capital ®m Generica







"Fuerte iIncremento del beneficio

BSolido crecimiento, adelantandonos al
cambio de ciclo (Pymes vs. Hipotecas)

"Los ingresos y la rentabilidad de clientes

Y negocios van a mas

"Las bases mas sdlidas en solvenciay
calidad del riesgo crediticio




Gracias
BANREKINTER




