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Grupo Picking Pack aumenta su facturacién un 125% hasta 25,389 millones
de pesetas (153 millones de Euros), su cashflow operativo se incrementa
en un 51% hasta 1,826 millones de pesetas (11 millones dei' Euros)

Ola Internet alcanza en Agosto 65.000 lineas telefénicas cuntrathclas con
tecnologia VolP

Después de la ultima ampliacién de capital GPP cuenta con un potencial de caja
de mas de 32,000 millones de pesetas (200 millones de Euros) para inversiones y
adquisiciones.

" La facturacidn se incrementa un 125% hasta los 153 millones de Euros;

* El cashilow operativo obtenido es de 11 millones de Euros, lo cual supone un 51%
mas respecto al mismo periodo del ejercicio anterior; i

* La gama de servicios con contenido tecnologico para las pyrhes;; se ha visto
ampliada tras la adquisicion de Ola Internet vy de diversas empresas en Estados
Unidos; |

i

= FElresultado consolidado, mejor que las expectativas, es de - 2.8 millones de Euros,

debido a la integracién de Ola, que se encuentra en la fase de desarrolio de su plan
de negocio en el sector de telecomunicaciones e Internet; !

* La divisién de “Vieja Economia” sigue su crecimiento, mientras la de “Nueva
Economia” adelanta previsiblemente su punto de breakeven al segundo trimestre de
2001, gracias a una buena acogida de su primer producto (Ia Tarifa Plana de voz) en
el mercado de las pymes;

* GPP con un ratio de endeudamiento de solo un 17% antes de la ultima ampliacién de
capital refuerza su capacidad de endeudamiento potencial hasta los 100 — 150
millones de Euros, & incluyendo sus recursos de caja podra destinar a sus futuras
adquisiciones un total de 200 millones de Euros.

El Prat de Llobregat (Barcelona), 1 de Septiembre de 2000.- E! primer semestre del 2000
ha visto el negocio tradicional de Grupo Picking Pack (www.pickingpack.net) de un lado
consalidar su crecimianto organico generador de flujos de caja y de otro lado seguir en su plan
de adquisiciones con la adicién de 6 nuevas compaiias de tamafo medio en el mercado
americano, de la industria reprografica (Simco, Invisuals, LOO, Sourthen Biusprint, Arrows y
Prestos).

A la vez GPP ha incrementado sus servicios de valor afiadido para las pymes a través de su

fuerte apuesta hacia las nuevas tecnologias, con la adquisicion de una participacion en

www.cephren.com, (servicio de reprografia y gestion de datos mediante tacmoiogl’a onling) y

especialmente a raiz de la adquisicion de Ola Internet, especializada en la transmisién de voz

y datos mediante protocolo IP, disefio de paginas web, web hosting, acceso a Intemet,
|
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ingenieria de clientes, las tiendas vituzles de su Area B2B ¥ segun‘dad de redes con su
division 1P&

La compafiia ha registrado una facturacion consolidada de 153 millones de euros, lo
cual confirma el fuerte crecimiento experimentado (125%) en ralacidn alf mismo periodo
del ejercicio anterior, consecuencia de: a) consolidacion de las ventas de las nuevas
adquisiciones; b) confirmacién de un mercado cada vez mas volcado hacia las nuevas
tecnologias y outsourcing; c) creciente liderazgo en el sector de servicios de contenido
tecnoldgico para las pymes a nivel mundial, a través de una oferta cada vez mds completa; d)
crecimiento orgénico elevado en todas las Areas geograficas particularmente en Espafa
donde ha sido de aproximadamente un 30%.

Ademis, Grupo Picking Pack ha consolidado notablemente su capacidad !de generacion
de flujos de caja (EBITDA) alcanzando los 11 millones de euros. lo_cual supone un
incremento de un 51%. .

La integracion de Ola Internet, que se encuentra en la tase de desarrollo de su plan de
negocio en el sector de telecomunicaciones e Internet, ha significado entrar en resultados
negativos de 2.8 millones de euros a nivel consolidado, aunque las perdidas de Ola son
inferiores a las expectativas, y gracias a las sinergias con GPP se estima pasar a break even
en el 2001 con unas 6 meses de adelanto, |

Ola Internet, ha obtenido una mu buena acogida por parte del mercade con unas 45,000
lineas telefénicas (tarifa plana de voz) contratadas al cierre del primer sgmestre y entomo
las 65,000 lineas a finales de agosto. Esta cifra supone un éxito para Ia compania, que se
adelantd al mercado presentando la primera tarifa plana telefénica a un precio de 7.500
pesetas /mes para las pequenias y medianas empresas espafiolas. Ola Internet ofrece este
servicio a través de una red basada en tecnaologia IP, la mas avanzada por sus posibilidades.
Ha contribuido en la expansién de Ola sy rapida integracién dentro de GPP; hay que destacar
gue Picking Pack Service Point Espafia esta introduciendo en su red los servicios ofrecidos
por Ola Internet, ya que poses licencias como agentes de Ola en un 50% de suU red
franquiciada (mas de 150 puntos repartidos por toda Espafia).

La Tarifa Plana ha sido el primer producto lanzado por Ola hace menos de un afio,
exclusivamente disefiado para el mercado B2B y orientado a las pymes. En un muy proximo
futuro Ola prevé introducir en el mercado nuevos productos de valor afadido que permitiran
un outsourcing total a un unico proveedor de las necesidades de telecomunicaciones
enfocados a los datos e Internet de las pymes. ‘

La situacién patrimonial continda siendo muy sdlida: a finales de Junio, el endeudamienio
bancario neto era de un 17% sobre fondos propios (antes de la ampliacién de capital que ha
sido completada con éxito en Julio Yy que ha incrementado los fondos propios del grupo en
mas de 112 millones de Euros). Esto permitira hacer un_mayor uso ide deuda y

alancamiento de balance da GPP en un futuro de aproximadamente 100 — 150 millones d
Euros, gue conjuntamente con los recursos de caja disponibles pons GP

rivilegiada de fortaleza financiera ara abordar provectos futuros de inve ion v expansion

internacional de hasta aproximadamenta 200 millones de Furos para adquisiciones e
inversiones,

El gran crecimiento que ha experimentado GPP en el ultimo afio ha permitido casi doblar su
plantilla desde los 1,270 hasta los 2,300 empleados.

Segun Carlo U. Bonomi, Presidente de Grupo Picking Pack “estamos alcanzando la gran
mayoria de los objetivos predeterminados antes de la operacién de Ola, de | cuales, los
pilares fundamentales zon I imegracicn del equipo liderado por Ferando Reymundo,
Consefero Delegado de Ola y el alcance de un numero significativa de lineas para poder
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i
migrar en ellas toda una serie de servicios de valor afiadido para las pymes. $i aiadimos qiie
tenemos una situacién patrimonial ¥ financiera extremamente sdlida ¥ en linea con las

expectativas, nuestro enfoque se concentrard en los proximos seis meses en integrar

industrialmente las operaciones histdricas Y mejorar su rentabilidad e invertin fuertementa en
nuestra expansion "

Grupo Picking Pack (www.pickingpack.net) ofrece servicios y contenidos tecnol6gicos para
la pymes de alto valor afiadido. Emplea a mas de 2.300 personas en 7 paises y tiene un total
de 355 puntos de servicio en su red internacional. Con sede central en Esparia, GPP cotiza
en la Bolsa espafiola. '

Advertencia:

Los comunicados y noias de prensa aquf difundidos reflejan la opinion de GRUPO PICKING
PACK, S.A. sobre Ia situacidn ¥ probable evolucion futura de Ja compania. Dichos
comunicados y notas pueden incluir datos, informaciones Y valoraciones \basadas en y
relativas a expectativas de futuro, por lo que deben ser tomados con Ia debr'tra prudencia, y
entendidos y valorados como tales,

Dada la elevada volatilidad de las acciones de comparfifas vinculadas a los nueves sectores
tecnologicos, GRUPO PICKING PACK, S.A. aconseja al inversor el previo asesoramiento

especifico en la materia a iravés de empresas, entidades y/o profesionales debidamente
cualificados.
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