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1.- EVOLUCIÓN RECIENTE.

Al 30 de junio de 2007 la cifra de ingresos totales del Grupo asciende a 
149.309 miles de euros, frente a los 94.699 miles de euros correspondientes 
al  mismo periodo del ejercicio anterior. Este incremento de 54.610 miles de 
euros representa un crecimiento del 57,67%

El beneficio de explotación antes de amortizaciones (EBITDA) asciende a 
24.363 miles de euros, frente a los 5.904 miles de euros del primer semestre 
del 2006, lo que representa un crecimiento del 312,65%

El beneficio de explotación del primer semestre del 2007 asciende a 5.189
miles de euros, frente a los 2.763 miles de euros del primer semestre del 
ejercicio 2006, lo que representa un crecimiento del 87,80%

El beneficio consolidado del Grupo en el primer semestre del 2007 asciende a 
7.795 miles de euros, un 117,98% más que en el primer semestre del ejercicio 
2006, donde el beneficio consolidado del Grupo ascendió a 3.576 miles de 
euros

Al cierre de este trimestre el Grupo ya ha realizado la integración de Calatel, 
ELFER, Telespan 2000 y Notro Films sociedades que se integran en el 
perimetro de consolidación del Grupo con fecha 1 de enero de 2007. 

Al 30 de junio de 2007 Avánzit, S.A. mantiene acciones en autocartera por 
importe de 5.435 miles de euros, contando igualmente con una tesorería y 
otros medios liquidos equivalentes por importe de 17.681 miles de euros.

Al 30 de junio de 2007 Avánzit, S.A mantiene una participación financiera en 
Amper, S.A superior al 8,5% del capital social de la misma. 

CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS CONSOLIDADA NIIF (Miles de euros) 

1ºsemestre 2007 1º semestre 2006 VAR (%) 

TOTAL INGRESOS 149.309 94.699 57,7 %

EBITDA 24.363 5.904 312,6 %

BENEFICIO DE EXPLOTACIÓN 5.189 2.763 87,80 %

BENEFICIO ACTIVIDADES CONTINUADAS 7.976 5.346 49,20 %

BENEFICIOS CONSOLIDADOS 7.795 3.576 118,0 %
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 Los Ingresos Consolidados del Grupo Avánzit, a 30 de junio de 2007, han 
sido de 149.309 miles de euros, un 57,7% superior a los del ejercicio 2006 
(94.699 miles de euros). 
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INGRESOS DEL GRUPO AVANZIT

 Los Beneficios de explotación antes de amortizaciones (EBITDA) 
consolidados del Grupo Avánzit, a 30 de junio de 2007, han sido de  24.363
miles de euros, un 312,65 % superior a los del ejercicio 2006 (5.904 miles de 
euros).
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EBITDA DEL GRUPO AVANZIT

 Los Beneficios de explotación (EBIT) consolidados del Grupo Avánzit, a 
30 de junio de 2007, han sido de  5.189 miles de euros, un 87,80 % superior a 
los del ejercicio 2006 (2.763 miles de euros).
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EVOLUCIÓN POR AREAS DE NEGOCIO 

La actividad del Grupo Avánzit se divide en 3 grandes áreas de negocio: 

A) INFRAESTRUCTURAS (TELECOM + INTERNACIONAL) 

Actividad centrada en ingeniería, diseño, ejecución y mantenimiento de redes de 
telecomunicaciones, electricidad y otras infraestructuras.  
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INFRAESTRUCTURAS

Como se puede observar, el gráfico muestra un crecimiento constante y 
continuado en todos los años, crecimiento que se acentúa gracias a las sinergias 
generadas con las nuevas incorporaciones de Sociedades durante el primer 
semestre del año 2007. 

B) TECNOLOGIA 

Actividad centrada en trabajos de ingeniería, construcción y operaciones de redes,  
diseño e integración de sistemas, servicios de outsourcing y servicios avanzados. 
Realiza igualmente trabajos de planificación, consultoría y gestión integral de 
proyectos.
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Durante el primer semestre del año 2007 ha finalizado la primera fase de la 
reestructuración acometida en el ejercicio 2006 por la sociedad con objeto de 
adecuar su plantilla a las necesidades de su negocio actual y de la estacionalidad 
del mercado en el que desarrolla su actividad principal. 
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C) MEDIA-AUDIOVISUAL 

En la actualidad el Grupo VERTICE 360 GRADOS desarrolla su actividad en las 
áreas de  distribución de cine y DVD´s, alquiler de equipos técnicos, producción de 
cine y TV y post-producción de imagen y sonido para publicidad, cine y televisión. 
Realiza igualmente la elaboración de contenidos, doblaje y animación para 
terceros, principalmente canales de televisión. 
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INGRESOS DEL AREA AUDIOVISUAL

El grafico anterior muestra como se han triplicado los ingresos respecto del mismo 
semestre del año anterior, crecimiento que impulsado por las diferentes 
actividades y sinergias entre las sociedades del Grupo, dará lugar al gran Grupo 
Multimedia que VERTICE 360 GRADOS quiere ser.  
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2. - OPERACIONES CORPORATIVAS

Durante el primer semestre del 2007 se han consolidado y afianzado las operaciones 
estratégicas definidas por el Grupo Avánzit en el ejercicio pasado, pudiendo distinguir: 

VERTICE 360 GRADOS 

A lo largo del 2º trimestre del 2007 se han incorporado las siguientes sociedades de 
contenidos: Telespan 2000, S.L. (producción de cine) y Notro Films, S.L. (producción 
de TV, teatro y musicales y distribución de cine). Todas estas incorporaciones vienen 
acompañadas con la incorporación de gestores del primer nivel en el sector. Este 
talento empresarial ha sido capitalizado por el Grupo mediante el nombramiento el 
pasado 7 de febrero de José María Irisarri como nuevo Presidente ejecutivo de 
VERTICE 360 GRADOS. 

Con todo esto, VERTICE 360 GRADOS es ahora un grupo diversificado, presente en 
la mayoría de los servicios y contenidos del sector, con un tamaño relevante que 
supera ampliamente los requisitos mínimos expuestos en la última Junta General de 
Accionistas, con un equipo gestor de primer nivel y con unas excelentes perspectivas 
de futuro derivadas de su realidad actual y del gran potencial que ofrece un sector con 
creciente demanda de contenidos y servicios derivada de la multiplicación de medios, 
en especial las TDT.  

El futuro inmediato de VERTICE 360 GRADOS, pasa por su cotización en Bolsa 
mediante la difusión previa de su capital entre los accionistas de Avánzit y el 
preceptivo cumplimento de los requisitos exigidos por la CNMV y BME (Bolsas y 
Mercados Españoles). La propuesta específica para afrontar los pasos necesarios 
para su cotización fue presentada por el Consejo de Administración en la Junta 
General de Accionistas de Avánzit, del pasado 7 de mayo dónde fue aprobada por 
unanimidad.

Con fecha 3 de julio de 2007 la Junta General Extraordinaria de Accionistas de Avánzit 
ha aprobado el reparto de un dividendo en especie consistente en la entrega de una 
acción de VERTICE por cada acción de la que cada accionista de Avánzit sea titular al 
igual que solicitar su admisión a cotización en la Bolsa de Madrid y Barcelona.  
Una vez cotizada VERTICE, continuará su proceso de desarrollo corporativo con la 
ventaja diferencial de poder acceder a los mercados de capitales para financiar su 
crecimiento. 

CALATEL

Durante el 1º semestre de 2007 el conjunto de Avánzit Internacional más Calatel forma 
una división global, con unas ventas previstas para el ejercicio 2007 de más de 100 
millones de euros. 

CALATEL aporta al Grupo Avánzit una serie de mejoras competitivas: mayor presencia 
geográfica, pasando a ser uno de los escasos proveedores de servicios de 
telecomunicaciones capaz de cubrir desde México hasta Tierra del Fuego, incluido el 
Caribe; un equipo técnico multi-idioma, capaz de desarrollar proyectos en áreas no 
hispanas; ampliación de la experiencia en infraestructura de redes de telefonía móvil, 
uno de los objetivos del Plan estratégico; y una serie de acuerdos tecnológicos y 
partners de infraestructura audiovisual. 

La adquisición de Calatel ha supuesto igualmente la incorporación de un equipo gestor 
de gran calidad y proyección que, al igual que ha ocurrido en VERTICE 360 GRADOS, 
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está previsto asuma la responsabilidad de gestión de toda la división internacional del 
Grupo.

CALATEL, desarrolla su actividad en el sector de instalación y gestión de 
infraestructura eléctrica, audiovisual y de telecomunicaciones fijas y móviles en 
Centroamérica y Caribe lo que constituye un complemento perfecto a las actividades 
de Avánzit Internacional. 

Así, en el 1º semestre de 2007 se han llevado a cabo por primera vez proyectos en  
Guyana y Surinam. Además se procedió a las negociaciones para ampliar las 
operaciones a Oceanía, culminada con un contrato en el mes de abril para el 
desarrollo de la red GSM de Papua - Nueva Guinea. 

ELFER

El pasado 6 de febrero de 2007 se llegó a un acuerdo con los accionistas de Elfer, 
empresa dedicada a la ingeniería, construcción y mantenimiento de infraestructura 
ferroviaria y eléctrica,  para la adquisición del 100% de esta sociedad por un valor que 
variará entre 6,5 millones de euros y 9,4 millones de euros en función del cumplimiento 
de un ambicioso plan de crecimiento en los próximos años. 

La combinación de Avánzit Telecom y Elfer supondrá en 2007 unas ventas previstas 
para el ejercicio 2007 de más de 70 millones de euros, potenciando además a esta 
última compañía, que venía estando limitada en muchos casos por su tamaño en los 
grandes contratos de este sector. 

NAVENTO 

Desde que Navento se incorporó al Grupo Avánzit a mediados del mes de octubre de 
2006 se han cumplido los plazos del Plan de Negocio. Para ello, ha finalizado el 
diseño de los dispositivos y ha comenzado su producción, ha completado el diseño de 
la web de acceso al servicio y ha completado el equipo humano incorporando grandes 
técnicos capaces de asegurar la continua evolución de los productos y servicios a una 
velocidad muy superior a la de cualquier otra compañía. 

Por el momento, la demanda de los dispositivos y servicios supera claramente a la 
disponibilidad, recibiendo continuas demandas de acuerdos comerciales y de 
distribución desde todas las partes del mundo. Para llevar a cabo el despliegue 
internacional, Navento aprovechará también la presencia del Grupo Avánzit en más de 
25 países en tres continentes. 

A lo largo de este semestre se han llevado a cabo las negociaciones necesarias para 
establecer una red de partners en cada país que aceleren el crecimiento, aseguren el 
rápido despliegue comercial y aporten los recursos de marketing necesarios. 

Otros mercados inicialmente seleccionados han sido: USA (donde se ha firmado un 
acuerdo con Berggi), México, Rusia, Francia, Inglaterra e Italia. En esta línea de 
internalización, Navento ha firmado un importante acuerdo para la comercialización de 
sus productos y servicios en las grandes superficies de Alemania y, potencialmente, 
otros países vecinos. 

Avánzit además participará en el capital de Berggi, quien aportará su tecnología de 
mensajería instantánea a las ya amplias funcionalidades de Navento. 
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BERGGI 

En el mes de Marzo, Navento alcanzó un acuerdo con Berggi para la comercialización 
del servicio en USA y otros mercados como Turquía, y para ello Berggi tomaría un 
10% del capital de Navento USA. A su vez, Avánzit invertiría 3 millones de dólares en 
la toma de una participación en Berggi. 

Con posterioridad, y una vez analizadas las sinergias tecnológicas y comerciales entre 
ambas tecnologías, en el mes de Julio se ha firmado un nuevo acuerdo por el que la 
inversión total de Avánzit en Berggi será de 8 millones de dólares, alcanzando 
alrededor de un 30% del capital, y convirtiéndose en el primer accionista. 

Tanto los administradores de Berggi como los de Avánzit tienen la intención de sacar a 
cotizar en Bolsa la compañía en Estados Unidos el año que viene. 

Berggi es un servicio de e-mail, mensajería instantánea y contenidos personalizados 
en el teléfono móvil con más de 250.000 usuarios en todo el mundo, con un ritmo de 
crecimiento de 8.000 usuarios al día. El servicio funciona en todo tipo de teléfono móvil 
y es independiente del operador de telecomunicaciones al basarse en la conexión 
internet del móvil.  

El acuerdo alcanzado entre Berggi y Navento permite la innovación mundial que 
supone la combinación en el móvil de los servicios de e-mail, mensajería instantánea 
(aportados por Berggi) y los servicios de localización (aportados por Navento), así 
como la prestación de servicios de publicidad geolocalizada. 

Con esta alianza, Avánzit se posiciona como una empresa tecnológica líder en 
servicios de valor añadido para móviles a nivel mundial. Además, este acuerdo puede 
impulsar de manera muy significativa el plan de negocio inicial de Navento presentado 
en octubre de 2006, siendo muy difícil determinar en este momento el alcance del 
mismo dado el vertiginoso ritmo de crecimiento que está experimentando Berggi. 
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3. PLANES DE INVERSION Y FINANCIACION

3.1. PLANES DE INVERSION

El Plan de Inversiones tanto para AVÁNZIT como para su Grupo prevé 
fundamentalmente inversiones para:   

 El desarrollo de su plan estrategico y la ejecución de determinadas 
operaciones corporativas que posibilite la dimensión necesaria del Grupo. 

 Posibilitar los recursos suficientes para el desarrollo de la Sociedad filial 
Navento Technologies, S.L. 

 La reestructuración de los compromisos financieros a largo plazo. 

3.2. PLANES DE FINANCIACION

Las fuentes de financiación actuales del Grupo son las siguientes: 

 Financiación de líneas de Factoring con nuestro principal cliente (Telefónica), 
que se mantiene actualmente y se ha prorrogado por un año más. 

 Financiación bancaria puntual por proyecto. 

 Eficacia y rapidez en la gestión de cobro a nuestros clientes. 

 Eficacia y rapidez en la ejecución de proyectos, primando el criterio de 
rentabilidad operativa y de liquidez. 

 Gestión optima de los recursos para el pago a nuestros acreedores. 

La Sociedad se encuentra inmersa en una Ampliación de Capital dineraria, por 
importe de 34.559.728,20 euros , entre capital y prima de emisión, cuya 
suscripción y desembolso se producirá en los próximos días. 

9



4. - FACTORES DE RIESGO 

Riesgos derivados de los mercados y actividades en las que interviene la sociedad 

Riesgo de dependencia 

Si bien las sociedades del Grupo Avánzit están diversificando su actividad en 
nuevos mercados y clientes, AVANZIT TECNOLOGÍA, S.L.U. (en adelante 
"AVANZIT TECNOLOGÍA") y AVANZIT TELECOM, S.L.U. (en adelante 
"AVANZIT TELECOM") han tenido en los últimos años una fuerte dependencia 
del Grupo Telefónica, generando un porcentaje muy alto del volumen de negocio 
del Grupo AVANZIT. En este sentido, en el año 2006, la facturación de AVANZIT 
TECNOLOGÍA  al Grupo Telefónica representa un 62% de su volumen total de 
negocio y un 93% en el caso de AVANZIT TELECOM. 

En este último año, la nueva dirección del Grupo AVANZIT ha impulsado una 
política de diversificación de clientes (sin descuidar en ningún caso la relación 
comercial con su principal cliente; Grupo Telefónica) que últimamente ha 
facilitado que el Grupo AVANZIT, y para sus diferentes sociedades, haya sido 
adjudicatario de importantes contratos dentro de otros sectores. 

Distinto es el caso de AVANZIT TELECOM, sociedad del Grupo que mantiene 
una fuerte dependencia respecto del Grupo Telefónica, hecho que debe tenerse 
en cuenta como un riesgo en el desarrollo de su negocio, si bien, indirectamente, 
este nivel de dependencia y volumen de operaciones, también asegura unos 
niveles de contratación y por unos periodos de tiempo básicos para el desarrollo 
futuro de la Sociedad. El actual contrato en vigor tiene una vigencia de 5 años 
prorrogables por otros 5 años. 

La incorporación de ELFER y CALATEL, así como el crecimiento de la Unidad 
de Negocio Audiovisual, Navento y Berggi, vienen a incrementar claramente la 
diversificación, tanto la cartera de clientes como de mercado y geográfica. 

Riesgo derivado del incumplimiento de los convenios 

Los convenios de acreedores alcanzados en las suspensiones de pagos de 
AVANZIT y de sus filiales AVANZIT TECNOLOGÍA, AVANZIT TELECOM y 
AVANZIT ENA SGT, S.A.U., fueron cumplidos en la parte relativa a la 
capitalización de los créditos concursales en acciones de AVANZIT, lo que tuvo 
lugar a través de la ampliación de capital mediante compensación de créditos y 
aportaciones no dinerarias por importe de 60.949.669 euros aprobada por la 
Junta General de Accionistas de 26 de octubre de 2004 e inscrita en el Registro 
Mercantil con fecha 14 de febrero de 2005, y en el primer y  pago aplazado 
contemplado en los respectivos convenios. 

En función del cumplimiento anteriormente detallado, el calendario de 
vencimientos de la deuda pendiente por acreedores de la suspensión de pagos, 
a su valor nominal, al 31 de diciembre de 2006 es el siguiente: 
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Valor Nominal en Miles de Euros 
Vencimientos
Corriente No corriente
2007 2008 2009 2010 Total

Acreedores ordinarios 5.515 7.671 4.389 4.388 16.448
Entidades bancarias 6.265 13.415 6.827 6.827 27.069
Administraciones
públicas 2.301 4.491 4.238 1.267 9.996
Total 14.081 25.577 15.454 12.482 53.513

Durante el ejercicio 2006 las sociedades del Grupo afectas a los convenios de 
acreedores, Avánzit, S.A. y Avánzit Tecnología, S.L.U. solicitaron el 
aplazamiento del pago de la segunda anualidad de los convenios de acreedores, 
que se hubiera producido en el primer trimestre del ejercicio 2007. Durante los 
meses de noviembre y diciembre de 2006 las Comisiones de Seguimiento y 
Control del Convenio de Acreedores de dichas sociedades autorizaron dicho 
aplazamiento al primer trimestre del ejercicio 2008. 

A su vez Avánzit Telecom, S.L.U. ha realizado una propuesta de pago anticipado 
durante el ejercicio 2006 sobre el importe total de su deuda, 7.637 miles de 
euros al 31 de diciembre de 2006, con una quita del 40%. Dicha propuesta, 
aprobada por la Comisión de seguimiento del Convenio de Acreedores ha sido 
aceptada por aproximadamente el 50% de los acreedores de la Sociedad 
cancelándose en los primeros meses del ejercicio 2007 más del 50% del importe 
anteriormente mencionado. 

Durante el mes de diciembre de 2006 Avánzit, S.A. y Avánzit Tecnología, S.L.U. 
procedieron al pago de la primera anualidad de sus correspondientes Convenios 
de Acreedores; por su parte, durante el mes de marzo de 2007 Avánzit Telecom, 
S.L.U. ha iniciado el pago de la primera y segunda anualidad para todos aquellos 
acreedores que finalmente no han aceptado el pago único detallado 
anteriormente.

Los Administradores del Grupo Avánzit consideran que no existen dudas 
razonables sobre la capacidad del Grupo para hacer frente a la totalidad de los 
pagos aplazados de su deuda concursal. 

Riesgo derivado de la hipótesis de falta de financiación del Grupo 

Como es sabido, las situaciones atípicas de suspensiones de pagos generan 
habitualmente desconfianza en los clientes, proveedores y, muy especialmente, 
en las entidades financieras, lo que suele comportar dificultades en cuanto a las 
posibilidades de recurso a la financiación ajena. 

La situación concursal de años anteriores junto con la dificultad tras la 
suspensión de pagos para obtener recursos financieros mas allá de los 
generados por las propias operaciones, han supeditado el éxito del Grupo, 
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especialmente en ejercicios pasados, a la búsqueda de la financiación suficiente 
para poder desarrollar su operativa. 

Así, al 31 de diciembre de 2006, la composición de la deuda consolidada del 
Grupo AVANZIT bajo normativa NIIF (que actualiza el valor de la deuda), en 
miles de euros, es la siguiente: 

Miles de Euros 

Deudas con entidades de crédito L/P: 
Deuda concursal 
Otras deudas bancarias 
Otros pasivos financieros: 
Deuda concursal 
Otras deudas 
Pasivos por impuestos diferidos 

Total deuda Largo Plazo 

32.404
25.662

6.742
29.051
24.250

4.601
12.774

74.229

Deudas con entidades de crédito C/P: 
Deuda concursal 
Otras deudas bancarias 
Otros pasivos financieros 
Acreedores comerciales: 
Anticipos recibidos por pedidos 
Deudas por compras o prestación de servicios
Pasivos por impuestos corrientes 
Otros pasivos corrientes 

Total deuda Corto Plazo 

57.231
6.265

50.966
8.612

68.004
11.488
56.516
11.129

6.684

151.660

En este sentido, indicar que el importe total de la deuda del Grupo AVANZIT 
asciende a  225.889 miles de euros, lo que representa un 190,7% del Patrimonio 
Neto (Patrimonio Neto que al 31 de diciembre de 2006 asciende a 118.431 miles 
de euros) y un 53,1% sobre el total de pasivo del Grupo. 

La recuperación, especialmente durante el ejercicio 2006, de los niveles de 
rentabilidad tras la reestructuración del Grupo han posibilitado reducir 
considerablemente los niveles de deuda y consecuentemente sus necesidades 
de financiación. En este sentido podemos destacar que al 31 de diciembre de 
2006 el Grupo AVANZIT, por primera vez en los últimos años, presenta fondo de 
maniobra positivo por importe de 6.436 miles de euros al disponer de un total 
activos corrientes de 165.151 miles de euros frente a un total pasivos corrientes, 
a esa misma fecha, de 158.715 miles de euros. Si adicionalmente tenemos en 
cuenta que el total de la deuda a largo plazo del Grupo al 31 de diciembre de 
2005 era de 89.338 miles de euros frente a los 74.229 miles de euros al cierre 
del ejercicio 2006, podemos considerar que el riesgo en este sentido ha 
disminuido considerablemente. 
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Riesgo derivado de compensación incompleta de créditos fiscales por bases 
imponibles negativas e impuestos anticipados 

Los auditores, en su informe de auditoría sobre las Cuentas Anuales 
Consolidadas de Avánzit, S.A. y Sociedades Dependientes (Grupo AVANZIT) 
correspondientes al ejercicio anual terminado el 31 de diciembre de 2006, hacen 
constar una única incertidumbre en este sentido: 

(a) El auditor establece literalmente, en el punto 3 de su opinión, 
que: "No obstante la evolución positiva anteriormente 
indicada, la recuperación de una parte de los mencionados 
activos por impuestos diferidos está basada en la 
materialización de determinadas operaciones corporativas en 
curso, no perfeccionadas a la fecha de este informe”.

Durante el ejercicio 2006 los Administradores de la Sociedad Dominante han 
revertido un importe de 84.412 miles de euros, de los que 82.444 miles de euros 
que se han registrado con cargo a la cuenta “Resultados negativos de ejercicios 
anteriores” y 1.968 miles de euros con cargo a la cuenta “Reservas en 
sociedades consolidadas” del capítulo “Patrimonio Neto” del balance de situación 
consolidado al 31 de diciembre de 2006. El importe de impuestos anticipados y 
créditos fiscales reconocidos al 31 de diciembre de 2006, que asciende a 99.789 
miles de euros, corresponde al importe cuya recuperabilidad los Administradores 
de la Sociedad Dominante consideran que está garantizada. 

Riesgos derivados de los litigios

En relación con los litigios más relevantes que la Sociedad o entidades de 
su Grupo tiene o ha tenido en curso, éstos se encuentran detallados en el 
apartado 20.8 del Documento de “Folleto de ampliación de capital”. 

Al 31 de diciembre de 2006 el Grupo AVANZIT  tiene dotadas diferentes 
provisiones para cubrir los riesgos asociados a los litigios en curso por importe 
de 5.316 miles de euros.
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5. COMPROMISOS ADOPTADOS

No existen compromisos adoptados por los accionistas significativos de la  Sociedad 
relativos a la permanencia en el capital de la  misma, su participación en ulteriores 
operaciones de financiación o su permanencia al Consejo de Administración. 

En Madrid, a 10 de agosto de 2007 

Firmado:

                           
Julio López Castaño 
Consejero Delegado 
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