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Los beneficios alcanzaron los 62,1 millones de euros
tras destinar 103 millones a su fondo genérico

Banco Pastor continua reforzando su solvencia
y tiene dotados el 100% de sus dudosos

* Presenta un plan estratégico que contempla, a pesar de la crisis, la apertura de
nuevos centros de empresas y duplicar el beneficio en tres afios.

* El core capital alcanza el 8,46%, mientras que el Tier I se sitia en el 10,63%

* Los créditos a clientes aumentan un 6,2%, los depdsitos un 6,4%

A Coruia, 11 de febrero de 2011.- Ante un ejercicio complicado como sera el 2011
para el conjunto de la economia espafiola, Banco Pastor no quiere sorpresas futuras y
por ello sigue trabajando en reforzar su solvencia que crece con respecto al tercer
trimestre de 2010 y alcanza en Core Capital el 8,46% y en Tier 1 el 10,63%, frente a los
presentados a septiembre que eran del 8,35% y del 10,49%. Con estos datos, Banco
Pastor se sitla a la cabeza del grupo comparable en Tier 1 y en segunda posicion en Core
Capital.

Banco Pastor logré un beneficio neto de 62,1 millones de euros en 2010 tras destinar 103
millones a dotaciones a provisiones genéricas ante un afio que, a pesar de las pequefias
mejoras, seguira siendo duro y que por lo tanto, como sefialé6 José Maria Arias,
Presidente de Banco Pastor, “requiere seguir apostando por la prudencia, la solidez
financiera y el refuerzo de las huchas de provisiones”.

Una politica prudencial en materia de provisiones, asi como la calidad de los colaterales
del riesgo, permiten que Banco Pastor alcance a cierre de 2010 una ratio de cobertura
regulatoria de practicamente el 100% (99,7%).

La tasa de morosidad de Banco Pastor “esta controlada”, puntualizé Arias. La adecuada
gestion de la mora ha conseguido que la ratio de mora desacelere su ritmo de
crecimiento y cierre 2010 en el 5,14%, con un aumento de tan sdlo 5 pbs en el Ultimo
trimestre, 25 pbs en un ano y que, por lo tanto, esté muy por debajo de la media del
sector o de su evolucién, que aumenté 60 pbs en el Ultimo afio. Las entradas netas de
2010 cayeron un 70%, lo cual representa menos de la tercera parte de las de 2009.

Banco Pastor finalizd 2010 con una exposicidon al sector promotor e inmobiliario de 4.813
millones de euros, equivalente a un 19,7% de su total cartera crediticia. Asi pues, la ratio
de morosidad es del 15,9%, la cual se encuentra por debajo de la media del sector.

“Las perspectivas no son malas y los deberes ya hechos estan dando sus frutos. Pero adn
queda mucho camino por recorrer y no debemos relajarnos” -sentencid el Presidente de
Banco Pastor. “Los ejercicios de 2012 y 2013 seran periodos de recuperacion, aunque
lenta y pequena. Aun asi seguimos captando clientes, depdsitos y dando crédito, lo que
nos ha animado a preparar y presentar un nuevo Plan Estratégico de Crecimiento,
apoyado en nuestra fortaleza en solvencia y liquidez. Sin descartar el aprovechar las
oportunidades de la reestructuracion del sector y crecer en Espana.”

Los depodsitos de la clientela crecen un 6,4% vy los créditos a clientes un 6,2%. Como
consecuencia de esta evolucion del negocio, la ratio de liquidez alcanza a diciembre de
2010 el 71,9%, tasa que compara favorablemente con la del resto del sector. Ademas,



Pastor no tiene apenas vencimientos en 2011 y el grueso de los mismos tendra lugar no
ya en 2012, sino a partir de 2013. Banco Pastor cuenta con una primera linea de liquidez
de 1.400 millones de euros.

Plan Estratégico

Aunque en periodos de crisis no es la ténica habitual, Banco Pastor ha decidido presentar
un Plan Estratégico para 2011-2013 llamado “Crecimiento Inteligente”.

“Este plan -sefiala Jorge Gost, consejero delegado de Banco Pastor- se basa en el
crecimiento de calidad y se centra en la generacién de valor, en la mejora constante de
la capacidad para obtener beneficio recurrente y en el aumento de la rentabilidad a
través de la vinculacién con los clientes. Todo ello basado en un nuevo disefio del modelo
de distribucion comercial”.

En este plan, Banco Pastor tendra estrategias de negocio diferenciadas para cada
territorio, basadas en la posicion competitiva, y para cada tipo de cliente.

Arias sefiald que en 2013, gracias a este plan, “Banco Pastor alcanzara el 9,8% de Core
capital y doblaremos el beneficio neto, al tiempo que reduciremos al 20% la financiacion
mayorista, mejorando asi aun mas el gap comercial”.

En el aspecto comercial, Jorge Gost apunt6 que “el plan incluye la apertura de centros de
empresas, segmento en el que Banco Pastor quiere convertirse en un referente, en
concreto 11 ya en 2011 y por supuesto, el 80% del conjunto de nuestras oficinas
deberan estar en beneficios”.

Negocio

+ Banco Pastor ha dado muestra de un excelente dinamismo del negocio comercial a lo
largo de 2010. En plena guerra del pasivo, los depésitos de clientes alcanzan la cifra
de 15.519 millones de euros, 931 millones mas que en diciembre del afio anterior, lo
gue en términos relativos representa un 6,4%, frente al 2,3% del sector.

» Por productos, destaca de manera relevante el crecimiento de las imposiciones a
plazo del sector residente, que crecen a tasas del 5,1%, 403 millones de euros.
Galicia es un mercado prioritario para Banco Pastor, asi lo demuestra el hecho de que
mas de la mitad de los nuevos depdsitos a plazo captados en 2010 proceden de esta
Comunidad Auténoma.

+ Los créditos a clientes crecen un 6,2 % hasta alcanzar los 21.652 millones de euros,
tasa muy superior a la del sector donde el crédito al sector residente crece tan sélo
un 0,5%.

» Las cifras avalan el fuerte dinamismo comercial y el esfuerzo de fidelizacion y venta
cruzada:

« El nimero de altas de clientes crece un 7,4% mientras que el nimero de altas
de clientes vinculados, objetivo prioritario de nuestra politica comercial, se
eleva un 36%.

« El numero de concesiones de préstamos hipotecarios vivienda se ha
incrementado en un 18% en los Ultimos doce meses.

+ El nimero de seguros de vida crece un 10,5%.



+ El numero de seguros de hogar aumenta un 68,8%.

+ El ritmo de crecimiento de ndminas y pensiones domiciliadas se incrementa un
12,6%.

+ Esta intensa actividad comercial también tiene su reflejo en la financiacién a
empresas. Asi, el niumero de altas de clientes de empresas vinculados crece
un 36,5%.

+ Ademas, el numero de cedentes de papel comercial y de negocio exterior
aumenta un 58% y el nimero de seguros de negocio crece un 163%.

+ Los préstamos ICO continlan siendo el gran referente de la relacién de Banco
Pastor con el mundo empresarial, y muestra de ello es el hecho de que es la novena
entidad financiera en el ranking espafiol por volumen de financiacién de préstamos
ICO y la 12 entidad financiera gallega. El volumen de financiaciéon canalizado por
las lineas ICO, 524 millones, cuadriplica la cifra de 2009.

Cifras en miles de € Dic.10 Dic.09 Variacion
Absoluta %
=MARGEN DE INTERESES 469.434 537.485 (68.051) (12,7)%
(+) Rendimiento de instrumentos de capital 3.964 2.136 1.828 85,6%
=MARGEN DE INTERMEDIACION 473.398 539.621 (66.223) (12,3)%
(+/-) Resultado enti. valoradas meét. participacion 3.554 2.908 646 22,2%
(+) Comisiones netas 126.781 151.897 (25.116) (16,5)%
(+/-) ROF + Otros resultados 148.583 383.882 (235.299) (61,3)%
=MARGEN BRUTO 752.316 1.078.308 (325.992) (30,2)%
(-) Gastos de administracion 356.199 342.727 13.472 3,9%
(-) Gastos de personal 233.845 234.345 (500) (0,2)%
(-) Otros gastos generales de administracion 122.354 108.382 13.972 12,9%
(-) Amortizacién 28.291 30.095 (1.804) (6,00%
(+/-) Dotaciones a provisiones (neto) (13.709) 1.534 (15.243) (993,7)%
(+/-) Pérdidas por deterioro de activos financieros 283.819 604.281 (320.462) (53,0)%
= RDO ACTIVIDAD DE EXPLOTACION 97.716 99.671 (1.955) (2,0)%
(+/-) Pérdidas por deterioro del resto de activos 74.191 51.205 22.986 44,9%
(+/-) Otros Resultados (10.153) 76.938 (87.091) (113,2)%
(+/-) Impuesto sobre beneficios (12.471) 25.539 (38.010) (148,8)%
(+/-) Resultado operaciones interrumpidas (neto) 36.930 2.726 34.204 N/A
= RDO. CONSOLIDADO DEL EJERCICIO 62.773 102.591 (39.818) (38,8)%
= RESULTADO ATRIBUIDO ENTIDAD DOMINANTE 62.062 101.074 (39.012) (38,6)%
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