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GRUPO DINSA VENDE SU FILIAL INTECNO AL HOLDING
MATCHMIND

Madrid, 17.- Dinsa, compafiia del Grupo Banesto, ha flegade a un acuerdo con
Matchmind, holding espaiiol dedicado a la consultoria de negocio y npuevas
tecnologias, para la venta de su fihal Intecno.

Esta venta se enmarca dentrn del procesn de reestructuracién emprendide por ¢l
Grupo Dinsa que conlleva la creacién de dos ouevas compaifias, Dinsa Soluctones y
Dinsa Customer Services, cuya actividad esta cenirada en la integracion de sistemas y
servicios de ciclo de vida, respectivamente. Con la vicacion Je eslas sociedades la
gestion de estas actividades se llevara de forma independiente en su evolucidn
estratépica, comercial v administrativa a través de estas dos empresas, que asumen
todos los Tecursos y actividades con que hasta ahora contaba el Grupo Dinsa.

La operacidn no afscta a la totalidad de Intecno, va quo solo afecta al area de
desarrallo funcional de aplicaciones de e-business v de gestidn, compuesia por 100
persongs, El resto de la plantilla, 220 personas que desarrollan su trabajo en los
departamentos técnico, comercial ¥ administrative de Intecno, desempefarat sus
responsabilidades actuales en Dinse Soluciones, con lo gue se asegura asi la
continuidad en la relacibn con clianles y proveedores.

El Holding Matchmind, de capital 100% espafiol, imicid su actividad en enerc del
presente afio con una inversidn de 5 millones de euros, ¥ un egquipe de 30
profesionales de larga expenencia, procedentes de distintas nuliinacionales del
sector de la Consulioda. T.os resultados ohtemidng en 2002 han sido de 2,6 millones
de euros, con un beneficio del 5%. Con esta operacion, la facturacion prevista del
Grupo Matchmind para 2003 asciende a 17 millones de eurns.

Con esios acuerdos Dinsa Soluciones y Dinsa Customer Services se constituyen

como dos empresas altamente competitivas en sus respectivos ambitos de negocio v
con vocacion de progresar en las estrategias previamante definidas.
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