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A LA COMISION NACTONAL DEL MERCADO DE VALORES
COMUNICACION DE HECHO RELEVANTE

A los efectos previstos en el articulo 82 de la Ley 24/1988, de 28 de julio, del Mercado
de Valores y normativa aplicable, mediante la presente comunicacion VIDRALA §.A.
hace publico que con fecha de 17 de noviembre de 2.004 ha formalizado un acnerdo con
OWENS-TLLINOIS para la adquisicién por parte-de VIDRALA S A . o de alguna de
sus sociedades filiales, de Ias plantas de Castellar del Vallés (Espafia) y Corsico (Milan-
Itaha) pertenecientes al mencionado grupo OWENS-TLLINQIS.

El precio de la operacién asciende a 138,2 millones de euros y su formalizacion se

encuentra sujeta a las preceptivas autorizaciones de la Comision Europea y de las
autondades de defensa de la competencia de Espafia e ltalia, en su caso.

Llodio, 18 de noviembre de 2.004

[Adjuntamos nota de prensa que se hard piblica a continuacion de la Dresente
comunicacion|
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NOTA DE PRENSA DE VIDRALA S A,
ACUERDO PARA LA ADQUISICION DE LAS PLANTAS DE PRODUCCION
QUE OWENS ILLINOIS POSEE EN CASTELLAR DEL VALLES (ESPANA) Y
CORSICO (ITALIA)

Con fecha 17 de noviembre dc 2004 se ha procedido a ta firma de los acuerdos de compra, por
partc de Vidrala, 5.A_ o algnna de sus filiales, de las dos plantas que posee Owens Tilingis cn
Catalufia {Castellar del Vallés) v en Milan (Cdrsico).

Este proceso se deberd formalizar tras la resolucion favorable de 1a Comision Europea vy de las
Antoridades de Competencia de cada pais.

El proceso de venta de ambas plantas fuc consecuencia de una resolucidn de Ia Comision
Europea, de fecha 9 de junio dc 2004, tras analizar el alcance del acuerdo d¢ adquisicién. por
parte de Owens Tthinois, del grupo vidriero francés BSN Glasspack, ¢n febrero de 2004.

Oweng THhinows es €l mayor fabricante de envascs de vidrio en el mundo, con posiciones de
liderazgo en Europa, Estados Unidos, Latino América y Asia Pacifico. Owens Illinois es ademss
el lider en la fabricacién de sistemas de cierre para productos farmacéuticos y cosméticos.

Como consccucncia de la mencionada decision de las autoridades communitarias, s inicié un
proceso abierto de venta, en el que han tomado parte la mayoria de los principalcs fabricantes
del sector en Europa, vigilado y rcgulado, tanfo en su definicion como cn su cjecucion, por la
propia Comision Europea.

Esta opcracion corporativa es la mas importanic, en cuanto a su dimension, de las realizadas en
los cuarenta afios de historia del Grupo Vidrala y confirma la consolidacion de los objetivos que
s¢ habia marcado el Grupo Vidrala ¢n su Plan Estratégico 2002-2006.

Con la incorporacién de las dos plantas de Castellar del Vallés y de Corsico, ¢l Grupo Vidrala
aumenta su capacidad prodoctiva cn un 55% (incorporando 340.000 toncladas mas por afio),
consolida su posicion de relevancia en el mercado ibérico, sttuandosc ya muy cerca det lider
(Saint Gobain) y refucrza su caracter paneuropeo con prescncia cstable ¢n tres paises, Espafia,
Portugal e [talia.

Desde el punto de vista estratégico, ¢l nuevo Grupo Vidrala cumple con uno de sus méximos
deseos como era ¢l tcner presencia en Catalviia, aproximéndose asi a un mercado de gran
consumo, con relevancia en segmentos fundamentales como la cerveza v el cava, y ereando una
distribucidn muy equilibrada de sus plantas cn la Peninsula lbérica que permitird la
optimizacion de la gestion logistica. Ademas, con csta operacion se consolida claramcnte la
intencion de la Compafita de consolidar la posicion en su mercado natural,

La entrada ¢n ¢l mercado ifaliano cumplc también con dos premisas importantcs para el
desarrollo del negocio: por una partc sc trata de una plania muy avanzada tecnologicamente v
¢on una productividad muy elevada, lo quc asegura nuestro éxito en su gestién, y por otro lado,
se trata de una planta con una situacion geografica optima para trabajar ¢n un area europea de
alto consumo. Italia ¢s ¢l scgundo mayor mercado de Europa ¢n la utilizacion de envases de
vidrio. ‘

La operacion de compra supondrd también la incorporacion de unos 400 trabajadores mas en el
conjunto de sociedades del Grupo, mejorando la productividad media actual en més de un 8%, v
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recuperando los niveles que existian en las plantas espafiolas, previo a la incorporacion de Ia
fihal portuguesa Ricardo GaRo.

El nuevo proyecto industrial va a aflorar un importantc nivel de sinergias de mejora en las dreas
industriales (conjugando dos tecnologias lidercs en ¢l Ambito mundial), logisticas (cxcelente
localizacion y distribucion geografica y cercania a los centros de consumo), de mercado
(complementariedad total de chentes y segmentos de mercado, sin ninguna redundancis) v de
personas (enriquecimiento cultural v mucha experiencia acumylada en ¢l negocio).

La posicion patrimonial actual del Grupo Vidrala, se verd optimizada por un mayor
aprovechamiento de su capacidad de apalancamiento, dado gue la operacion se financiars en su
totalidad con endeudamiento bancario. Ademas, la importantc gencracion de flujos de caja que
producira la consolidacidn, v que caracteriza a nuestro ncgocio, va a permitir una razonable
absorcién de la deuda generada.

La senda dc crecimiento del valor de nucstro negocio, impulsada desde la pucsta cn marcha de
nucstro plan estratégico 2002-2006, s¢ vera reforzada por esta nucva operacion corporativa que
cutendemos va a dar una dimensién necesaria para garantizar ¢l &xito y el finuro del negocio
durante un largo periodo dc tiempo y es un motivo de orgullo de cara a la proxima celchracion
del cuarenta aniversario dcl nacimiento de un pequeiio proyecto industrial en ¢l Pais Vasco que,
con fe en el proyccto y trabajo, se ha consolidado como una referencia mundial cn el sector de
fabricacion de ¢nvascs.



