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Claves del periodo

Resultados trimestrales en linea con las previsiones

o Los MWe vendidos aumentan un 24% a/a, hasta 579, y los ingresos por servicios de O&M un
30% hasta 78MM EUR.

e EI 100% de las ventas se generd en mercados internacionales con el 24% en la India.

o La cobertura de los objetivos de volumen de ventas 2011() subio 10 puntos porcentuales
hasta el 58% a finales del 1T11.

e La contratacién en 1T (291MW) refleja el peso creciente del mercado chino, muy estacional.
o El margen EBIT en Aerogeneradores llego a 5,1%® en linea con las guias 2011 (4%-5%).

o La unidad de parques comienza el desarrollo para acuerdos de venta firmados en 1T11 por
112 MW con entrega en 2011 y alcanza el punto de equilibrio operativo.

o La deuda financiera neta del grupo asciende a 313MM EUR a 31 de marzo de 2011, 0,9x el
EBITDA del grupo en linea con las previsiones.

(1) Cobertura de ventas calculada como: Total pedidos para ventas 2011 recibidos hasta el 31 de marzo de 2011 / Media del rango de volumen
ventas previstas en 2011 (2.800MWe-3.100 MWe). { "
(2)Guias del margen EBIT de Aerogeneradores de entre un 4% y un 5% en 2011. Gamesa \_ﬁ
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Claves del periodo

Recuperacion progresiva de volumenes e ingresos

La fuerte contribucion del mercado indio (24% del volumen vendido en 1T) y el
crecimiento de los ingresos por servicios de O&M contribuyen a la recuperacion
de volimenes e ingresos.

MWe vendidos Ventas de servicios de O&M Ventas WTG (MM EUR)
(MM EUR)
78 614
>79 30% 36%
. 60 451
468 24%
1T 2010 1T 2011 1T 2010 1T 2011 1T 2010 1T 2011

Gamesa O
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Claves del periodo
La cobertura de ventas 2011 aumento 10 p.p. hasta

un 58% a marzo 2011

La contratacion en 1T y la evolucion de la cobertura de ventas reflejan el peso
creciente del mercado chino.

MW ‘ 10% v [—————=—=== I
1.706T 10, : |

1.553 pedidode 1 :

- 1.414 CRP (300 | :

421 MW) | I

1.132 ' I
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2009 1T 2010 Marzo 2010 2010 1T 2011 Marzo 2011 :12 de mayo 2011 :

M@ Contratacion para venta en el ejercicio en curso El peso creciente de China, con

Contratacion para venta en el ejercicio en curso mayor contratacion en 2T y 3T,
sobre prevision media de volimenes afecta la cobertura de ventas en 1T inm,
T- Total MW recibidos a la fecha indicada para venta en el ejercicio G amesa (4 *‘h‘:
‘u-‘fl
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Claves del periodo

Rentabilidad solida en mercados altamente competitivos

La rentabilidad se mantiene en la parte alta de las previsiones para 1T a pesar
del entorno muy competitivo.

Margen EBIT
5,0% 5,1%

4 0% o La evolucion de la rentabilidad refleja las

r- 70 condiciones de mercado altamente
competitivas, compensadas en parte por la
consolidacion de las medidas para optimizar los
costes.

o El margen EBIT®) del 5,1% supera las
previsiones para 1T y esta en la parte alta
de las previsiones para 2011 (4%-5%).

Guia 2011 - Guia 2011 - Margen real 1T

limite inferior limite superior
gy
%

(1) Division de Aerogeneradores Gamesa {h..;%gl
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Claves del periodo

DEN del grupo en linea con los objetivos

El aumento de la DFN del grupo desde 2010 se debe a la expansion geografica
de las ventas y fluctuaciones estacionales.

Deuda Financiera Neta del Grupo (MM EUR)
523

1,5

313

09

< 2x Guias del Grupo

-210
1T 10 2010 1T 11

& DFN / EBITDA Iy,

Gamesa :@;
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave

Aerogeneradores - Estados Financieros

MM EUR iT 2010 iT 2011 Var.11/10
Ingresos 451 614 36%
MWe 468 579 24%
EBITDA 70 80 15%
EBITDA / Ingresos 15,5% 13,0% -2,4pb
EBIT 28 31 12%
EBIT/ Ingresos 6,2% 5,1% -1,1pb
Beneficio neto 16 18 19%
Beneficio neto / Ingresos 3,5% 3,0% -0,4pb
DFN 267 63 -76%
DFN / EBITDA 0,7x 0,2x -0,5x

Cifras sin auditar
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave

Aerogeneradores - Actividad

Aumento del 24% a/a en MWe vendidos, hasta 579, y un incremento de mas del
100% en los MW entregados en 1T.

Evolucion de MWe vendidos

579
o Aumento del 24% en MWe vendidos, en
. linea con las previsiones para el volumen de
468 24% ventas de 2011.
546
208 o Los MW entregados aumentaron en mas

del 100%0 a/a en 1T, con una fuerte
aportacion desde Gamesa India.

88
- % -® o Aumento del GDA para atender a la

estacionalidad del mercado chino.

-154
1T 10 1T 11
| Var. GDA (2) Ex-works (1) Entregados
@ ° Var. GDA/MWe vendidos
Y
(1 Varacon de existencas ge producto terminados y acturados pendientes de entrega Gamesa (¥
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave

Aerogeneradores - Actividad

El 100% de las ventas en mercados internacionales destacan el progreso con la
estrategia de diversificacion geografica.

Mix geografico (MWe vendidos
geog ( ) 250,

0 0 100% de las ventas fuera de Espaiia:
279,  28%

24%

19% e 8x aumento de las ventas en India, que
18% representd el 24% de las ventas del grupo.
14% 0
130/0 13 /0
8% e Las ventas en América Latina (incluida en
3% el Resto del Mundo) aumentaron en mas
0% del 200% a/a (+3,5x).
Espafia EE.UU. China India (Fj{:sto Resto del o Fuerte evolucion de las ventas en Europa
Europa  Mundo del Este.
172010 P
1T 2011

n®,
Gamesa {0}
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave
Aerogeneradores - Entregas rentables en un mercado

muy competitivo

El margen EBIT en Aerogeneradores fue del 5,1%, en linea con las previsiones

para 2011.
15,5%
o La evolucién del margen se beneficia del
13,0% 1T 2010 aumento de actividad y de la
™ 1T 2011 consolidacion del programa de
T optimizacion de costes 2009-2010.
468 Las provisiones por garantias se
mantiene estables (c. 3,5%),
6,2% evidenciando la robustez de la
5,1% plataforma de productos de Gamesa y de
@ sus procesos de fabricacion.
468
Margen EBITDA (1) Margen EBIT (1)

& Mwe Vendidos
(1) Division de Aerogeneradores
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave
Aerogeneradores - Circulante en linea con las

previsiones

El circulante en la division de Aerogeneradores en 1T 2011 se sitla en la parte
baja de las previsiones para 2011.

Circulante - Aerogeneradores (MM EUR)
o El circulante aumenta en 1T tradicionalmente por

582 la estacionalidad de las ventas.
o Elaumento en 2011 se debe a
@ 425
o Mayor peso del mercado chino (mas
, estacional), y
Guias: 15%-20%
@ o0 Mayores ventas en mercados
internacionales donde la cadena de
@ suministro no esta completamente
= localizada: India y Brasil.
1T 10 2010 1T11 0 Flujo de caja bruto® de explotacién positivo:26
EUR MM.
Iy
@ Circulante/ventas (%) en Aerogeneradores Gamesa z:‘;gg":

(1)  Flujo de caja bruto: Flujo de caja operativo antes de movimientos de capital circulante
14
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave

Pargues - Estados financieros

Punto de equilibrio operativo en el trimestre por la contratacion de 112 MW.

MM EUR 1T 2010 1T 2011

o Acuerdos de ventas por 112 MW
. 13 . firmadas en 1T (G8x - 2 MW) para
noresos puesta en marcha y entrega en 2011,
EBITDA -6 0

o EBIT refleja el GDA para entregas en
EBIT 6 0 2S.
Beneficio neto -9 -2
DFN 256 251

Cifras sin auditar

Gamesa :@;
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave

Parques - Actividad

GDA para entrega en 2S con acuerdos de venta firmados para 112 MW.

Desarrollo de la actividad (MW) ()

o La actividad de ventas sigue recuperandose
en 1T 2011 con la firma de contratos para la
venta por 112 MW:

230

177 e 38 MW en Grecia.

e 74 MW en México.

MW en MW puestos en | Etapas finales -

construccién marcha ! MW totales
1T 2010
o117 2011
(1) No incluye los parques chinos e indios ":‘.{-:t,
Gamesa “{C}!
R

17

Resultados enero-marzo 2011



Resultados enero-marzo 2011



Grupo consolidado
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Resultados enero-marzo 2011 e indicadores clave

Grupo Consolidado - Estados Financieros

MM EUR iT 2010 iT 2011
Ingresos 474 585
Aerogeneradores 451 614
Parques 123 17
Ajustes -100 -46
EBIT 23 28
Aerogeneradores 28 31
Margen EBIT 6,2% 5,1%
Parques -6 0
Ajustes 1 -4
Beneficio neto 8 13
DFN 523 313
DFN / EBITDA 1,5x 0,9x
Aerogeneradores 267 63 —_—
Parques 256 251 Gamesa {Qﬁ .
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Perspectivas

Avanzando en el Plan de Negocio 2011-2013

0]

(1)

Avances en la estrategia de diversificacion comercial e industrial:
e Alianza con Longyuan para sus planes de expansion internacional.

e 336MW en pedidos de dos nuevos clientes en China — China Resources Power y Fujian Coal

— para entrega en 2011, y dos acuerdos de intenciones — con Datang y Longyuan — para un total
de 600 MW de potencia en el futuro.

* Mejorala posicion de liderazgo en India: #3 con 10%() del mercado tras 18 meses en el
pais.

e Inauguracion de la planta de montaje en Jilin (China) prevista para junio de 2011, y la fabrica de
palas en Gujarat (India), cuya entrada en funcionamiento esta prevista para 4T 11.

Compromiso constante con la reduccion del Coste de la Energia:
e 5 nuevos centros de I+D en 2011: Virginia, Chennai y Singapur ya estan inaugurados.

e Nuevo aerogenerador G136-4,5 MW Clase 111, con un area de barrido un 13% superior
a la del G128-4,5 MW produce un 8% mas en emplazamientos con vientos bajos.

Las tendencias a largo plazo de los precios de los combustibles fosiles y los cambios recientes en los
planes de inversiones en energia nuclear ponen de relieve la necesidad de una combinacion

equilibrada de fuentes energéticas y la importancia de la energia edlica en la misma. .
)
Cuota de mercado de instalaciones en el ejercicio fiscal marzo 2010—marzo 2011. Fuente: Asociacion de Gﬂmesa {'-J g
Fabricantes Edlicos de India. 22
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Perspectivas

Salto cualitativo en las relaciones de Gamesa con China

"Gamesa es el socio ideal para nuestra estrategia de crecimiento por su profundo
conocimiento del negocio, como compaiia tecnologica y como promotor de
parques edlicos ..." (1)

o Alianza internacional con Longyuan para
colaborar en el desarrollo de proyectos edlicos
fuera de China(?,

o Otros dos alianzas refrendan el liderazgo
. S S tecnologico y el know-how de Gamesa en la cadena
= de valor de la energia edlica:

Mongolia Dy

.....

Interior =

Tianin e Formacion y capacitacion en areas tales
como Evaluacion de Emplazamientos,
Mantenimiento, y Diseno de Parques Edlicos.

e Asistencia técnica para mejorar el
rendimiento de las turbinas.

g

(1) Sr. Xie, Presidente de China Longyuan Electric Power Group. G ]
(2) Usando aerogeneradores de Gamesa. damesa

\9)
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Perspectivas

Fortaleciendo la presencia comercial de Gamesa

o Primer pedido de Fujian Coal:

e 36 MW para entrega en 4T 2011 en la
provincia de Fujian (firmado en 1T 2011).

o 3 acuerdos de intenciones firmados con
Longyuan, China Resources Power y Datang para
S i 900 MW de aerogeneradores en el futuro.

Mongolia 4 0 Acuerdo de intenciones con China Resources
Interior Power convertido ya en pedido en firme:

e 300MW (G90-2 MW) para entrega en
2011.

o 200 MW en nuevos acuerdos de promocion
con Longyuan, firmados en 2T 2011.

Tianjn

o Inauguracion de la nueva planta de montaje
(500 MW) en Jilin, prevista para 2T 2011.
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Perspectivas
Compromiso de inversion en India viene acompanado

del exito comercial

0 Tercero en India con una cuota del mercado
del 10%®); el pais aporto el 24% de las
ventas en 1T 2011.

o Solida cartera de parques como factor principal
para garantizar las ventas,

e Hasta 1.730 MW en 7 estados.

Gujarat e Compra de RSR (c.200MW en Karnataka) y
< GM Navarra (c.400MW en Karnataka).

o Planta de fabricacion de palas en
funcionamiento en 4T 2011.

Chennai e 300MW para la G5x-0,85 MW, ampliable para
& la G9x-2 MW.

e 11MM EUR de financiacion procedente del CFI
(Banco Mundial).

gy
, ¥
(1) Cuota de mercado de instalaciones en el ejercicio fiscal marzo 2010-marzo 2011. Fuente: Asociacion de 1

‘)
Fabricantes edlicos de India Gﬂmesa ’J -
25
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Perspectivas

Inauguracion de nuevos centros de [+D

~. élé China
EE.UU. Tecnologia % Reino Unido Tecnologia
Oxford Valley (PA)

Offshore Tianjin

f—‘\__l
EE.UU. Offshore (Jim- ] Glasgow (2T-11)
Virginia v (1T-11) Desarrollo del
roducto G14X -
Desarrollo del P &

producto G11X '—’/

I1+D tecnoldgico
Sede en Pamplona

Sento Oficina Técnica en
tecnologicos en India
.,.1 Madrid y Bilbao
Chennai v (1T-11)
Adaptacion del Centro de
Ingenieria !ocal en producto al Invaﬁg;;::: de
Brasil mercado local A ansadds
Sao Paulo (2T-11) . .
Adaptacion del Oficinas existentes Singapur v (2T-11) .
roducto al . . i B
mlzarcado local Oficinas nuevas (v ya inauguradas) GﬂmES a i ®

26
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Perspectivas

Necesidad de una combinacion equilibrada de fuentes

energeticas

Indice EUCDBRDT® (USD/b)

160
140 -
120
100 -
80 ~
60
40
20 ~

30/05/2000

30/05/2001 A
30/05/2002 ~
30/05/2003 ~
30/05/2004
30/05/2005 ~
30/05/2006 ~
30/05/2007
30/05/2008 ~
30/05/2009 ~
30/05/2010 ~

(1) Fuente: Bloomberg Indice EUCBRDT (Forward Dated Brent price index (USD/b)).
(2) De acuerdo con la AIE .

Precio de petroleo aumenta un 21%
desde el comienzo del 2011
acercandose a los maximos del 2008.

Planes de inversion nuclear
suspendidos de forma temporal o
permanente en varios paises.

La demanda de energia a LP
continuara creciendo.

e La demanda primaria de energia
crecera un 47% hasta el 2035
principalmente debido al consumo
de paises emergentes.

La energia edlica continua siendo
una de las mas competitivas entre
las renovables.



Perspectivas

Guias 2010-2013: Hoja de ruta

Fabricacion de
Aerogeneradores

Promocion y Venta de
Parques Edlicos

Y
Gamesa “(0k:
>

"’y
iy

Aerogeneradores 1T 2011 Guias 2011 Guias 2013
MWe Vendidos 579 Y 2.800-3.100 TACC 2010-13: 15%
Margen EBIT 5,1% v 4%-5% 6%-7%
Circulante/Ingresos (%) 15% v 15-20% c.20%
Inversiones 39 4 250 250
Parques

MW entregados 0 c.400 @ c.400 @
Sociedades conjuntas en China 0 ¢.300 ¢.300
EBIT (EUR MM) 0 v c.20 c.25
Deuda neta (EUR MM) 251 v ¢.500 ¢.500
Grupo

DFN / EBITDA 09x v <2x <2,5x

(1) Incluye inversiones en Offshore: EUR 30MM en 2011, EUR 60MM en 2013.

(2) Excluyendo los acuerdos de promocién conjunta en China.

Resultados enero-marzo 2011
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Conclusiones
En linea con las previsiones, avanzamos con el Plan de

Negocio 2011-13

o Resultados trimestrales en linea con las previsiones:
v Aumento del 24% en MWe vendidos.
v~ Margen EBIT del 5,1% en Aerogeneradores y punto de equilibrio operativo en Parques.
v Deuda neta del grupo: 313MM EUR (0,9x EBITDA grupo).

o La cobertura de ventas() supera el 70% a 12 de mayo, desde 58% a finales de 1T11.

o Avances en la estrategia de expansidn comercial con el 100% de las ventas T1 en mercados
internacionales, y c. 25% de los pedidos totales de 2011 a 12 de mayo de clientes
nuevos.

o Se mantiene el compromiso con la reduccion del coste de energia (CdE) y el liderazgo
tecnoldgico con el lanzamiento del G136-4,5 MW vy la apertura de tres nuevos centros de I+D (en
EE.UU., India y Singapur).

o Propuesta para un aumento de capital liberado (“scrip dividend”) mas un dividendo en efectivo, que
en su totalidad permitira al accionista percibir el equivalente de un ratio de pay-out del 25%).

(1) Cobertura de ventas: Total pedidos en firme para ventas 2011/Media del rango de volumen de ventas previstas 2011 (2.800MW-3.100 MW)I.*.-’

(2) Todos los pedidos recibidos hasta el 12 de mayo para ventas 2011 (incluyendo los existentes al cierre de 2010). {‘1 ]

(3) Para mas informacion, véase el anexo. Gﬂmesa ‘hﬁ'
30
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Responsabilidad social: Mucho mas que numeros

Plantilla 2010-Distribucion geografica

‘ Espaiia

Estados Unidos

2009 2010 Dif.
H China
Personas India
Plantilla internacional 31% 36% 5 p.p.
Contratos indefinidos 5.448 6.316 16% - ,E,,“J,TE.? v resto del
Seguridad y Salud
Indice de Frecuencia (1) 4,91 4,19 (14%)
Indice de Gravedad @) 0,158 0,127 (19%) Plantilla 2010-Distribucion por género
Medioambiente
Centros ISO 14.001 46 47 - 250
Ahorros de emisiones CO2 27.371.550 30.979.050 13% Hombres
Mujeres
75%
\.I{."
(1) N° de accidentes con baja por millon de horas trabajadas. %
(2) N° de jornadas perdidas por accidente por cada 1.000 horas trabajadas. Gﬂmesa e.?.«f;
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Conclusiones
Alineados con los principales codigos de etica

empresarial a nivel internacional

Comprometidos con los derechos humanos y con el medio ambiente

We Ve SUned ‘“
The Copenhagen |
| Communiqué

CARING FOR CLIMATE:
THE BUSINESS LEADERSHIP PLATFORM

WE SUPPORT

Figuramos en los principales indices de sostenibilidad

Dow Jones
(. Sustainability Indexes

= C08 710 s E T H IB E L KLD Global Climate 100
- ) FTSE4Good e T
@2 cleantech
| Global SE20
Challenges / A\ _The World's Top _
S&P Global Clean Energy Index Index FnalAnn. s
amesa “{O}
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Preguntas y Respuestas

Muchas Gracias

Thank you
IR

?'l {}.‘;
Gamesa @;
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Anexo

Acciones liberadas™

o0 A laJunta General de Gamesa prevista para el 25 de mayo de 2011, se ha propuesto el reparto de un dividendo bruto
en efectivo por un importe de 0,0068 euros por accion, pagadero no mas tarde del 31 de julio de 2011.

o Ademas, Gamesa ha propuesto un aumento de capital mediante la emisién de acciones liberadas con cargo a las
reservas(!), por un valor de mercado maximo de EUR 11MM.

. Numero de acciones nuevas a emitir (NAN) = EUR 11MM/PreCot. (@

o Este aumento de capital se utilizara para repartir acciones nuevas liberadas entre los accionistas de Gamesa como
parte de su remuneracion

o Cada accién de Gamesa en circulacién otorgara a su titular un derecho de asignacion gratuita que sera negociable en el
mercado durante un periodo de al menos 15 dias )

. Numero de derechos necesarios para recibir una accién nueva = (N° de acciones en circulacion cuando
se adopte el acuerdo de aumento de capital)/Numero de acciones nuevas a emitir (NAN)

o Gamesa se compromete a comprar los derechos de asignacion gratuita al precio siguiente:

. Precio de compra de los derechos de asignacion gratuita=PreCot. (2)/(N° de derechos+1)

(*) Esta informacion es un resumen de la informacion incluida en el Orden del Dia de la Junta General, en su punto sexto, publicado en la pagina
web de la sociedad: http://www.gamesacorp.com/es/accionistas-inversores/gobierno-corporativo/orden-del-dia-2011.html

(1) El aumento de capital se realizara con cargo a una reserva disponible llamada "'Reserva Actualizacién Norma Foral 4/1997” y con cargo a la
cuenta “Prima de Emision”.

(2) “PreCot” = la media aritmética de los precios medios ponderados de cotizacién de la accidn de Gamesa en las cinco sesiones bursatiles
anteriores al acuerdo del Consejo de Administracidn de llevar a efecto el Aumento de Capital.

(3) El periodo de negociacion comienza el dia habil bursatil siguiente al de la publicacion del anuncio del Aumento de Capit

n el Boletin or?fsfﬁ
del Registro Mercantil. dimesa L7}
34
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Aviso | egal

“El presente documento ha sido elaborado por Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A., quien lo difunde exclusivamente a efectos informativos.

Este documento contiene enunciados que son manifestaciones de futuro, e incluye declaraciones con respecto a nuestra intencion, creencia o
expectativas actuales sobre las tendencias y acontecimientos futuros que podrian afectar a nuestra condicion financiera, a los resultados de nuestras
operaciones o al valor de nuestra accion. Estas manifestaciones de futuro no son garantias del desemperio e implican riesgos e incertidumbres. En
consecuencia, los resultados reales pueden diferir considerablemente de los resultados de las manifestaciones de futuro, como consecuencia de
diversos factores, riesgos e incertidumbres, tales como factores econémicos, competitivos, regulatorios o comerciales. El valor de las inversiones puede
subir o bajar, circunstancia que el inversor debe asumir incluso a riesgo de no recuperar el importe invertido, en parte o en su totalidad. Igualmente, el
anuncio de rentabilidades pasadas, no constituye promesa o garantia de rentabilidades futuras.

Los datos, opiniones, estimaciones y proyecciones que se incluyen en el presente documento se refieren a la fecha que figura en el mismo y se basan
en previsiones de la propia compafiia y en fuentes de terceras personas, por lo que Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A. , no garantiza que su
contenido sea exacto, completo, exhaustivo y actualizado y , consecuentemente, no debe confiarse en él como si lo fuera. Tanto la informacion como
las conclusiones contenidas en el presente documento se encuentran sujetas a cambios sin necesidad de notificacion alguna. Gamesa Corporacion
Tecnoldgica, S.A. no asume ninguna obligacion de actualizar publicamente ni revisar las manifestaciones de futuro, ya sea como resultado de nueva
informacion, acontecimientos futuros o de otros efectos.

Los resultados y evolucion sefialados podrian diferir sustancialmente de aquellos sefialados en este documento. En ningin caso debera considerarse
este documento como una oferta de compra o venta de valores, ni asesoramiento ni recomendacion para realizar cualquier otra transaccion. Este
documento no proporciona ningun tipo de recomendacion de inversion , ni asesoramiento legal, fiscal, ni de otra clase, y nada de lo que en él se incluye
debe ser tomado como base para realizar inversiones o tomar decisiones.

Todas y cada una de las decisiones que cualquier tercero adopte como consecuencia de la informacion, reportes e informes que contiene este
documento, es de exclusiva y total responsabilidad y riesgo de dicho tercero, y Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A. no se responsabiliza por los
dafios que pudieran derivarse de la utilizacion del presente documento o de su contenido.

Este documento ha sido proporcionado exclusivamente como informacion y no puede ser reproducido o distribuido a cualquier tercero, ni puede ser
publicado total o parcialmente por ninguna razon sin el previo consentimiento por escrito de Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.

Version en castellano con caracter informativo. En caso de duda prevalece la version inglesa”
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