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COMUNICADO DE PRENSA

ARCELOR ANUNCIA UNA OFERTA DE ADQUISICION DE DOFASCO INC.

Luxemburgo/Toronto — 23 de noviembre de 2005 — Arcelor S.A. anuncié hoy su
intencion de formular una oferta publica de adquisicibn con pago en efectivo (la
"oferta") relativa a la totalidad de las acciones ordinarias del productor siderurgico
canadiense Dofasco Inc. (TSX: DFS) en circulacion, a un precio de 56,00 ddlares
canadienses (CAD) por accion.

La oferta representara una prima de aproximadamente un 27,3% con respecto al precio
registrado por las acciones ordinarias de Dofasco al cierre del mercado el 22 de
noviembre de 2005 (44,00 CAD), y una prima de aproximadamente un 46,4% con
respecto al precio registrado por las acciones ordinarias de Dofasco al cierre del
mercado el 10 de noviembre de 2005 (38,25 CAD), ultimo dia de actividad en el
mercado previo a la especulacion generada por la informacién publicada en la prensa,
relativa a una posible adquisicion de Dofasco. La oferta representara, asimismo, una
prima de aproximadamente un 36,2% con respecto al precio medio ponderado en
funcion del volumen de contratacion alcanzado por las acciones ordinarias de Dofasco
en la Bolsa de Toronto (TSX) durante los 20 dias habiles inmediatamente anteriores a
la fecha del presente comunicado (41,12 CAD) y una prima de aproximadamente un
42,3% con respecto al precio medio ponderado en funcién del volumen de contratacidon
alcanzado por las acciones ordinarias de Dofasco en la Bolsa de Toronto (TSX) durante
el periodo de 20 dias habiles comprendido hasta el 10 de noviembre de 2005 inclusive
(39,35 CAD).

Guy Dollé, Presidente de la Direccion General de Arcelor, indicé que la operacion
propuesta constituiria la mayor inversion realizada por Arcelor en Norteamérica hasta la
fecha, reflejando asi la confianza que Arcelor deposita en Canada y en Dofasco, su
equipo de direccidn y su plantilla altamente cualificada.

“La posicién de liderazgo de Dofasco en el mercado del automoévil en Norteamérica se
complementa perfectamente con la estrategia de Arcelor dirigida a ampliar su presencia
global en este importante mercado. La integracion de Arcelor, lider mundial en el
mercado de los productos de acero para el automovil, y Dofasco, que también ocupa
una destacada posicién en este mercado sumamente competitivo, crea un marco de
condiciones de crecimiento singular para nuestras dos empresas. Dofasco se
convertiria asi en la plataforma de Arcelor en Norteamérica” afirmé Guy Dollé.

Guy Dollé preciso, asimismo, que “esta operacion representa para Arcelor una
expansion logica en Norteamérica. Arcelor tiene la intencidon de mantener y desarrollar
las actividades desarrolladas actualmente por Dofasco, proporcionandole acceso a su
tecnologia, su know-how - en particular en lo referente al mercado del automdvil -, asi
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como a su red de dimensién mundial. Su integracion en el grupo Arcelor permitira a
Dofasco mejorar sustancialmente su posicion competitiva y su potencial de desarrollo
futuro en el mercado norteamericano, donde la competencia se intensifica cada vez
mas”.

Refiriéndose a las relaciones que desde hace afios mantienen Arcelor y Dofasco, en
particular a través de su empresa conjunta, DoSol Galva Limited Partnership, situada
en Hamilton (Ontario), Guy Dollé recalcé que “hasta la fecha, estamos muy satisfechos
con nuestra inversidon en Hamilton. Los valores aplicados por Dofasco en materia de
relaciones sociales con sus empleados y de compromiso con las comunidades en las
que la empresa desarrolla sus actividades, son valores que Arcelor comparte
plenamente y seguira apoyando”.

Guy Dollé sefiald que, en el contexto de intensa consolidacion internacional que
caracteriza al mercado siderurgico mundial, la integracion de Dofasco con otro grupo
resulta inevitable. “Los productores siderurgicos canadienses, independientemente de
su competitividad actual, no son inmunes a las profundas fuerzas que rigen hoy en dia
la consolidacion en todo el mundo. Para Dofasco, la cuestién ya no es si debe aliarse
con otro productor siderurgico, sino en qué momento y con quién. Estamos totalmente
convencidos de que Arcelor es el socio 6ptimo para Dofasco y de que éste es el
momento de concretar esta integracion”.

Desde el primer semestre de 2005, Arcelor inicid6 conversaciones con Dofasco en
multiples ocasiones al objeto de analizar la posibilidad de proceder a una adquisicion
de la empresa. Aunque la direccién y el Consejo de Administracion de Dofasco han
participado en conversaciones relativas a la ultima propuesta presentada, no se han
podido establecer condiciones aceptables para las partes. Por consiguiente, Arcelor ha
decidido formular esta oferta, particularmente atractiva, directamente a los accionistas
de Dofasco.

Arcelor se compromete a trabajar en estrecha colaboraciéon con las autoridades
gubernamentales competentes para asegurar el cumplimiento de todos los requisitos
reglamentarios.

La descripcion detallada de la oferta se incluira en los documentos oficiales de la oferta
publica de adquisicion y de la nota informativa, que se enviaran por correo a los
accionistas de Dofasco. Arcelor solicitara formalmente una relacion de accionistas de
Dofasco y prevé remitir por correo a los mismos la oferta publica de adquisicion y la
nota informativa a la mayor brevedad posible tras la recepcién de la citada relacién.

La oferta contiene determinadas condiciones habituales en el marco de operaciones de
esta naturaleza, incluyendo la aportacion valida y no revocada de al menos el 66-2/3%
de las acciones ordinarias de Dofasco, la obtencion de las necesarias aprobaciones y
autorizaciones de los organismos reguladores, la ausencia de litigios, la ausencia de
sustanciales cambios desfavorables en Dofasco y ciertas otras condiciones.

Segun las condiciones de la oferta, Arcelor tiene la intencidn de formular una “oferta
permitida” conforme a lo establecido en el régimen de derechos de los accionistas de
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Dofasco. Por consiguiente, la oferta podra ser aceptada durante un periodo minimo de
60 dias a partir de su fecha de inicio. La adquisicion y pago de las acciones ordinarias
de Dofasco en el marco de la oferta estara supeditada a que, al término de dicho
periodo, mas del 50% de las acciones ordinarias de Dofasco que se encuentren
entonces en circulacion hayan sido aportadas a la oferta y no hayan sido retiradas. En
caso de cumplirse esta condicion, Arcelor notificara tal circunstancia mediante un
comunicado publico en la fecha en que, en caso contrario, expiraria la oferta, y esta
ultima se prorrogara por un periodo minimo de 10 dias laborables.

Informacion sobre Dofasco

Dofasco es uno de los principales suministradores de soluciones de acero en
Norteamérica. Su gama de productos comprende productos planos laminados en
caliente, laminados en frio, galvanizados y hojalata, asi como productos tubulares,
formatos soldados por laser y productos con recubrimiento laminar. Dofasco
comercializa sus productos a clientes de las industrias del automovil, la construccién, la
energia, la transformacién, los tubos y conducciones, los electrodomésticos, los
envases y embalajes y la distribucion de productos siderurgicos.

Informacion sobre Arcelor

Arcelor es uno de los lideres de la industria siderurgica mundial. Con una cifra de
negocio de 30.000 millones de euros en 2004, el Grupo es un operador destacado en
todos sus principales mercados: automovil, construccion, electrodomésticos, envases y
embalajes e industria general. Arcelor— primer productor de acero en Europa y en
Latinoamérica — se ha fijado como objetivo proseguir con su desarrollo internacional
para aprovechar el potencial de crecimiento que presentan las economias emergentes
y ofrecer a sus clientes globales soluciones de acero tecnolégicamente avanzadas. El
Grupo cuenta con una plantilla de 94.000 trabajadores en mas de 60 paises. El
compromiso con el Desarrollo Sostenible constituye el eje en torno al cual Arcelor
articula su estrategia y su objetivo de convertirse en una referencia mundial en materia
de rendimiento econdmico, relaciones laborales y responsabilidad social corporativa.

Se ha previsto explicar los detalles de la oferta a través de una conferencia telefénica
dirigida a analistas e inversores que tendra lugar el 23 de noviembre de 2005, a las
8:00 a.m., hora de Toronto (2:00 p.m. hora de Paris). Las personas interesadas pueden
acceder a la conferencia telefébnica marcando el numero 1-866-432-7186 (para
llamadas efectuadas desde Canada y Estados Unidos), el numero +33 1 70 99 35 06
(para llamadas efectuadas desde Francia) o el numero +44 20 79 47 5050 (para
llamadas internacionales). Se podra acceder a la conferencia a partir de 10 minutos
antes de la hora de inicio prevista. Se podra acceder, asimismo, a la conferencia
telefonica a traveés de la pagina web de Arcelor (www.arcelor.com)

Proyecciones a futuro

El presente comunicado de prensa contiene “proyecciones a futuro” supeditadas a
determinados riesgos e incertidumbres, muchos de los cuales son ajenos a la voluntad
de Arcelor. Debido a dichos riesgos e incertidumbres, los resultados reales podrian ser
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sustancialmente diferentes de los indicados, explicita o implicitamente, en las citadas
proyecciones a futuro. Todas las declaraciones incluidas en el presente comunicado de
prensa, a excepcion de los datos historicos, constituyen proyecciones a futuro. Todas
las proyecciones a futuro se refieren exclusivamente a circunstancias aplicables a partir
de la fecha del presente comunicado de prensa. Arcelor no asume el compromiso de
actualizar o revisar ninguna de estas proyecciones a futuro, ni a raiz de nuevas
informaciones o eventos futuros, ni por otros motivos. No puede asegurarse que se
produzca ninguna transaccion entre Arcelor y Dofasco, ni que tal transaccion se
produzca en el calendario previsto en el presente comunicado.

Para obtener una descripcion de los riesgos e incertidumbres relativos a las actividades
de Arcelor, en funcion de los cuales los resultados reales podrian ser diferentes de los
indicados en las proyecciones a futuro, véase el "Informe sobre la Gestion de Riesgos™
incluido en el Informe Anual de Arcelor correspondiente al ejercicio finalizado el 31 de
diciembre de 2004.
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