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Informacion importante

Banco Santander advierte que esta presentacion puede contener manifestaciones sobre previsiones y estimaciones dentro
de la definicion del "US Private Securities Litigation Reform Act of 1995". Dichas previsiones y estimaciones estan incluidas
en diversos apartados de este documento e incluyen, entre otras, comentarios sobre el desarrollo de negocios futuros y
rentabilidades futuras. Mientras estas previsiones y estimaciones representan nuestros juicios sobre expectativas futuras de
negocios, puede que determinados riesgos, incertidumbres y otros factores relevantes ocasionen que los resultados sean
materialmente diferentes a lo esperado. Entre estos factores se incluyen: (1) situacion del mercado, factores
macroeconomicos, directrices regulatorias y gubernamentales; (2) movimientos en los mercados bursatiles nacionales e
internacionales, tipos de cambio y tipos de interés; (3) presiones competitivas; (4) desarrollos tecnolégicos; y (5) cambios
en la posicién financiera o de valor crediticio de nuestros clientes, deudores o contrapartes. Los factores de riesgo y otros
factores fundamentales que hemos indicado en nuestros informes pasados o en los que presentaremos en el futuro,
incluyendo aqguellos remitidos a las entidades reguladoras y supervisoras, incluida la Securities and Exchange Commission
de los Estados Unidos de América, podrian afectar adversamente a nuestro negocio y al comportamiento y resultados
descritos.

El contenido de esta presentaciébn no constituye una invitacion a desarrollar actividad inversora alguna a efectos de la
prohibicion de promocion financiera del Financial Services and Markets Act 2000. La difusion de esta presentacion no
constituye ninguna recomendacion de compra, venta o cualquier otro tipo de negociacion sobre las acciones Santander ni
sobre cualquier otro valor o instrumento financiero. No se debe realizar ningun tipo de actividad inversora sobre la base de
la informacion contenida en esta presentacion.

Nota: Las declaraciones relativas a los resultados, precio de la accion o crecimientos financieros historicos no pretenden
dar a entender que nuestro comportamiento, precio de la accidon o beneficio futuro (incluyendo el beneficio por accién)
seran necesariamente iguales o superiores a los de cualquier periodo anterior. Nada en esta presentacion debe ser tomado
como una prevision de resultados o beneficios.
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ldeas basicas evolucion Grupo primer semestre 2006

Resultados
de calidad

Fuerte
crecimiento
en todas las

areas de
negocio

Elevada

fortaleza de
balance

m B por accion: +26%, tras trimestre récord en margenes y beneficio
= Nuevo aumento de rentabilidad: ROE (+2 p.p.); RORWA (+10 p.b.)
m Mejora de eficiencia (4,4 p.p.), por primera vez por debajo del 50%

m Excelente evolucidn de actividad y resultados en todas ellas. Destacan:

- Europa: Buena evolucion de todas las unidades. Destaca la Red SAN que
acelera su crecimiento. M. intermediacion: +13% s/ 2T'05

- Abbey: Muy buen 2T en resultados y actividad. B° atrib.1S5’06: 491 mill. €

- Iberoameérica: M. explotacion +46% (Banca Comercial +71%) por fuerte
expansion del negocio y tipo de cambio

- Buena evolucion de los negocios globales:
- Banca Mayorista: ingresos de clientes +42%
. G. Activos y Seguros: M. explotacion y BAI por encima de +30%

m Aumento de dotaciones ligado al crecimiento: genéricas en Europay
especificas en Iberoamérica

m Mejora en ratios de morosidad (-15 p.b.) y cobertura (+11 p.p.) s/ junio 05
m Solidos ratios de capital. Core capital: 5,75%.
m Acuerdo venta de seguros de Abbey: libera capital y reduce riesgo




Resultados Grupo 1S5'06

El beneficio del semestre aumenta el 26%,

tras un nuevo trimestre récord ...

Beneficio atribuido trimestral Beneficio atribuido semestral

Millones euros Millones euros
+26% >1.723 3.216
1.493
+26%
1366 ) 357 1334 — /
1.185
1T'05 2T 3T AT* 1T06 2T 1S'05 1S'06

... Y hos situa en linea con nuestro objetivo en 2006
(6.500 millones de beneficio atribuido ordinario)

H & Santander

(*) No incluye plusvalias ni saneamientos extraordinarios




Resultados Grupo 15'06. BPA y rentabilidad

El crecimiento del beneficio supone un aumento del 26% en el BPA
y mejora de la rentabilidad sobre fondos propios y activos en riesgo

Euros

0,4088

+26%

1S'05

0,5147

1S'06

16,2%

1S'05

18,2%

1S'06

1,55%

1,65%

1S'05

1S'06

H & Santander




Resultados Grupo 1506

Mill. euros

UNOS RESULTADOS DE CALIDAD
Se mantiene el mismo perfil que en 1T’'06:
Ingresos duplican costes y absorben las mayores provisiones

Variacion s/ 15’05
15’06 Importe %

Margen ordinario 11.103 +1.630
Costes de explotacion -5.579 -414
M. de explotacion 5.661 +1.247  +28,3

Provisiones insolvencias -1.100 -424 +62,7
B° antes de impuestos 4532 +1.061 +30,6

Beneficio atribuido 3.216 +665




Resultados Grupo 15’06. Margen ordinario
Mill. euros

INGRESOS: el margen de intermediacion y las comisiones

siguen siendo los motores de crecimiento

Margen ordinario

Var. s/ 1S’05

15’06 Importe %

11.103 M. intermed. sin div. 5.721 - -

+17.2% Dividendos 237 +13,7

9.473 Puesta en equiv. 241 -26,9
Comisiones 3.514 - -

Seguros 455 +14,6

M. comercial 10.168 +1.564 +18,2

ROF 934 +66 +7,6

1S'05 1S'06 M. ordinario 11.103 +1.630 +17,2




Resultados Grupo 15'06. Costes
Mill. euros

Los costes mantienen su crecimiento selectivo: los ahorros
permiten invertir en capacidad comercial y nuevos proyectos

., Variacion s/ 1S'05
Costes de explotacion —
Importe %

1o “&go/r;i” 5.579 L, | Santander +10 +1
Gest. Fin. y _.m.-___,Z 4301 +(];617g/r0\; Banesto +16 +4
Particip. _ Consumer Finance  +53 +20
Latam. | 1.706 +(%8177%” LERE Portugal +4 +2
RE T Brasil* +127 +19
Abbey | 1230 |  (-11%) | 1.100 México* +47 +12
————— Chile* +54 +24

Europa +136 mill En Gestion Financiera y Participaciones:
Continental (+7%) Proy. Corporativos ~ +35 n.s.

Amort. intangibles

1S'05 15'06 Abbey +76 n.s.

(*) Sint.c.: Brasil, -3%; México, +5%, Chile, +8%
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Resultados Grupo 1S'06. Eficiencia

Fuerte mejora de la EFICIENCIA* en todas las areas operativas,
gue situa el ratio del Grupo por debajo del 50%

Europa Continental

. m . % 42,6 405
Ratio de eficiencia del Grupo :
" —=

%

1S'05 1S'06
Abbey
53,0 % 67,2

B 5
48,6
1S'05 1S'06

1505 1S'06 ‘\4&6

(*) Con amortizaciones

& Santander
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Resultados Grupo 1S5’06. Margen de explotacion

En resumen, una dinamica del negocio que se refleja en el

crecimiento sostenido del MARGEN DE EXPLOTACION .

Margen de explotacion trimestral Margen de explotacion semestral

Millones euros Millones euros
+27% > 3.005 5.661
2.655/ +28%
2 484 4.413
2368 2.387
2.045
1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T 1S'05 1S'06

.. apoyado en todas las areas operativas

& Santander
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Resultados Grupo 15'06. Dotaciones a insolvencias

Mill. euros

Aumento de las DOTACIONES por fuerte crecimiento de volumenes
y cambio del mix de negocio hacia segmentos mas rentables

Dotaciones para insolvencias***

Dotaciones para
insolvencias Grupo

O Riesgo-pais M Especifica* [ Genérica

1.100

676

+82% 00U

Coste

crédito**

por areas geograficas

Especifica Genérica

1S’06 1S’05 Dif2 1S’06 1S’05 Dif2
Furopa 177 184 -7 424 240
Abbey 190 146 +44 14 12 +2
LatAm 393 103 3 17 -14
Resto 6 -13 +19 -16 -13 -3
Total 766 420 +346 425 256 +169
(***) No incluye riesgo-pais. Dato positivo: dotacion; dato negativo: disponible

(*) Las dotaciones para provisiones especificas estan minoradas por los activos en

suspenso recuperados

(**) Dotacion especifica neta anualizada / creditos

& Santander
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Resultados Grupo 1S'06. Detalle dotaciones genéricas en
Europa Continental

Aumento por crecimiento volumenes en la Red Santander y
en Banca Mayorista

Detalle evolucion dotacién genérica f Causas aumento dotacidon geneérica

Mill. euros 424
m Red SAN: el crecimiento de créditos en
e 1S’06 casi duplica el de 1S’05
240 - 1S’06: +9.500 mill.
S - 1S’05: +5.300 mill.
_ m BMG Europa: Crecimiento de créditos y
«— il avales cuadruplica el de 1S'05
- 1S’06: +6.000 mill.
- 1S’05: +1.300 mill.

1S'05 Red BMG Resto 1S'06
Santander
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Resultados Grupo 15'06. Detalle dotaciones especificas en
lberoamérica

Aumento por tipo de cambio, crecimiento de voliumenes y

cambio de mix de negocio

Detalle evolucidén dotaciéon Causas aumento dotacion
especifica especifica

Mill. euros
+30 "4 303 o |
43 - Mill. euros Brasil Meéexico Chile
215 [l
o Tipo de cambio 59 4 14
Volumen y c° mix 65 24 20
Mayor prima riesgo 91 15 -4
103 Total 215 43 K{0)
2 +290 mill. 5
+282%
1S'05 Brasil México  Chile Resto  1S'06
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Resultados Grupo 15'06. Calidad crediticia

Se mantiene el ratio de morosidad Los fondos para insolvencias

en minimos historicos incluyen 5.200 millones de fondos
con una elevada cobertura genericos

Morosidad y cobertura Morosos y fondos de insolvencias
8.335
186%
175%
N Genérica
4.489
0,98%
l\o,s.s%
3.139 | Especifica
Jun'05 Jun'06 Morosos Fdos. insolvencias
—- Morosidad —@— Cobertura
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Resultados Grupo 15'06. Ratios de capital

Mantenemos adecuados niveles de solvencia

Ratios de capital

Ratio BIS  12,84% L .
12,40% = Adquisicion de la participacion en
Sovereign. Impacto de -14 p.b. en

core capital y -48 p.b. en Ratio BIS

Tier |

Core capital

m Acuerdo de venta del negocio de
seguros de Abbey. Impacto
estimado de +7 pb en core capital
(no incorporado a junio)

Mar'06 Jun'06
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Venta del negocio de seguros de Abbey a Resolution

Racional estratégico Hechos a destacar

m Reducir el nivel de riesgo del balance = Venta del negocio por un importe de
5.200 millones de euros (97% del EV)

m Venta de una unidad sub-estandar para

enfocarnos en negocios core _
m Un acuerdo de negocio favorable con

Resolution
m Acuerdo especifico para la distribucion
de seguros
n Liberacion de 1.900 miII euros de capital
transacciones similares negocio bancario tradicional sin consumir

capital adicional

Abbey mantiene las expectativas de resultados del plan a 3 aios
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Areas de negocio. Resultados 1S'06

Segmentos Principales

Beneficio atribuido:

Beneficio atribuido Distribucion

Mill. euros y % s/ 1S’05
Europa Iberoamérica Europa
Continental 1.701 +11% Continental
Reino Unido 491 0
(Abbey) +40%
Iberoamérica 0 ) )
1147 21 Reino Unido

Gestion Financiera y Participaciones tiene -123 millones de euros de

beneficio atribuido, frente a -228 millones en 1S'05



EUROPA CONTINENTAL
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Europa Continental

Beneficio de 1.701 mill. euros, aplicando nuestro modelo de negocio en
mercados maduros. Ultimo trimestre, nuevo récord en banca comercial

Var. % 1S'06 / 1S’05 Margen de explotacion

Mill. euros
Margen 1.557 1,535
ordinario .
1574 -
1.303 1.308
Costes* +7%
—
M —
argen +16% ] ] 1.292
explotacion 1199 1.259
Banca |1 105 . 1.184
Comercial
B° atribuido +11%
1T'05 2T 3T AT 1T'0O6 2T'06

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones

& Santander
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Principales unidades Europa 1S'06
Mill. euros y % s/ 1S'05

Fuerte y diversificado crecimiento

del margen de explotacion. Beneficio impactado por genérica

Margen ordinario: Margen explotacion: Beneficio atribuido:

5.107 mill.; +11% 3.092 mill.; +16% 1.701 mill.; +11%

Red SAN 2.015 +7% 1.148 +13% 673 +7%
Banesto 973 +10% 666 +20% 302 +16%
Santander
Consumer 876 +16% 570 +13% 280 +22%
Finance
Portugal 552 +9% 298 +15% 216 +25%
Resto* 691 +22% 411 +22% 230 1%

(*) Banif, Gestion de Activos y Banca Mayorista Global

H & Santander



Red Santander
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Claves del negocio Resultados

m Invirtiendo en clientes: reforzamos el Plan
“Queremos ser tu Banco”

— Mejorando niveles de satisfaccion de clientes

m Fuerte crecimiento actividad en 2T'06 estanco
Var. % Junio 2006 sobre Marzo 2006

+6%

+4%
B .
Créditos Depositos

m Creciendo en los productos mas rentables:
Var. % s/Jun’05

36%
18% 18% 15% 12% 16%
Créditos Particulares Micros Pymes Depositos Vista
Créditos Recursos

m Ingresos: el margen de intermediacion acelera
Su crecimiento por volumen y spread

Margen de intermediacién
Base 100: 1T°05

119%

10094105% 108% 1107 109%
0

1T05 2T 3T 4T 1T06 2T

m Margen explotacion se “dispara” en 2T°06

Mill. euros 615
547 524 557 533
474
1705 2T 3T 4T 1706 2T

m Aumento de provisiones por genérica. Coste
del crédito disminuye

Invertimos para aumentar nuestra capacidad de generar beneficios futuros,
alavez que presentamos nuevo récord en ingresos y beneficio

& Santander



Banesto
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Claves del negocio Resultados

m Aumento cuota frente a bancos: +0,20 p.b.

m Crecimiento en segmentos de mayor margen

Créditos
Var s/ junio ‘05
+21% +19% +23%
Particulares Empresas pequefias Empresas medianas

m Buena evolucion planes de negocio objetivo:
consumo Yy tarjetas, pymes y particulares

m Inviertiendo para reforzar crecimiento futuro:
Red y Plan Pymes

m Ingresos: crecimiento sostenido por margen de
intermediacion y comisiones

Margen comercial
Base 100: 1T°05

104% 107% 1109126
0

1009%103%

1T05 2T 3T 4T 1T06 2T

m Fuerte crecimiento margen de explotacion
Mill. euros 397 339
307

279 278 276

1T'05 2T'05 3T05 4705 1T'06 2T

m Las provisiones genéricas representan el 85%
del total dotado en 2006

En 2006 se mantiene el modelo de crecimiento rentable:
Nuevo record en todos los margenes y beneficios del trimestre

& Santander



26

Santander Consumer Finance

Claves del negocio Resultados

m Ingresos: Buen crecimiento del margen

m Inversion en proyectos de crecimiento ol 4o | 6n A2 los
organico: UK, Espafia, Italia... comercial compensando la presion de los tipos
Margen comercial
m Adquisiciones: acuerdo por Unifin en Italia Base 100 1T°05
1200,125%

(entrada prevista en 3T'06)
1119 113% 115%
m Crecimiento en productos de mayor margen 100%

1T05 2T 3T 4T 1T06 2T

Nueva produccién crediticia ., .
m Margen de explotacion: recoge impacto de
Var. sobre 1505 costes de proyectos en maduracion
+43% Mill. euros 281 283 287
+35% 264 269
240
0,

+20% +21% +16% l

. 1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T
Total cartera  Coches Tarjetas Crédito Resto m Aumento moderado de provisiones e ingresos

usados rewhing directo en 2T°'06 por venta de carteras fallidas

Un modelo que funciona: Nuevo trimestre récord en ingresos, margen
de explotacion y beneficio

| & Santander




Portugal

Claves del negocio Resultados

27

Captacion en fondos de inversion y seguros de
capitalizacion

m En créditos, se mantiene fuerte crecimiento de m Ingresos: las comisiones son el motor de los
particulares y pymes ingresos
Var. saldos s/ junio '05 Var. s/ 1S'05
9 +53%
+11% o 30% 0 +43%
0 +
’ +20%
I
Particulares Pymes
Total Senicios Seguros Resto

m Margen de explotacién: “salto” en 2006

Mill. euros 150 148

m Aumento de cuota de mercado
130

Var. s/ junio ‘05 128 122 119
+80 p.
+21 p.
|
Total de crédito Seguros de capitalizacion 1T05 2T 3T 4T 1T06 2T
» m Menores dotaciones netas por recuperaciones
m Plan de expansion: 44 aperturas en 12 meses y ventas de carteras

En 2006 se mantiene el modelo de mayores ingresos con costes planos

& Santander
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Reino Unido — Abbey
Mill. £

Cumpliendo el plan en ingresos y gastos.

Beneficio atribuido al Grupo de 338 mill. £ (491 mill. euros)
Vargen de explotacion

Margen ] +0% 318
ordinario 294

276 275

Costes* -10% [ 232

180

Margen
9 ., +49%
explotacion

Be atribuido +41%

1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones

H & Santander



Abbey
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Claves del negocio Resultados

Gestion Comercial

m Hipotecas: alcanzando los objetivos de cuota de
mercado en producciones bruta y neta

m Ahorro e “investments”: gestionando ingresos y
margenes

m Préstamos personales: nueva produccion con
mejores margenes

m Nuevas oportunidades: “premium banking”

Gestion de medios

m Reduccion de plantilla en el semestre:
1.300 FTE (Objetivo ano: 2.000 FTE)

m Plan de tecnologia en calendario y mejoras de
productividad

m Crecimiento de los stocks en balance:
Var. saldos s/ jun’05. Negocio retail en £ y criterio local
+9%

+4%
[

Depositos

Créditos

m La evolucién de ingresos y costes nos permite
seguir “abriendo las mandibulas”:

Diferencia en p.p.

Ingresos (%)
-18
-

Costes (%)

1T05 2T 3T 47 1T06 2T

m Aumento de dotaciones en 1S5’06: +£31 mill.
(hipotecas: +£12 mill.)

En linea con los objetivos del plan a tres afos

& Santander




Abbey. Evolucion del negocio - hipotecas

31

Miles mill. £
Produccion bruta Repayments
%‘é%t_a 9.2% 9.9% 10,0% %‘é%ta 13,5% 11.8% 10,7%
16,0 15,9
11,6 ._ 115 13,1 11,7
1S'05 2S'05 1S'06 1S'05 2S5'05 1S'06
Produccidon neta Stock
Cuota
0,3% 5,8% 8,4%
mdo. +8% > 98.1
+4,2 | 93.9
+2,9 91,0
+0,1
1S'05 2S'05 1S'06 1S'05 2S'05 1S'06

| & Santander




Abbey. Evolucion del negocio - produccion

Flujo neto de ahorro

32

Prod. bruta préstamos personales

Miles mill. £ A% 5
|
+29% > L o8 +1,29 +1.33
| 1,15 '
B
1S'05 2S'05 1S'06 1S'05 25'05

Miles mill. £

+1,34

1S'06

Productos de inversion (APE?)

Mill. £
+20% >
| 102
88
1S'05 2S'05

106

1S'06

Cuentas corrientes (000)

+10% >
| +212
+192 +194
1S'05 2S'05 1S'06

(*) Annual Premium Equivalent : Prima anual equivalente

| & Santander



33

Abbey - Mejora tecnologica

Plan de implantacion Partenon

2005:
Definicion y

2006: Renovacion
infraestructuras

preparacion soporte
E-06 E-07 >
e Intranet SAN A ? ? A A A A
1 « Renovacion SWPCs | . | | | |
« Single Telephony Platform | Base Datos Unica | I I I
I Plataforma ventas _
Portal servicios | Tarjetas | |
* Roll-out MIS oficinas MIS Ahorro Caja Payments [
2T 4 ¢ Portal de Clientes y Cuentas personales Prestamos e
Portal Comercial (Agenda comercial) MIS Canales Hipotecas

m Plan de implantacion: cumpliendo calendario
m En 15’06, nuevas herramientas comerciales y de gestion para oficinas y canal telefonico
m Proximos pasos: reemplazar aplicaciones front-end y nueva base de datos de clientes

& Santander




IBEROAMERICA



35

Total Iberoameérica
Mill. US$

Iberoamérica sigue en momentum de crecimiento (B° atribuido: 1.409 mill. US$).
Excelente evolucion de las bancas comerciales

Var. 1S'06 / 1S’05 Margen de explotacion

Margen 0 1.316
ordinario +25% 1209 1.
991 997 1.014 .
Costes* +12% Total 879
M —
explotacion +40% /—/ 879
p Banca —T 729
Comercial | 591 | | 5g7 || 704
América
B° atribuido +21%
1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones

H & Santander
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Principales paises Iberoamérica 1S5'06
Mill. US$y % s/ 1S'05

Fuerte crecimiento de ingresos con costes bajo control en todos los paises.
Aumento de dotaciones por expansion y cambio de mix

Margen ordinario: Margen explotacion: Beneficio atribuido:
5.126 mill.; +25% 2.615 mill.; +40% 1.409 mill.; +21%
Brasil 1.956| +25% 990 +39% 436 +7%*
México | 1.210 +29% 625 +59% 340 +40%
Chile 856 +32% 504 +42% 291 +45%
s 939 +13% 395 7% 253 +6%
‘samander | [~ -
Private ] 165 +23% ] 100 +33% j 88 +28%
Banking

(*) Sin impacto AES Tieté en 2005: +35%

H & Santander
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Brasil. Aspectos clave del trimestre

Entorno macro y financiero Resultados

m Solidos fundamentos macro m Ingresos: Evolucion sostenida de los ingresos
Créditos: +21%: Ahorro bancario: +21%% comerciales impulsados por aumento actividad
M. Intermediacion Comisiones + seguros

Fuerte descenso tipos de interés Base 100- 1T°05 Base 100: 1T'05

Aumento de morosidad del sistema

1449 151% 152% 152% 160%

141%

133%
I 100% 99% oo 1009, 109%
Claves del negocio

1T05 2T 4T 1TO06 2T 1T05 2T 4T 1706 2T

m Aumento del n°® de clientes y vinculados

L : , . : m Buena evolucién gastos (por debajo inflacién
m Créditos: creciendo mas que el mercado. Enfasis g (b J )

en particulares y pymes m M. explotacion: aumentos trimestre a trimestre
Var. Junio '06 vs. Junio 05 en moneda local Mill. US$ 434 - 437 492 498
+45% 276 xE +63%| i
e i 1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T
Total Particulares Pymes Empresas + m Aumento provisiones: fuerte crecimiento de la
BMG inversion con cambio de mix y aumento de prima

Fuerte expansion del negocio con clientes que se traduce en continuos
aumentos de los ingresos comerciales

(*) Crecimientos negocio en moneda local. Ahorro bancario : depésitos + fondos: inversion

(**) Impacto Tieté 2T'05 & Santander
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Meéxico. Aspectos clave del trimestre

Entorno macro y financiero Resultados

m Entorno macro favorable m Ingresos apoyados en M. intermed. y comisiones
- aditos: +26%: i0° +15%* M. Intermediacion Comisiones + seguros
Créditos: +26%; Ahorro bancario: +15% Base 100 1705 Base 100- 1705
: : , o o
m Descenso de tipos de interés, estabilizandose 1290, 136% . 195% 19904
o, 108% % 107% 110%
Claves del negocio 1M 100%
m Aumento n° de clientes y vinculaciéon: nébmina 1Tos 27 4T 1T06 2T 1T05 27 4T 1T06 27
y tarjeta de crédito, palancas de crecimiento m Margen de explotacion: “salto” de nivel en 2006
Ly . , i 321 304
= Créditos: creciendo mas que el mercado. Ml USS. .
Enfasis en particulares y pymes 211 182 200
Var. Junio '06 vs. Junio '05 en moneda local ________—--—-l +67%[ |
75% 1T05  2T05  3T05  4T05  1T'06  2T'06
+51%
0, .. ..
+32% 7% m Aumento provisiones: fuerte crecimiento con
] cambio mix y normalizacion coste del crédito
Total (**) Particulares Pymes Empresas + m Impuestos: hacia la normalizacién (1S’'05: 4%;
BMG 1S’06: 15%) en 2007/08

Crecimiento solido y rentable del negocio comercial, que se traduce en
fuertes incrementos del margen de explotacion y beneficio

(*) Crecimientos negocio en moneda local. Ahorro bancario : depésitos + fondos: inversion

(**) Crédito gestionable & Santan der
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Chile. Aspectos clave del trimestre

Entorno macro y financiero

m Entorno macro favorable
m Crédito: +18%; Ahorro: +16%*

m Aumento tipos de interés

Claves del negocio

m Crecimiento en retail: aumento n° de clientes y
vinculacién

m Créditos: creciendo mas que el mercado.
Enfasis en particulares y pymes

Var. Junio '06 vs. Junio '05 en moneda local

+220% +24% +29%
L
1
Total Particulares Pymes Empresas +
BMG

Resultados

m Ingresos: Trimestre récord por margen de
intermediacion y comisiones

M. Intermediacién
Base 100: 1T'05

Comisiones + seguros
Base 100: 1T°05

182%

156% o, 153%
140% 143% 131% 130% 142% 145%
100% 100% 104%

1T05 2T 3T 4T 1T06 2T 1TO05 2T 3T 4T 1T06 2T

m Margen explotacion: aceleracion en 2006

. 272
Mill. US$ 233
194 190 196 -
161
T a0
1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T

m Aumento de provisiones: por fuerte crecimiento
en particulares y pymes

Los solidos resultados del semestre, con un beneficio récord de 291 mill.
USS$, reflejan la fortaleza de la franquicia y nuestra estrategia

(*) Crecimientos negocio en moneda local

& Santander
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Areas de negocio. Resultados 1S'06

Segmentos secundarios

: Resultado antes de impuestos:
Resultado antes de impuestos Distribucién

Mill. euros y % s/ 1S'05 G. Activos
y Seguros

Banca
Comercial S.157 +25% BMG

Banca o
Mayorista 667 -2%
[ Banca
G. Activos :
y Seguros ] 441 +30% Comercial

(*) Eliminado impacto plusvalias AES Tieté en 2T'05: +15%

| & Santander
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Banca Comercial
Mill. euros

El negocio de mayor dimension del Grupo, la Banca Comercial, crece de

manera recurrente y sostenible trimestre a trimestre ...

Var. 1S'06 / 1S’05 Margen de explotacion

Margen
ordinario +18% 2.544

2.391

2.234

Costes* j +6% 2.095
1.979

1.751

Margen
explotacion

+32%

Resultado
antes de +25%

impuestos 1T'05 2T 3T AT 1T'06 2T'06

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones

H & Santander
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Banca Comercial
Var. % en moneda de gestion s/ 1S'05

... apoyado en modelos adaptados con éxito a mercados maduros y
mercados emergentes ...

Mercados maduros: Europa Cont. Mercados emergentes: LatAm
BAI: EUR 2.168 mill. BAI: US$ 1.304 mill.
Mqrge_n +11% Mgrge.n +31%
ordinario ordinario
Costes* +6% Costes* +12%
Margen +16% Margen +63%
explotacion explotaciéon
Resultado Resultado
antes de +17% antes de +42%
impuestos impuestos

...y en Abbey que se encuentra en una etapa inicial de relanzamiento
comercial

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones

H & Santander



Banca Mayorista Global
Mill. euros

Solida actividad con clientes, no reflejada en resultados del semestre por
mayores provisiones genéricas y extraordinario en 2T°05

Aportacion BAI:
667 mill. euros

Detalle del margen ordinario

1.091
0,
Var. 15'06 / 1505 Total 988 -
Trading** | 373 B '4_13/‘1—"
e o . =
ordinario
1S'05 1S'06
Costes* +12%
Evolucion provisiones
Total 9 117
Margep, +9%
explotacion
Resultado Genéﬂiﬂ
antes de -2% [ Especificay — 15
impuestos riesgo-pais 1S'05

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones
(**) Incluye plusvalias de AES Tieté en 2T'05

| & Santander



Banca Mayorista Global
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Claves del negocio Resultados

m Muy buena evolucion de los productos
de mayor valor para clientes

— Ventas de productos de tesoreria a través de
SGCy SGM

— Banca transaccional
— Financiacion estructurada
— Extension del Modelo Relacion Global: mayor
aportacion de los clientes nuevos
m Avances en la vision global del negocio

— Mayor integracion de bancas mayoristas de
Brasil, México y Chile

— Inicio del Proyecto BMG Europa

m Evolucion ingresos de clientes

1S'06 1S’05 Var.

Serv. transaccionales

globales + B. Inversion 406 333  +22%
Tesoreria clientes 380 226  +68%
Sociedad Valores

y Bolsa 86 56 +52%
Total 871 615 +42%

m Mayores gastos por desarrollo de proyectos

Construyendo un negocio global de mayor recurrencia basado en los ingresos
de clientes (en 1S '06 representan el 80% del total)

& Santander




Gestion de Activos y Seguros

Mill. euros

Aportacion sostenida al Grupo de ingresos recurrentes
y beneficio antes de impuestos

Aportacion del segmento
BAI: 441 mill. euros

Var. 1S'06 / 1S’05

Margen
ordinario

+5%

Costes*

+20%

Margen
explotacion

+35%

Resultado

antes de

impuestos

+30%

(*) Gastos personal + generales + amortizaciones

Aportacion del negocio:
ingresos totales al Grupo

0
Total 1.749 +15%

+6% _ -

Actividad | Abbey | 299 o
seguros | Resto g7 :"',‘39'/9
Comisiones 436 +27%

seguros o

F. pensiones 211 - +?i%’——
F. inversion 705 +13%

1S'05

2.019

148

552

218

1S'06

H & Santander




Gestion de Activos y Seguros. Claves de gestion

m Nuevos avances hacia la plataforma
operativa y tecnolégica unica de
Santander Asset Management

m Lanzamiento de nuevos productos
alternativos

— Hedge Funds: comercializacion
productos Optimal en Espania.

— Ampliacion gama de productos de
fondos Private Equity y Real Estate

m Acuerdo venta seguros Abbey

m Avances en la vision global del area:

— Fusion SAN Seguros + Banesto
Seguros: pendiente autorizaciones
administrativas

— Hacia la “internalizacion” del negocio
de SCF en toda Europa: suscripcion
con aseguradoras Grupo

— Avances en la gestion global del
reaseguro

Construyendo un negocio global de alta estabilidad y rentabilidad

47
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Un excelente semestre para el Santander

B Resultados record y de calidad
B Fuerte crecimiento en paises y negocios clave

B Aumento del negocio con clientes, principalmente en América y Banca
Mayorista

B Una fuerte mejora de rentabilidad y eficiencia

B Avances en los Proyectos Globales

Venta de negocio non-core

En resumen, nuevos avances en resultados y estrategias ...
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... que permiten a Santander compararse favorablemente
con los grandes bancos mundiales ...

BPA Eficiencia*
% var. 1T'06/1T'05 Dif2a p.b. 1T°06 / 1T'05

C-1 | +59,3% c-1 629
C-2 | +50,8% SAN -416 IR
SAN B 25.8% C-2 411
C-3 I +25,1% C-3 381 [
C-4 T +19,8% C-4 345 [
C-5 ] +19,0% C-5 -209 [
C-6 I +17.1% C-6 -251 [
c-7 ] +10,2% c-7 219 [
C-8 ] +7.9% C-8 -33[]
c-9 0 +7,7% c-9 +5
C-10 ] +5,9% C-10 0 +77
c-11 0 +4,1% C-11 ] +97
C-12 +0,0% C-12 ] +131
C-13 -1,9% [ C-13 | +648
C-14 -12,0% [ C-14 | +768

Nota: Incluye principales bancos estadounidenses y los 10 primeros de la Zona Euro por capitalizacion. No incluye los
bancos britanicos, que no publican resultados trimestrales

Entidades incluidas: Wells Fargo, Citigroup, Bank of America, Wachovia, ABN.-Amro; BBVA;
BNP Paribas, Credit Agricole, Deutsche Bank, Fortis, ING Groep, Intesa, SocCiéte Génerale = = & Santander

Unicredito
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... Y mejorar las calificaciones recibidas por las agencias
de rating ...

Estrategia claray Crecimiento y Relanzamiento de
definida rentabilidad negocios Abbey

Diversificacion y Mejora de ratios de
reduccidn riesgos capital

Mejora de calificaciones de S&P y de Fitch. Confirmacion de Moody'’s
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Nuestros focos de atencion en 25’06 seran:

m Negocio de particulares en Red SAN (Queremos ser tu Banco)

Santander Consumer Finance continla proyectos de
crecimiento

Europa
Continental

m En linea con el Plan a 3 afos en ingresos y gastos

Abbey = Implantacion Partendén segln calendario (premio The Banker a la
Mejor Plataforma Tecnoldgica de Banca Minorista)

m Fuerte crecimiento del negocio comercial

Ilberoamérica y . L
m Gestion del riesgo crediticio

- BMG
Negocios m Avanzando enlavision _ Santander Asset Management
globales global del negocio: - Seguros

- Medios de Pago Globales

Todo ello nos hace ser optimistas para alcanzar nuestro objetivo de 6.500

millones de beneficio atribuido ordinario en 2006
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Europa Continental. Eficiencia

(%)
Red Santander Banesto
45,1 419 43,2 397
1S'05 1S'06 1S'05 1S'06
Santander Consumer Portugal
33,8 35,3 48,2 45.0
o r— —
1S'05 1S'06 1S'05 1S'06
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Europa Continental. Morosidad y cobertura

Red Santander

275% 318%
F
o )
0,59% 0.55%
Jun'05 Jun'06
—8— Morosidad —— Cobertura

Santander Consumer

350% S5
B —l
- )

Jun'O5 Jun'O6
—@— Morosidad —i— Cobertura

Portugal

129%
fi 119%
o —3
2.18% 2,46%
Jun'05 Jun'06
—0— Morosidad —i— Cobertura

217% 308
1/‘.
1,03% 0,56%
Jun'05 Jun'06

—0— Morosidad —— Cobertura

& Santander
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Spreads principales unidades Europa Continental
(%)

Red SAN Banca Comercial Banesto

293 293 294 300 310 316 280 279 275 284 292 300
= = —a— & 1; 5 55— E—u——0
153 150 149 154 L7l 0 150 148 146 143 154 1064
140 143 1,45 146 1,39 1,29 1,30 1,31 1,29 141 1,38 1,36
1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T 1705 2T 3T 4T 1T'06 2T
—0— Inversién —a— Depodsitos == Suma —0— Inversién —a— Depositos == Suma

Inversion Santander Consumer Banca Comercial Portugal

294 295 292 284 285 284

5& 5,00 5,08 4,81 4,79 458 1& -y

—e— o : 184 178 172
° — o 1,66 jﬁ)S
A A& A& A

1,08 1,11 1,14 1,12 1,19 1,21

1T05 2T 3T 4T 1T'06 2T 1T05 2T 3T 47 1T'06 2T
—&— Inversion —&— Depositos =M= Suma

| & Santander
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Abbey. Spreads
(%)

Spreads Banca Comercial

1,46 1,44 1,46 1,45 1,44 1,47
- —i- —— — — —m
0,75 0,74 0,74 0,73 0,72 0,74
(= —— e —— 0 P— —
0,71 0,70 0,72 0,72 0,72 0,73
1T'05 2T 3T AT 1T06 2T
—o— Créditos —a— Débitos =i~ Total

& Santander
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Iberoamérica. Eficiencia

(%)
Brasil México
52,7 53,5
1S'05 1S'06 1S'05 1S'06
Chile
45,0
>— 40,2

1S'05 1S'06
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Iberoamérica. Morosidad y cobertura

Brasil México

287% 251%
165% 109% — —

o— B~ G P
2,89% 3,06% 0,89% 0,89%
Jun'05 Jun'06 Jun'05 Jun'06
—e— Morosidad —— Cobertura —8— Morosidad —#i— Cobertura

141% —m174%
F
2,98% 1,90%
Jun'05 Jun'06
—@— Morosidad —i— Cobertura

& Santander
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Spreads principales paises Iberoamérica
(%)

Banca Comercial Brasil

17,49 17,06 17,83 1833 20,17 19,84

Banca Comercial México

1087 11,30 1106 11,19 11,19 1185

i oy
1468 1415 1512 1587 177l 1778 685 —— & ' ’

A Y A —AX

A R 43; ————h— A —A
281 291 271 246 246 206 ! 390 372 357 325 o8
1T'05 2T 3T 47 1T'06 2T 1T'05 2T 3T 4T 1T'06 2T
—8— Inversion —— Depositos =M= Suma

—&— Inversion —&— Depodsitos == Suma

Banca Comercial Chile

579 601 587 £, 571 570
B o ‘.\.7 — &
U TR TR e

+ .
: 4,50 4,68 4,56

106 100 098 o095 103 L4
A—k Ak —A

1T05 2T 3T 4T 1T'06 2T

—8— Inversion —&— Depositos == Suma

& Santander



Relaciones con Inversores y Analistas
Ciudad Grupo Santander

Edificio Pereda, 12 planta

Avda de Cantabria, s/n

28660 Boadilla del Monte, Madrid (Espafia)
Teléfonos: 91 259 65 14 - 91 259 65 20
Fax: 91 257 02 45

e-mail: investor@gruposantander.com
www.gruposantander.com

& Santander
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