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COMUNICACION DE HECHOS RELEVANTES

De conformidad con el articulo 82 de la Ley 24/88 de 28 de julio del Mercado de Valores, la
Orden Ministerial de 22 de diciembre de 1999 y la Circular 1/2000 de la Comisién Nacional del

Mercado de Valores, comunicamos que el Consejo de Administracion de AMPER, S.A.

celebrado el dia 26 de abril de 2007, aprobo, por unanimidad, previo informe favorable de la

Comision de Auditoria y Control, el Informe Anual que Amper, S.A., como sociedad

perteneciente al segmento de negociacion en las Bolsas de Valores denominado Nuevo Mercado,

ha de elaborar explicando la evolucidén y perspectivas de negocio, asi como sus planes de

inversion y financiacién para el futuro desarrollo y expansion de la sociedad. (Se adjunta un

ejemplar de este Informe como anexo a la presente carta)

Aprovecho la ocasion para saludarle muy atentamente,

Manuel Méarquez Dorsch

Consejero Delegado

Inscrita en el Registro Mercantil de Madrid, 6 de Octubre 1972, tomo 1.148 general, 135 de la Seccion 4°. libro de Sociedades, folio 2.205, inscripcion 5*.CIF.: A-28079226
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INFORME ANUAL NUEVO MERCADO

Amper, S.A., con el presente escrito da cumplimiento, en los términos del articulo
82 de la Ley 25/1988, de 28 de julio, del Mercado de Valores y del articulo 5° de la
Orden Ministerial de 22 de diciembre de 1999, a las obligaciones informativas
derivadas de su caracter de entidad emisora, cuyos valores se negocian en el
segmento denominado Nuevo Mercado, en lo que respecta a la obligacion de
informar al menos una vez al aflo de manera especifica sobre la marcha y
evolucion del negocio, asi como de las perspectivas del mismo.

La informacion que a continuacion se transmite y comunica en forma de Hecho
Relevante, complementa la informacion recogida en las Cuentas Anuales e
Informe de Gestion de esta compafia y de su grupo consolidado,
correspondientes al ejercicio 2006, y la informacion correspondiente al primer
trimestre del ejercicio 2007. Estos documentos seran depositados en la CNMV
en los proximos dias.

1. EVOLUCION RECIENTE

El siguiente cuadro resume las principales magnitudes de la Cuenta de
Resultados del Grupo AMPER Consolidado del primer trimestre del ejercicio 2007,
comparadas con el mismo periodo del afio anterior.

PRINCIPALES CIFRAS GRUPO AMPER

(Mn.€)

1T 2007 1T2006
CARTERA 158,99 115,22
VENTAS 55,32 46,70
EBIT -1,76 2,06
% EBIT / VENTAS n/a 4,4%
RTDO. ATRIBUIBLE -1,93 1,56
PLANTILLA (n° de personas) 1.121 733
DEUDA NETA (TESORERIA) 9,66 (14,34)

Los resultados trimestrales siguen viéndose afectados por el caracter estacional
en los negocios del Grupo, por lo que la buena marcha esperada de la compafiia
para este ejercicio no queda totalmente reflejada en las cifras de este periodo.
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2. PERSPECTIVAS DE NEGOCIO POR LINEA DE ACTIVIDAD.

2.1. DEFENSA

» Esta unidad de negocio disefia, produce, integra 'y mantiene equipos
electrénicos y sistemas de informacién y comunicaciones para el
mercado de Defensa.

Sin lugar a dudas, si tuviéramos que destacar el acontecimiento mas
relevante en la actividad de defensa durante el ejercicio 2006, este seria el
éxito obtenido en Suiza con la obtencién del contrato FIS-H por el que
Amper Programas desarrollara y suministrara el sistema de Mando y
Control para el Ejército suizo.

Después de tres afios de intenso trabajo en estrecha colaboracion con el
Ministerio de Defensa y el Ejército suizo, en el marco de varios contratos
anuales, en el que sucesivamente se han ido desarrollando diferentes
prototipos para demostrar el alcance de las capacidades, y definir los
requisitos del sistema, en Diciembre se firmé el contrato definitivo por
importe de 43 M€ para desarrollar, a lo largo de los préximo tres afos, el
sistema de Mando y Control (C2IS) que sera implantado y desplegado en
todos los niveles del Ejército.

Este importante contrato, conseguido en competencia con las mayores
empresas de este sector a nivel internacional, hace que, junto con el
sistema SIMACET (Sistema de Mando y Control del Ejército de Tierra),
Amper Programas sea una de las dos empresas en el mundo que tiene
dos sistemas desplegados y dos referencias en paises de primer nivel
tecnoldgico.

Debemos esperar que esta posicion adquirida por Amper en este campo
produzca, en un plazo relativamente corto, nuevos e€xitos en este
sofisticado mundo de los sistemas para Mando y Control.

En el mercado espafiol hemos continuado nuestra consolidacion en las
areas tradicionales, cabe destacar que se ha comenzado la produccion y
entrega de las primeras unidades de la nueva generacion de equipos VHF
(PR4G -V3), de los que por sus grandes prestaciones técnicas y
operativas se espera suministrar en los proximos afios a los ejércitos
importantes cantidades de los mismos.

También en este mercado se estan dedicando recursos importantes en
nuevas areas de actividad (UAV, Guerra Electrénica, Aeronautica, etc.) de
los que en los proximos afios esperamos obtener éxitos relevantes.

EXPANSION INTERNACIONAL
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2.2. SEGURIDAD
» Esta unidad de negocio ofrece proyectos de disefio e implantacion de
redes y sistemas propios para cubrir las necesidades de seguridad y
comunicacion criticas.

Sistemas Criptograficos

Epicom, durante el 2006 se ha finalizado el desarrollo de un equipo personal
de criptografia, de muy alta tecnologia y capaz de ser empleado sobre
diferentes tipos de comunicaciones de baja y alta capacidad, en el 2007 se
iniciard su industrializacion.

Por otro lado, EPICOM ha comercializado para la Administracién espafiola,
equipos de criptografia no nacionales, relacionados basicamente con la
interoperabilidad OTAN.

Para el afio 2007, se tiene previsto el desarrollo y certificacion acorde a la

norma CC EAL4+ de tres nuevos cifradores. Se continuard asimismo, con
desarrollos de Investigacion en el area de la Criptografia.

Equipos Video-Vigilancia

La empresa LANACCESS se dedica fundamentalmente al desarrollo de equipos de
videovigilancia inteligente. Su mercado, se centra basicamente en el entorno de las
grandes corporaciones y empresas, sobre todo, de tipo bancario.

Para 2007, se piensa incorporar nuevas capacidades software a los sistemas de

videovigilancia y ampliar la venta de estos sistemas, sobre todo, en colaboracion
con otras empresas del Grupo Amper.

Sistemas de Informacidon para Reconocimiento v Vigilancia

Durante 2006, Amper Sistemas ha finalizado con éxito, la implantacion de
los sistemas de Vigilancia de Fronteras en Estonia y Serbia.

Estos proyectos, que se han desarrollado para el control de fronteras
fluviales y terrestres de la Union Europea, consolidan la tecnologia y
capacidad de Amper en Sistemas de Mando, Control y Comunicaciones para
vigilancia de fronteras.

Estos Sistemas posicionan, junto con el SIVE en Espafia, a Amper Sistemas
como una de las empresas lideres en Europa en el ambito de los Sistemas
C4ISR para la vigilancia y el control de Fronteras de todo tipo.

INNOVACION EN SU OFERTA
TECNOLOGICA

3
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2.3. EQUIPOS Y SERVICIOS DE ACCESO

» Esta Unidad tiene como mision, mediante el desarrollo de tecnologias
propias o integracion de la de terceros, el suministro de equipos y
servicios de acceso para las redes de operadores de
telecomunicacion.

Amper Soluciones a lo largo del afio 2006, ha continuado incrementando su
oferta de productos y servicios orientada a facilitar a los operadores de
telecomunicaciones, tanto fijos como moviles, una oferta cada mas amplia
de productos, sistemas y soluciones de comunicaciones de banda ancha,
gue permita brindar servicios finales a sus clientes de voz, datos y video.

Amper Soluciones ofrece al mercado modernas tecnologias relacionadas
con la banda ancha (ADSL, VDSL, WiFi, WIMAX, PLC, VolP, IPTV, UMTS,
etc.) que se materializan en una amplia oferta de productos y soluciones.
Esta oferta ha sido reconocida por sus clientes habiéndose convertido en
uno de los lideres espafioles de este tipo de tecnologias. Cabe resefiar, de
forma particular, el incremento experimentado en sus ventas en el mercado
de exportacion, al haberse alcanzado un importe de 5,3 millones de euros.

Amper Soluciones, ademéas de su oferta de productos, ofrece al mercado
servicios que comprenden la ingenieria, instalacion y puesta a punto de
sistemas de telecomunicaciones. Su experiencia principal en el Area de
Servicios se centra en los despliegues de redes de comunicaciones radio,
tanto para operadores fijjos como moviles, suministrando todas las
infraestructuras necesarias, tanto en proyectos especificos como en
proyectos llave en mano.

ADAPTACION A LAS NUEVAS DEMANDAS DEL
MERCADO DE BANDA ANCHA

2.4. INTEGRACION DE REDES Y SISTEMAS ESPANA

> Esta Unidad ofrece soluciones integrales de comunicacion para cubrir
necesidades especificas de operadores de telecomunicacion y grandes
clientes industriales financieros y administraciones publicas.

El dinamismo del mercado de Telecomunicaciones genera la aparicion de
nuevas tecnologias, pero solo algunas marcan un profundo cambio en la
manera que nos comunicamos para convertirse en tendencias dominantes;
este es el caso de la Tecnologia IP.
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La reduccion de costes asociados a IP ha conquistado a las empresas y hoy,
avanzamos hacia la convergencia de todas las aplicaciones de las empresas;
voz, video datos y multimedia pueden gestionarse en una sola infraestructura
de red IP mejorando la productividad y eficiencia del negocio.

El avance del mercado de Almacenamiento con proyectos de gestion de
datos, recuperacion ante desastres, disponibilidad y continuidad de negocio,
consolidacion, replicacién y backup, Storage on demand, Utility Computing,
Virtualizacion, ILM (Gestion del Ciclo de Vida) son algunos son algunos de
los conceptos en los que se basara este desarrollo de este mercado.

Ya estan en marcha proyectos presentados de forma conjunta entre varias
empresas del Grupo Amper ofreciendo una solucion completa acreditada en
los clientes donde la credibilidad y solvencia de Amper esta garantizada.

2.5. INTEGRACION DE REDES Y SISTEMAS BRASIL

» Medidata ha tenido en 2006 un crecimiento en facturacion en dolares del
9%, después de haber sufrido un parén motivado por el periodo electoral. Su
posicion en le mercado durante este afio se ha mantenido sdlida en el area
de Telecom, tanto para Operadoras como Fabricantes de Equipos, se ha
dedicado foco especial a los mercados de Empresas, donde triplicé sus
ventas y, en Gobierno & Utilities donde tuvo un aumento del 100%. Con
éstos resultados Medidata vuelve a equilibrar mejor el origen de sus ingresos
y reduce la dependencia de sus clientes tradicionales (Operadoras).

Parte de estos resultados son debidos a negocios involucrando a nuevas
tecnologias (Unified Communications, Convergencia de Redes de Datos y
Voz vy, la sustitucién de PABX tradicionales TDM por nuevas soluciones con
tecnologia IP). Los negocios en esta tecnologia superaron el 40% de las
previsiones. La productividad de la empresa continla experimentando
mejoras significativas con un aumento del 9% en la facturacion / empleado,
gue alcanzé US$ 550 mil.

Con la continuidad politica resultante de las elecciones ocurridas a finales de
2006, las expectativas para 2007 permanecen positivas. El Gobierno hace
seflas con Planes especificos de Aceleracion del Crecimiento Econdémico,
incluso en las é&reas de universalizacion de la Informatica vy
Telecomunicaciones. Estas inversiones redundan a corto y medio plazo en
aumento de demanda por los productos y servicios ofertados por Medidata.
En 2007 la empresa continuard en su plan de inversibn en Nuevas
Tecnologias, en el crecimiento en el mercado Empresas y en el aumento de
la oferta de Servicios Profesionales.

LIDERAZGO EN ESPANA Y BRASIL DE
INTEGRACION DE REDES Y SISTEMAS IP




3. ESTRATEGIA
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Lider en soluciones integrales de
comunicaciones civiles y militares
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rentabilidad.

necesidades especificas de nuestros clientes.

Organizacion integrada, orientada al crecimiento.
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Un afio mas, hemos superado nuestros objetivos de crecimiento y
Mayor foco estratégico, en mercados con alto potencial de
crecimiento, donde mantenemos competencias diferenciales.

Desarrollo de soluciones de mayor valor afiadido, para atender las

Internacionalizacion de nuestra oferta de equipos y sistemas.

Adquisiciones corporativas complementarias que nos permitan
afianzar el liderazgo de mercado en todas nuestras lineas de negocio.
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4. INVERSIONES Y FINANCIACION

Durante el afio 2006 se han acometido las siguientes inversiones (en miles de

euros):
Ao 2006
Precio de Referencia Hecho
Activo Descripcion compra Relevante
Telcar Compra del 100% a sus fundadores 23,5 mill.€ 2006058445(06.06.06)
Medidata Compra el 13,96% a sus fundadores 19,94 mill.Reales 2006076157(28.07.06)
Grupo Landata Compra el 100% a IBV 75 milL€ | 2006096668 (05.10.06)

El 18 de diciembre se ha suscrito un préstamo sindicado por valor de 61 millones
de euros encabezado por HSBC y otras 22 instituciones financieras y se

comunica a la CNMV con n° de registro: 2006122491 (18.12.06).

Asimismo, el 16 de enero la Junta General Extraordinaria de Accionistas aprobé
una ampliacion de capital de 1.548.340 acciones nuevas, para compensar el
crédito por 17 millones de euros cuyo titular es Corporacién IBV y se comunica a

la CNMV con n° de registro: 2007002750 (16.01.07)
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5. PRINCIPALES RIESGOS DE LA SOCIEDAD

En opinion de la compafiia, todos los posibles riesgos derivados de:

- Riesgo de mercado, grado de sensibilidad ante el precio de las acciones, las
divisas, los tipos de interés, etc.

- Riesgo de crédito, grado de sensibilidad ante las condiciones y/o el
incumplimiento de un derecho de cobro.

- Riesgo de explotacién, grado de sensibilidad a la inadecuacion de procesos
internos o su ineficiencia.

- Riesgo de la cifra de negocio, grado de sensibilidad ante los cambios de la
demanda, la oferta y/o la competencia.

Consideramos estan suficientemente cubiertos tal como se explica y detalla en el
apartado D) Sistemas de Control de Riesgos del informe del Buen Gobierno
remitido a la CNMV con caracter simultaneo a la presentacion de este Informe.

6.DESCRIPCION DE LOS COMPROMISOS ADOPTADOS POR LOS
ACCIONISTAS SIGNIFICATIVOS.

Amper no tiene ningun tipo de acuerdo con los accionistas significativos en
relacion con su permanencia en el capital de la Sociedad o de su pertenencia al
Consejo de Administracion.

En Madrid, a 26 de abril de 2007

PREVISIONES

Estas previsiones no suponen ninguna garantia de la evolucion futura de la
sociedad. Aungque suponen la mejor estimacion de la compafiia sobre dichas
variables, se basan en hechos futuros e inciertos cuyo cumplimiento es imposible
determinar en el momento actual. La sociedad no se hace responsable de las
posibles desviaciones que pudieran producirse en los diferentes factores ajenos al
control del Consejo de Administracion de la sociedad que influyen en la evolucién
futura de la sociedad ni, por tanto, del cumplimiento de las expectativas indicadas.



