Grupo Picking Pack S.A. (GPP.MC) -

Grupo Picking Pack crece un 29% en ventas en el semestre hasta los 197 millones de Euros
y obtiene un EBITDA de 6,2 millones de Euros

» La facturacion, ha ascendido a 197,5 millones de Euros, lo gue confirma la trayectoria en continua crecimiento
del tamaiio del grupo y representa un incremento de un 28,4% sobre el mismo periodo del afio anterior.

= El cashflow operative (EBITDA) de la compaiiia se sitia en 6,2 millones de Euros; el crecimiento ha sido
sostenido a lo largo del semestre, con un incremento entre e} primer y el segundo trimestre de 2001 de un 68%;
el EBITDA semestral ha disminuido de un 44% respecto al mismo periodo de 2000 debido a la completa
inclusion de Ola.

» Las operaciones tradicionales {repragrafia y material de oficina) han ofrecido resultados alo largo del semestre
en linea ascendente con un cashflow operative de 15,1 millones de Euros.

» Logic Control (software empresarial) continua situandose muy por encima de fas premsinnes destacando su
capacidad de generacidn de caja alcanzando los 7,5 millones de Euros,

» Qla (servicios de voz y datos) lleva a cabo una mejor focalizacién de su medele de negocio reduciendo
significativamente su necesidades de inversianes y estimando llegar a su punto de breakeven en los proximoes
812 meses.

e El ratio de endeudamiento sigue en niveles “reducidos"” con un ratio de.un 27% subre recursos propios que se
situan en los 406 millones de Euros.

Barcelona, 3 de Septiembre de 2001 .- Grupo Picking Pack (www.pickinapack.net) durante &t segundu trimestre del 2001
ha confirmado su trayectoria de crecimiento tanto a nivel de facturacion como de cashflow operativo (EBITDA)

La compafiia hia consolidado unas ventas totales de 197,5 millones de Fures, canfirmando asi &l continuo aumento del
tamario del grupo y representando un incremento de un 29,4% sobre el mismo periodo del ejercicio anterior.

Evolucién de ventas semestrales
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De estas ventas un 76% provienen de las divisiones historicas de reprografia digital y material de oficina, un 15% de la
division de software empresarial y un 9% de Ia divisién de telecomunicaciones

Evolucion EBITDA trimestral desde la entrada de Qla
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La tendencia de crecimiento ha sido aun méas visible a nive! de cashflow operativo (EBITDA):que ha llegada en los seis
meses a un nivel de 6,2 millones de Euros que es, como se prevela, inferior respecto al valor de 2000 debido a ta completa
inclusién de Ola que solo consolidaba un mes en el primer semestre de 2000; sin embargo cabe resaltar que resultada de
EBITDA de este semestre_es positivo & indica una mejoria a nivel frimestral de un 68% (comparando el primer con el

sequndo trimestre de 2001).
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El beneficio neto (perdida) de la compaiia ha sido de -14,4 millones de Euras, y al igual que en el punto anterior, el valor no
s completamente comparable con los -2,8 millones de Eurcs del primer semestre de 2000 debido a los cambios en &l

perlmetra de consolidacién. Comparando el primer con el segundo frimestre de 2001 se aprecia una mejoria en & beneficio
nato de aproximadamente un 9% con unas perdidas que se han visto reducidas desde los 7,5 a 6,9 millones de Euros.

Las operacicnes en la “Economia Tradicional” (Charretie, Picking Pack Service Point Espaﬁa y Picking Pack Service

Point Reino Unido) han ofrecido a lo largo del semestre unos buenos resultados con un incremento del margen bruto en
Inglaterra e Estados Unidos. |

El resultado de explotacion antes de amortizaciones (EBITDA) ha llegado a los 15,1 miliorﬁas de Euros en ef primer
semestre del afio y con un crecimiento trimestre a trimestre que ha sido particularmente evidente en Charrette (+24,6% de
mejora del sequndo trimestre 2001 -vs- el trimestre anterior, y de un +9,6% del semestre del 2001 respecto al prmer
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semestre del 2000) y en Picking Pack Service Point Espafia (donde estos valores son un + 4(1,?% del segundo trimestre
2001 frente al primer trimestre y de un +134,2% del primer semestre def 2001 frente al primer semestre de 2000},

Como ya puestn de manifiesto en el primer trimestre, también los datos del segundo trimestre de Logie Control han
demostrado, una vez mas, mejoras significativas tanto respecto a los datos histéricos de [a compafia_como si son
comparados con las estimaciones iniciales de GPP: el margen de EBITDA ha sido del 12,5% llegando a los 3,9 millones de
Euros. Destaca a su vez, la generacion de flujo de caja libre obtenido por la compafiia, que se ha situado en los 7,5 millones
de Euros, por encima de |as previsiones y explicado en parte, por la focalizacion en la gestion que se ha dado al capital
circulante de la compania tras la adquisicidn, segun criterics tipicos de compafilas muttinacionales como GPP.

Estos resultados de Logic Contral tienen todavia un potencial de crecimiento durante la segunda parte del afio, como
cansecuencia sobretodo de 1a explotacion del “Efecto Eure® por lo cual una porcentaje importante de las pymes y despachos
profesionales que a |a fecha de hoy todavia no hayan adaptado sus paquetes de software empresarial en linea con las
huevas normativas Espaficlas y Europeas sobre la intraduccién del Euro, tendrén que hacerlo anies de finales de aio.

De ofro lado, en linea con lo comentado, Ola ha re-enfocado su plan de negocio en linea con su objetivo de proporcichar
una oferta infegrada de servicios de felecomunicaciones para las pymes. En particular, la compaiiia quiere focalizar todos
sus recursos hacla aquellas actividades que son esenciales en el sector de las telecomunicaciones y que estan mas
valoradas por parte de los clientes, siendo estos el mayor activo para Ola: las actividades de marketing, distribucian y
atencién al cliente se han potenciada reclentemente con la incorporacion de varios ejecutivos y con la inversian en sistemas
para incrementar la diferenciacion de la compania y proporcionar servicios personalizados cun elevados estandares de
calidad. ‘

Ola con el objetivo de ofrecer la maxima calidad a los destinatarios de sus servicios ha externalizado tofalmente su
operativa de red a terceros operadores de primer nivel que garanticen unos estandares de calidad optimos y contimuados.

La actualizacion del plan de negocios de Ola prevé margenes brutos ligeramente inferiores, pero en linea con los del
modelo de negacio can red propia, tiene como prevision ta consecucion de un resultado bruto de explotacion positivo
(EBITDA) en los proximos 8-12 meses. Ademas el retorno sobre el capital invertido (ROCE) sera mayor en el medio plazo,
va que el nivel de inversiones es mucho mas bajo. El plan de inversiones de Ola prevé para los proximo dos aiios
(excluysndo OMV {operador movit viftual) y xDSL) unos 8 millones de Euros, frente a unos 30 mlllcmes de Euros del modelo
precedente.

l.a situacion patrimonial, cantinua siendo correcta con un ratio de endeudamiento de un 27%, Io‘ que equivale a una deuda
neta de 109,8 millones de Euros y unos recursos propios de 4059 millones de Euros, o que pemnitird en un futuro,
dependiendo de las condiciones del mercado, apalancar en mayor medida el halance, para el desamallo def negocio. Los
recursos de caja y equivalentes representaban a finales de Junio 30,6 millones de Euros, situandose el ratio de deuda neta
sobre fotal activos en un 15,9% :

|
"000 Euros I Sem 2001 | Sem 2000 % DIF | Sem 1998

Ventas 197,914 152.627 29,4% 67.944
Margen Bruto 93,547 80.247 16,6% 35,838
Resut. Bruto Explo, (EBITDA) 6.173 11.047 44,1% | 7.332
Resul. Explotazion (EBIT) -8.432 162 na © 3,336
Beneficio Neto (PAT) -14.439 -2.819 na. - 3,083
Fondos Propios 405,909 335118 21,1% i83.3486
Total Activo 689.443 505.902 36,3% 163.457
CajaeIFT 30.558 24,053 27 0% 20,969
Deuda Neta (Deuda Fin - Caja) 109.810 57,595 00.7% 26.144
Deuda Neta / F. Prapios 2T1% 17,2% 31,3%
Deuda Neta / Total Activos 15,8% 11,4% §‘16,0%
Empleados 2927 2300 27,3% 1,270

!
Sequn Carlo U, Bonomi, Presidente y Consejero Delegado de GPP “a principic de afio hernos dicho que la base de
nuestro desarrollo en eslos primeros 6 meses fuera. reforzar el equipo directive, no hacer adquisiciones, encomirar un
modelo de negocio mas optimo para Ola, recorar cosles y encontrar sinergias. Todos estos puntos estén casi completados
¥ con una situacion macroeconomia mundial y bursétil siempre més complicada y exiremadamente volatl, los proximes 6
meses seran de concentracidn en terminar la linea de desarrollo arriba indicada y preparar G“PP por un 2002 donde Ia
plataforma de costes es mas "delgada” en unos 8/12 millones de Eurps a nivel mundiaf y oira vez pensar en la expansién
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organica y adquisiciones del grupo. Hay oportunidades en cada drea de negocio de GPP y no dejaremos que nos escapen.
El equipo directivo operativo actual en fodas sus 4reas estd muy dedicado al dia & dia y a obfener fos resultados esperados.
Es un afo de fransicion y estamos concentrados en nuestra mision de generar una sdlida plataforma de servicios®

Desde un punto de vista de gestién, hay que destacar que durante esta primera parte de 2001, GPP ha procedido a
reforzar notablemente su equipo directiva con la incorporacion de varios profesionales con dilatada experiencia en sus
sectores. Esto permitira una mejor gestion y un mayor control sobre la linea de beneficio. A mejorar esta linea de beneficio
contribuird también la materializacion da las sinergias que se estan desarrallando entre las compafilas del grupo..
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‘
Grupo Picking Pack (www.pickingpack.net) ofrece servicios y contenidos tecnolbgicos de alto valor anadido para las
pymes y los despachos profesionales. Emplea a mas de 2.900 personas en 5 paises y tiene un total de 470 puntos de
servicio en su red intemacional. Con sede central en Espada, GPP cotiza en |a Bolsa espaficla (GPP.MC).

Advertencia:

Grupo Picking Pack desea reiterar, de acuerdo con su politica de prudencia, y en linea con lag demas compaiias colizadas dentro del
sector tecnologico que colizan en ef nuavo marcado, que los Accionistas e inversares deban considerar gue [as sctividades de GPP se
enmarcen deniro del plan de expansion en el sector de nuevas tecnolpgias, de reclenta implamentacitn, lo que puede generar
expectativas indusirales, financieras, tecnaldgicas y comerciples, de futuro que deben ser fomadas por f0s Accionistas e inversares con
las debidas caulelas, puesto que podrian no materalizarse, sl bien los directivos y conse;ems de GPP congideran que su
materializacion es factible ante fa situacion actual de los mercados. |

Por tanlo, se riege a los Accionistas e inversores que soliciten el adecuado asesoramiento independienie. Asimisrmo, la
Compafiia advierta de Ia posibilided que sus acciones fengan una afta volatilidad en la Bolsa, en linea con Ias demdas acciones

de comparias vinculadas a s nuevas fecnologias. ‘
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