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Madrid, 15 marzo 2000

La empresa esta valorada en 1.000 millones de pesetas

Amper adquiere el 40% de Suricata

« Suricata esta especializada en la distribucion de aplicaciones para
comercio electronico.

e Elacuerdo incluye una opcion de adquirir la mayoria del capital de
Suricata

Amper ha alcanzado un acuerdo para adquirir el 40% de la empresa de
distribucion de software para comercio elecirénico Suricata, especializa-
da en el suministro, instalacion y personalizacién de las principales apli-
caciones necesarias para llevar a cabo el servicio de business to busi-
ness. La operacion que se realizara mediante la suscripcion de una am-
pliacion de capital, por valor de 400 millones de pesetas, supone valorar
la empresa en 1.000 millones de pesetas. Adicionaimente el acuerdo
contempla la posibilidad de que Amper adquiera un paquete accionarial
complementario que le permitira controlar mayoritariamente la compania.

La combinacién del posicionamiento estratégico de Suricata en el entor-
no Internet con la solvencia y dimension de Amper deben actuar como
una garantia tecnologica consistente para la amplia cartera de clientes
de Suricata. Ademas de compartir una amplia base de recursos corpora-
tivos y comerciales de Amper, Suricata pasa a beneficiarse del equipo
de desarrollo de tecnologias |IP e integracion de voz/datos que viene ta-
bajando en estas disciplinas desde hace afos en Amper Datos, actual-
mente englobada dentro de Amper Soluciones.

El nuevo enfoque a introducir por Suricata tras la incorporacion de Am-
per a su accionariado pasa por la distribucion de sus distintos programas
de software via Internet. De esta forma, Suricata se convertira en ASP
(Applications Service Provider), lo que le permitira dar acceso a sus apli-
caciones a un mercado mas amplio de clientes. Sus novedosas solucio-
nes en sistemas de Gestién de Clientes (CRM en sus siglas inglesas,
Customer Relationship Management) y Flujos de Trabajo y Gestion Do-
cumental { Workflow y Document Management) estaran disponibles no
solo en compra, como hasta ahora, sino también en alquiler, por tiempo
y por tipologia de usuario.



=

RMPER

DIRECCION DE COMUNICACION
Y RELACIONES INSTITUCIONALES

Algunas de las principales herramientas de software que Suricata distri-
buye en exclusiva al mercado espafiol son:

Keyflow Commerce, un soporte completo de aplicaciones sobre
Windows NT para manejar flujos de trabajo generados a partir de cual-
quier operacion de comercio electrénico.

Onyx es la Onica solucion ERM que permite gestionar las interacciones
entre todos los departamentos comerciales de una empresa: marketing,
ventas y atencion al cliente. Onyx también es capaz de formar parte de
la Web de la compaiiia, convirtiéndola en una herramienta dinamica de
ventas.

Cybertrust permite llevar a cabo comunicaciones y comercio electroni-
co via Internet de forma totalmente segura y confidencial.

Entre los clientes habituales de Suricata, ademas de la propia Amper
gque venia utilizando sus servicios desde hace tiempo, pueden citarse:

Amena Alcatel Azkar
Bancaja British Telecom La Caixa
Dragados Gombarri Lucent
Telefénica Instituto Nacional de Meteorologia

Sistemas Técnhicos de Loterias.

En la actualidad Suricata tiene presentadas ofertas a un amplio grupo de
empresas en los sectores: Financiero, Distribucién, Energético y Servi-
cios.

Suricata alcanzo durante el Ultimo ejercicio una facturacion, solo en con-
cepto de consultoria, instalacion y distribucion de software, de 400 milio-
nes de pesetas. Cuenta con 25 empleados y una amplia red comercial a
partir de canales de distribucién externos y partners tecnoldgicos
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