
 

 
Presentación de Resultados 2012 Grupo Baviera 

 

 
GRUPO BAVIERA FACTURA 89,9 MILLONES EN 2012, CON UN EBITDA DE 9,6 

MILLONES  
  

El buen comportamiento del negocio internacional, con un crecimiento del 
12%, compensa la disminución en el mercado doméstico derivada de la 

coyuntura económica 
 

El Consejo de Administración propondrá a la Junta General de Accionistas 
mantener la continuidad en su política de dividendos, reafirmando así el 

compromiso con los accionistas 
 
 

Madrid, 28 de febrero de 2013.- Grupo Baviera ha presentado hoy, a cierre de 

mercado, los resultados correspondientes al ejercicio 2012. La facturación del 
Grupo en este periodo ha superado los 89,9 millones de euros, un 4% menos 

que en 2011.  

 
Grupo Baviera ha obtenido un resultado neto de -641 miles (pérdidas). El 
Resultado Neto "Pro-forma" (excluyendo un ajuste contable por el deterioro 
del Fondo de Comercio de Estética) asciende a +2.463 € miles (beneficio). 

 

 

Oftalmología España  
 

La importante contribución de la cirugía de la presbicia o vista cansada a esta 

Unidad queda patente en el crecimiento del 12% que este tratamiento ha 

experimentado a lo largo del ejercicio, gracias a los excelentes resultados médicos, 

la satisfacción de los pacientes  y por la creciente recomendación generada en la 

sociedad. Se trata de un producto emergente cuya baja penetración lo sitúa como 

el principal catalizador de la Unidad de Negocio. 

 

La cirugía refractiva continúa siendo una apuesta clara del Grupo, posicionándose 

como líder indiscutible en dicho producto gracias a su amplia experiencia y 

posición competitiva.  

 

Oftalmología Internacional  
 

Grupo Baviera apuesta por la internacionalización para reforzar su liderazgo y 

hacer frente al entorno económico. Presente en cuatro países europeos (Alemania, 

Holanda, Italia y Austria) con 23 clínicas, el Grupo Baviera ha abierto 4 clínicas en 

Alemania en el año 2012, y prevé la apertura de 2-3 nuevas clínicas en Europa en 

2013, que consoliden el perfil internacional del Grupo. 

  

 
 



 

Medicina y Cirugía Estética 
Debido a la contracción en el mercado de la medicina y cirugía estética en los 

últimos años y a su impacto en los resultados, Grupo Baviera ha puesto en marcha 

un proceso de reestructuración y adaptación de la unidad de negocio, para 

adecuarla a las necesidades actuales del mercado, con el objetivo de alcanzar 

rentabilidades positivas. Entre las medidas tomadas destacan las siguientes: 

renegociación de condiciones con diversos proveedores, reducciones de plantilla 

en aquellas clínicas y/o subespecialidades médicas donde la caída del mercado ha 

ocasionado una sobrecapacidad y no se prevé una recuperación en el corto plazo, y 

la renegociación de condiciones salariales con determinados colectivos de 

empleados. 

Perspectivas 2013 

Expansión internacional 

Grupo Baviera continuará avanzando en su expansión internacional con el objetivo 

de consolidar su perfil internacional. Para este año se prevé abrir entre 2 y 3 

nuevas clínicas a nivel internacional, que refuercen la presencia del Grupo en el 

norte de Europa, consolidándose dicha región como principal catalizador del 

crecimiento. 

 

Reparto de dividendos 
 
El Consejo de Administración propondrá a la Junta General de Accionistas 

mantener la continuidad en su política de dividendos, reafirmando así el 

compromiso con los accionistas 

 

 
 
*Más información Departamento de Comunicación Grupo Baviera: 

91.781.98.80 
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