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Bankinter presenta la informacion trimestral de los estados
financieros bajo los criterios contables y formatos recogidos en la Circular
del Banco de Espafna 4/04.

Del mismo modo BANKINTER advierte que esta presentacion puede
contener previsiones relativas a la evolucion del negocio y resultados de la
entidad. Si bien estas previsiones responden a nuestra opinion y nuestras
expectativas futuras, determinados riesgos y otros factores relevantes
podrian hacer que la evolucion y Ilos resultados reales difieran
significativamente de dichas expectativas. Entre estos factores se incluyen,
sin caracter limitativo, (1) tendencias generales del mercado,
macroeconomicas, politicas y nuevas regulaciones, (2) variaciones en los
mercados de valores tanto locales como internacionales, en los tipos de
cambio y en los tipos de interés, en otros riesgos de mercado y operativos,
(3) presiones de la competencia, (4) cambios tecnolégicos, (5) alteraciones
en la situacion financiera, capacidad crediticia o solvencia de nuestros
clientes, deudores y contrapartes.









Las principales magnitudes muestran unos
solidos resultados

Inversion crediticia

Captacion clientes

Beneficio neto
RoE
Morosidad

Cobertura




El crecimiento en ATV s refleja el vigor del
negocio

Cta. Rtdos. (miles €)

ATMs (mill.€) 41.496,5 32.849,0 8.647,6 26,3

- (en mill €) - Variacion %0

Total inversion crediticia 6.129 28,9
Ex-titulizacion 5.563 22.3

Total Recursos de Clientes 8.360 26,5
En balance 6.498 29,9




El Margen de Intermediacion sufre los
efectos de las subidas de tipos

Cta. Rtdos. (miles €)

ATMs (mill.€) 41.497 32.849
Margen Intermed. 109.717 105.211




El Spread de Clientes registra la
repreciacion mas rapida del pasivo

- Evolucion Margen de Clientes Unitario (en 20) -

3,36 +0,149% 3,50
_'——__l

+0,42% 2,09 |<~cCoste Rec.
= —Rent.Inversion
—— Margen de Clientes

Euribor 3 meses

Euribor 12 meses




Y la mayor dependencia de la
financiacion mayorista

- (en mill €) - Variacion

Depdsitos de entidades crédito (856)

Depdsitos de clientela 5.563

Débitos repres. valores negociables 4.187

Pasivos subordinados 69

Otros pasivos financieros (147)




Mientras los activos tardan mas en
repreciarse

- Evolucién Margen Intermediacion a tipos descontados por el mercado
(en base 100) -

+
=
- __ __§______________




Comisiones y ROF empujan con fuerza el
Margen Ordinario

Cta. Rtdos. (miles €)

ATMs (mill.€)

Acum
Mar’06

41.497

Acum
Mar’05

32.849

Dif. €

Dif. %6

Marg. Intermediacion

109.717

105.211

Rdos. Método Participacion

6.083

5.331

Comisiones

51.975

45.433

Seguros

(672)

43

Operaciones Financieras

Ex-ENCE

29.531
21.578

6.979
6.979

Marg. Ordinario

Ex-ENCE

196.634
188.681

162.997
162.997




Contribucion creciente de las lineas de
comisiones

- Desglose de Comisiones (en miles €) -

Mar’06 Variacion
Agentes y Bca. Virtual 1.132 20,4
Otras comisiones pagadas 3.189 44,8

Total Comisiones Pagadas 4.321 34,1

Avales y Créditos Documentarios 387 10,9

Cambio de divisa y billetes 106 5,6
Cobros y pagos 1.862 11,8

Valores 2.663 33,2
FF.11. Y FF.PP. 3.879 20,1

Seguros 162 12,9
Otras comisiones 1.803 21.6

Total Comisiones Cobradas 10.862 18,7




El Margen de Explotacion resiste bien el
crecimiento de la base de costes

Cta. Rtdos. (miles €)

ATMs (mill.€)

41.497

Acum
Mar’05

32.849

Dif. €

8.648

Dif. %6

Marg. Intermediacion

109.717

105.211

4.506

Rdos. Método Participacion

6.083

5.331

752

Comisiones

51.975

45.433

6.542

Seguros

(672)

43

(715)

Operaciones Financ.

29.531

6.979

22.552

Marg. Ordinario

196.634

162.997

33.637

Costes Transf.

(94.822)

(79.611)

(15.211)

Marg. Explotacion

101.812

83.386

18.426




Contamos con mas capacidades gue hace
un ano, manteniendo la eficiencia

- (en mil. €) - Mar’06 Variacion %0
Gastos de Personal (52.298) (7.727) 17,3
Otros Gastos Generales (41.016) (8.058) 24,4

Oficinas y Centros Personas Ratio de Eficiencia

+76 ~ +13,8%

1T

Mar'06




Retenemos beneficio como dotaciones a
orovisiones

Cta. Rtdos. (miles €)

ATMs (mill.€) 41.497 32.849 8.648 26,3
Marg. Intermediacion 109.717 105.211 4.506 4.3
Rdos. Método Participacion 6.083 5.331 752 14,1
Comisiones 51.975 45.433 6.542 14,4
Seguros (672) 43 (715) (n.r.)
Operaciones Financ. 29.531 6.979 22.552 323,1
Marg. Ordinario 196.634 162.997 33.637 20,6
Costes Transf. (94.822) (79.611) (15.211) 19,1
Marg. Explotacion 101.812 83.386 18.426 22,1
Pérd. por deterioro 15.627 12.458 3.169 25,4

Dot. a provisiones 6.003 (a77) 6.180 n.r.
Otros resultados 181 371 (190) (51,2)




En su gran mayoria para la Generica

- (en miles €) -

Riesgo computable

Total
Crecimiento desde Dic. ano ant.

33.035.625
1.081.773

Mar’05

27.096.709

Var. %o

Especifica

2.211

Genérica

13.428

Otras

(12)

Total dotaciones

15.627




Crecimiento consistente del BD1

Cta. Rtdos. (miles €)
ATMs (mill.€)

Ac Mar’06

41.497

Ac Mar’05

32.849

Dif. €
8.648

Marg. Intermediacion

109.717

105.211

4.506

Rdos. Método Participacion

6.083

5.331

752

Comisiones

51.975

45.433

6.542

Seguros

(672)

43

(715)

Operaciones Financ.

29.531

6.979

22.552

Marg. Ordinario

196.634

162.997

33.637

Costes Transtf.

(94.822)

(79.611)

(15.211)

Marg. Explotacion

101.812

83.386

18.426

Pérd. por deterioro

(15.627)

(12.458)

(3.169)

Dot. a provisiones

6.003

(177)

6.180

Otros resultados

181

371

(190)

BAI

92.369

71.122

21.247

Impuesto s/ beneficio

(25.928)

(21.678)

(4.250)

BDI1 atrib. al Grupo

66.441

49.444

16.997

Dif. %o



Crecimiento consistente del BD1

Cta. Rtdos. (miles €)
ATMs (mill.€)

Ac Mar’06

41.497

Ac Mar’05

32.849

Dif. €

8.648

Marg. Intermediacion

109.717

105.211

4.506

Rdos. Método Participacion

6.083

5.331

752

Comisiones

51.975

45.433

6.542

Seguros

(672)

43

(715)

Operaciones Financ.

29.531

6.979

22.552

Marg. Ordinario

196.634

162.997

33.637

Costes Transtf.

(94.822)

(79.611)

(15.211)

Marg. Explotacion

101.812

83.386

18.426

Pérd. por deterioro

(15.627)

(12.458)

(3.169)

Dot. a provisiones

6.003

(177)

6.180

Otros resultados

181

371

(190)

BAI

92.369

71.122

21.247

Impuesto s/ beneficio

(25.928)

(21.678)

(4.250)

BDI atrib. al Grupo
Ex-ENCE

66.441
59.224

49.444
49.444

16.997
9.780

Dif. %o



Fuerte generacion de resultados con las
dotaciones

- BDI+Dotaciones acumulado (en miles €) -

+32,9%90

o

Mar'O6

™ Dotaciones Genéricas




El EPA presenta un solido crecimiento
- BPA del periodo (en €) -

BPA Ajustado por Dotaciones

31,1%0

T

Mar'05 Mar'06

BPA Ex-ENCE BPA Ajustado Ex-ENCE







Pymes lidera el crecimiento inversor

- Crecimiento Inversion media por Divisiones (en mill. €) -

Inversion

Pymes

Fin.Personales 789

Extranjeros 601

Privada 2.139

Corporativa 4.058

Particulares 18.100

Total Segmentos 30.135




En una actividad crediticia muy dinamica

- (en mill. €) - Mar’06

Total inversion crediticia 27.359
Ex-titulizacion 30.495

Crédito con garantia real 19.732

Crédito sin garantia real 8.034

- (saldo medio, en mill. €) - Mar’06 Variacion

Créditos 3.386 748
Préstamos 21.817 3.560
Leasing 922 261
Cartera y Factoring 1.403 278
Avales 2.103 294




Con las hipotecas estabilizando su crecimiento

- Evolucion stock de Hipotecas (en miles €) - - Evolucién nueva produccion -

+6,3%0

Millones € 23,8%

1.400 T

42,4%  19,29%

o)

Mar05 Mar06

1705
B Cartera O Titulizaciones

B Importe =>=Numero




Aguantando la presion en los diferenciales

- Diferencial en préstamos hipotecarios (en 20) -

Mar'0O5 Mar'06

[ Cartera O Nueva produccion




Mientras se sigue mejorando la calidad
de la cartera hipotecaria

Hipoteca Vivienda PI’OdUCSIOh Cartera
del ano

71,8% 65,7%
Perfiles 8,4% 25,2%
19,8% 9,0%

Importe medio 181.290 € 99.910 €
LTV 64,0% 59,3%
Esfuerzo 33,3% 30,4%

Vivienda 72,1% 86,5%
lera Vivienda 86,3% 90,6%

Morosidad 0,12%

Productos por cliente 8,1




Crecen también los recursos de clientes

- (en mill. €) -

Variacion

En balance

6.498

Fuera de balance

1.862

Fondos de Inv. y Pensiones

1.738

Total

8.360

- (saldo medio, en mill. €) -

Variacion

Ctas. Ctes. y resto a la vista

744

12,5

Pasivo a plazo

159

3.7

Recursos coste cero

105

15,9




De nuevo creciendo en fondos por encima
del mercado

- Crecim. 1T2006 de Patrimonio en Fondos de Inversion (en 20) -

Popular :
Bankinter 6,1%0
Ibercaja :
Sabadell

Barclays

Santander

Ahorro Corporacion

La Caixa

BBVA Mercado 3,5%%06
Caja Madri 7

-1 2 3 4 5 o6 ¢ 8 9 10

Fuente: Inverco, Crecimiento 2006 a Marzo’06. No incluye fondos de otras gestoras.




Y se acelera mucho la captacion

- Captacion de clientes activos -

49,9%0




Nos abandonan menos

- Tasa de abandono clientes activos -

6,4




Tratamos de hacer las cosas mejor

- N°. Incidencias por cada 10.000 transacciones -

0,95

1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005




Vias clientes para hacer mas negocio

- NUmero de Clientes Activos -

610.000 -

540.000 -

470.000

400.000

¥ Personas Fisicas Personas Juridicas




Con su reflejo en los resultados,
especialmente Pymes

- Resultados por Segmentos (miles de €) -

Acum.
Mar’05

10.504 2.240 27,1

Var. € Var. %o

Extranjeros

1.864

320

Particulares

26.519

3.598

Corporativa

17.657

2.074

Finanzas Personales

7.499

719

Privada

12.565

1.124

Total Segmentos

76.608

10.075




Transformando el negocio hacia mayor
rentabilidad

Inversion Crediticia

28%0
/

Clientes
/ /

™ Pymes Corporativa B Extranjeros ¥ Particulares ® Privada B Finanzas




El negocio asegurador es cada vez mas
recurrente

- Evol. Aportacion Negocio Asegurador (miles €)-

Mar’06 Mar’05 } %0
LDA 7.018 5.533 i 26,8
BK Seguros* 6.523 6.544 (0,3)
Total 13.541 12.077 i 12,1

*BK Seguros de Vida + Correduria. BAl+Comisiones en Bankinter

- Seguros en clientes de hipoteca (%6) - - Niumero de podlizas -

25,1%0
\/\/ 200.000 - t

150.000 -

100.000 -

Mar'05 Jun'05 Sep'05 Dic'05 Mar'05 50.000 -

Mar'05 Mar'06

|+SEQUI'0 de Vida =—Seguro de Hogar| [ Hogar B Vida-Hipotecas B Vida-Personales]







Es contar con una Propuesta de Valor
diferenciada

Autonomia del

Bco 1
LI

Beco 2 Cj2

Fequefias _—
cir ¥

Predominio de los
criterios
del Director de Riesgos

Beco 2

Bco 1

Cajas 1
Fequefias _, =l
Cajps 11 “

Conservadurismo ante
operaciones de riesgo

Fequefias

Bco2Bco1Gj2
T T T

Director de Sucursal

Actitud abierta ante
operaciones de riesgo

Inclinado hacia el
producto

CAjas

PequefiaBeo 2 Beo 1 ¢j 2
| |

Inclinade hacia el
servicio

Lentitud en la
respuesta

Cajas I
= ] T 1

o

Rapidez

Actitud rigida y
condiciones mas
onerosas del producto

Bco 2 Becol jz
| | |

Actitud negociadora
v buenas condiciones
del producto

Sensibilidad hacia
la PYME

Escasa sensibilidad

cj 2

Menor eficacias en
el servicio

Bcol Beco? Cj2
|

Mayor eficacia
en el servicio

Mayor implicacion

Menor implicacién

-

Bco 1

Alta cercania de [as
Sucursales

Baja proximidad de
las Sucursales

Menor cultura del

%

Cj2 BeolBep2 Cjl

min
Bco 27

Mayor cultura del
sector de la PYME

sector de la PYME




Aportando conveniencia a los clientes

2} ebankinter empresas - Microsoft Internet Explorer proporcionado por Bankinter

Archiva Edicién Ver Favoritos Herramientas Ayuda

eatrés - e @ @ @ ’OBL'.lsqueda *Favoﬁtos .@ @- & [~ | D @ ﬂ 3

Direcdon @ https: /fempresas.ebankinter. comfwww jes-esfcgifempresas Y2 2bhome ,V| Ir

Atencién al cliente &)
empr‘esas Consiiltenos

(IR CUENTAS | COBROS | PAGODS | INVWERSIONES @xTERID

Bienvenida Descarga | Mi drea confidencial | Agregador | Calidad

vswarios ||
i P
Selecrione Dastina: | ¥

i Estoy en un PC privado

B (enmar )

i0lvidé sus clavas?

Ventajas de ser cliente

GRUPO BANKINTER
Web Corporativa

ENLACES EBEANKINTER
Acceso a particulares

Broker empresas

Confrminet 78%0

epagado.com 3% /0.13% CHFMM=0.68%/0.44% CH
i 10 dolar/barril CU=3757.5000 dolarfton.
INFORMACION

Proximos datos econémicos
Red Agencial

g " Internet © Oficinas B Bca. Telefonica = Tarjetas Movil

|




Es ser lideres en calidad de servicio

- Valoracion de Entidades, 1SN Satisfaccion Global -

Bankinter 77,690
Caja 1
Banco 2 —I

Mercado 74, 1906

Banco 3

Caja 2

Banco 4

Banco 5 —I
Banco 6 —

I
T T T T T T 1

50 55 60 65 70 75 80

Fuente: Inmark Octubre 2005




Es contar con el mejor equipo

- Evoluciéon de la plantilla de Pymes -

+41,3%0

t e Edad Media: 31,6 anos

e 6690 titulados

e 4,5 anos antigiedad media BK




Es crecer de forma rotunda en inversion

- Crecim. Interanual de inversion media en Pymes (en mill. €)-

4.600 -

47,720

4.200 -

3.800 -

3.400 -

3.000 -

2.600 -

2.200 -

1.800 -




Es acelerar la captacion de clientes, cada
vez mas activos

-Captacion Clientes Pymes - -Captacion Clientes Activos Pymes -

31,1%0 - 41,9%

|




Construir un negocio solido gue se
autofinancia

- Cta. Rtdos. Negocio de Pymes (en miles de €) -

ATMs (mill.€) 4.482 1.403
Marg. Intermediacion + ROF 19.399 5.296
Comisiones 12.486 3.223

Margen Ordinario 31.885 8.519
C. Transformacion (20.722) (6.668)

Rdos. Extraordinarios 84 67

Marg. explotacion 11.247

Dotac. Neta Insolvencias (644) (496)

Fallidos (73) 817

Otros Fondos Especificos (26) -

BAI 10.504 2.240 27,1




Con gran potencial de crecimiento y
rentabilidad

Media
%ROE Productos
por cliente

%0 Ratio
Eficiencia

5,2

. 1

Corporativa 32,3 , 7,2




Solvencia y Valor




Sigue bajando la mora y creciendo la

cobertura
61990

Cobertura

°
@
2
D
e)
S
o
=




La mejor calidad de riesgo en cada
segmento

-Morosidad por Segmentos -

% Mora Var. Mar’05

Pymes

Corporativa

P.Fisicas

Total




Las crecientes provisiones refuerzan la

Miles de € solvencia 451.895

460.000 - +21,9% N

370.658
400.000

340.000 -

280.000

220.000

160.000 _13,1%

100.000

40.000
i < n O Z

= =Morosidad - =—Provisiones




Con una morosidad bajo control, a pesar
del fuerte crecimiento

- Variacion de la morosidad 2006 -

- (En miles €) - Mar’06

Saldo inicial 31.12.05 71.998
Entradas en morosidad 48.948

Recuperaciones (45.970)
Adjudicaciones brutas (288)
Amortizaciones (1.712)

Saldo final 31.03.06 72.976
+1,4%0




Una estructura de fuentes de financiacion
conforme a las necesidades de balance

100%0 -

80%0

® Interbancario

60%0 B Pagarés Inst.

Deuda Senior

40956 8 Titulizacion

O Recursos de Clientes

Recursos propios

20%0

0%%0




Una base de capital optima en téerminos
de crecimiento, solvencia y rentabilidad

- Base de Capital BIS-

- APRs: 21.605 mill.€ (+27,9%)
12,19%

10.40% e Titulizaciones 2006:
10,25%%06 ) o

Bankinter 12 F.T.H.: 1.200 mill.€

AT e Mantenemos en balance:
4 A

» 1.270 mill.€ de RMBS/ABS
propios

» Todos los tramos de primera
pérdida de las titulizaciones

, , (descontados del Tier Il desde
Dic'05 el 010104)

O Core M Pref. O Tier Il




Manteniendo la rentabilidad del
accionista

- Incremento del DPA (en %0) -




Destacados en Gobierno Corporativo

FUNDACION DE ESTUDIOS
FINANCIEROS

El jurado ha otorgado menciones especiales a Bankinter ¢ INDRA

FERROVIAL OBTIENE EL PREMIO DE LA FUNDACION DE ESTUDIOS
FINANCIEROS A LA EMPRESA CON MEJORES PRACTICAS DE GOBIERNO
CORPORATIVO Y TRANSPARENCIA INFORMATIVA

consultores gobierno corporativo
CincoDias
Un estudio sitia a
Indra, Bankinter y

Ferrovial ala cabeza
del buen gobierno







Las muestran unos
solidos resultados

- Solido crecimiento
| .

: Alta rentabilidad -
| I

MPLMUIUII I LI

N\ W

L
§ Gran fortaleza de balance |

| — — o P~




Gracias

BANKINTER

;_._'..---_-'_'.:_.-- ww.ebankinter.com
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