INFORME EMITIDO POR AVANZIT, S.A. EN CUMPLIMIENTO
DE LO PREVENIDO EN EL APARTADO 2 DE LA NORMA 3* DE
LA CIRCULAR 1/2000 DE LA CNMV,

1. EVOLUCION RECIENTE Y PERSPECTIVAS DEL NEGOCIO.

Como es bien sabido, AVANZIT, S.A. durante el presente ejercicio ha
puestc en marcha, desde un punto de vista de estructura legal, los
mecanismos necesarios para implantar el modelo de nueva compafiia que
los gestores tienen disefiado para reconvertir 0 “reinventar” la antigua
RADIOTRONICA de forma y manera que pase a ser una TMT, con el
importantisimo valor afiadido que para la entidad y sus accionistas esta
evolucién trae consigo.

Durante los dos 0ltimos ejercicios, gracias a importantisimos esfuerzos
financieros y de organizacidn, se llevaron a cabo las adquisiciones de las
compafiias necesarias para servir de cimientos al nuevo Grupo AVANZIT.

Asi, después de la fisién con TELSON, que permitié nuestra mtroduccion
en ¢l mercado de MEDIA desde una posicion de claro liderazgo, se
produjeron las adquisiciones de TELECOMUNICACIONES, SISTEMAS
E INGENIERA DE PRODUCTOS, S.A. (TSIP) y de SOCIEDAD
GENERAL DE TELEDIFUSION, S.A. (SGT) que, junto con la actividad
de la antigua RADIOTRONICA, permitieron la configuracién de las
actividades de AVANZIT, S.A. en todas las ramas de contenmdo
(TECNOLOGIA, MEDIA y TELECOMUNICACIONES) previstas por los

gestores de la compafiia.

El afio 2.001 ha sido de absoluta importancia para nuestra entidad, puesto
que ha exigido importantisimos esfuerzos, especialmente del capital
humano de la comparfifa, para poder cohesionar las individualidades
correspondientes a cada una de las sociedades que conformaban el Grupo, ¢
iniciar la filosofia de empresa necesaria para que, en poco tiempo, ese
conglomerado societario pueda convertirse en un verdadero grupoe que sepa
utilizar y rentabilizar las sinergias que, sin duda , el nuevo esquema
societario proporcionara,



En esta linea, como segunda fase de la reorganizacién, ha quedado
aprobada recientemente por la Junta General la fusioén por absorcion de las
filiales del Grupo por AVANZIT, S.A., y su posterior filializacion en tres
nuevas sociedades (AVANZIT MEDIA, AVANZIT
TELECOMUNICACIONES y AVANZIT TECNOLOGIA), que recibirin
por esa via cuantos activos y pasivos estuvieran dedicados en las anteriores
filiales a las actividades que dan nombre a las nuevas.

El proceso anteriormente descrito tiene su fundamento, tal y como s
aprecia en ¢l siguiente cuadro en la concienciacion de que la llamada
Nueva Economia, permite la creacion de nuevas cadenas de valor en el
sector de las telecomunicaciones.
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El cuadro que a continuacién incorporamos ayuda tambicn a comprender el
funcionamiento basico que esta evolucion de la economia permite para una
compafiia que, como AVANZIT, se encuentre posicionada como una TMT.
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Independientemente de cuanto antecede, y desde ¢l punto de vista de las
oportunidades concretas de negocio, es importante destacar los siguientes
puntos, agrupados en atencion a cada una de las ramas operativas de la
compatfiia: |

» INFORMACION Y TECNOLOGIA (IT)

+ El gasto en IT en las empresas americanas y europeas representa cerca
del 50% v del 30% de sus inversiones totales respectivamente. Se
estima que este gasto puede llegar al 70% .

+ Fl gasto en IT como % del PIB presenta una marcada dispersion en los
paises europeos, con los pafses del drea mediterranea como Espafia e
Italia claramente por debajo (1,5% para Italia) de las economias mas
avanzadas (3,4% para UK). La convergencia de economias en el area



Euro ofrece excelentes oportunidades de negocio ligadas a la
provision de servicios de IT (imtegracion, desarrollo de sistemas,
actualizacién) a las grandes corporaciones.

Los servicios de integracién de redes y de soporte técnico supondrin
en Europa un volumen de negocio de cerca de 55.000 MM de US$ en
el afio 2003 y el mercado crecerd por encima del 12% anual,
especialmente en las areas de consultoria y de servicios de gestion de
sistemnas. Los servicios ligados a redes LAN, WAN y equipos de
usuario presentaran tasas de crecimiento (13%), netamente por encima
de los dirigidos a redes publicas (7%).

El mercado de las aplicaciones y sistemas de CRM (customer
relationship management) podria superar los 40 millardos de US$ en
el afio 2.004 en todo el mundo y experimentard un crecimiento anual
del 21%. El mercado de e-CRM crecera a un ritmo del 51% anual y
alcanzard los 10.400 MM USS$ en el mundo.

En Espafia, el tamafio total del mercado de servicios de integracion de
redes y de soporte superara los 2.500 MM de US$ en el afio 2.003 con
un ¢recimiento anual del 11%

El mercado de VoIP moverd 13.000 MM USS$ en todo el mundo en ¢l
afio 2.003 y Jos servicios de comunicaciones sobre redes IP para
corporaciones alcanzara 18.000 MM USS$. En Espaiia el mercado de
voz, datos y multimedia sobre redes TP podria superar los 800 MM
US$ en el afio 2.006, con un crecimiento anval de més del 170%

MEDIA E INTERNET

Los avances tecnoldgicos han provocado la migracion del valor desde
la distribucion (redes) hacia los contenidos (creacion y
empaquetamiento) que representarin més del 50% de la cadena de
valor.

- La provisién de servicios para los nuevos licenciatarios de TV
- terrestre digital (11 multiplex digitales DTT® en Espaiia), de radio



digital (DAB) y los operadores de TV anal6gica en su migracion a
digital presenta unas excelentcs perspectivas de negocio en toda
Europa y, a medio-largo plazo, en Latinoamérica.

El mercado de produccion y postproduccion en Espaiia generd 40.000
MM de Ptas. en el afio 1999, con unas expectativas de crecimiento
muy importantes: se estima que existan en Espafia mas de 400 canales
en el 2.010 y que se alcanzara la digitalizacién de todos los hogares.

Las expectativas de penetracién de Internet y de comercio electronico
prevén més de 12 MM de usuarios en Espafia en el afio 2.004 y un
mercado que moverd mas de 250.000 MM de Ptas, con un crecimiento
medio anual superior al 200%, de forma similar a Ja explosion de estos
servicios en los USA

TELECOMUNICACIONES

A nivel mundial el mercado telecomunicaciones crecerd a un ritmo del
7,5% vy alcanzard un volumen total de 1.540 millardos de US$ en el
afio 2.007. El volumen de ingresos migrard progresivamenie hacia los
servicios de moviles (que crecieron a un ritmo superior al 40% en el
periodo 1.992-98), Internet y transmision de datos ‘

Aunque el mercado estd geograficamente concentrado en los paises
industrializados (Europa, Norte América y Japén representan mas del
75% del volumen), el resto de pafses presentaran los mayores
potenciales de crecimiento, por encima del 10%.

El mercado europeo crecera por encima del 5% hasta el afio 2.007.
Los operadores de servicios de telecomunicaciones podrian facturar
mas de 350 millardos de US$ en 2.007 en Europa Occidental (23% del
total mundial), gracias a la explosion de los servicios moviles y de
Internet/ WWW.

Mis de 1.000 compafifas tenian una licencia para proveer u Operar
redes piblicas en la EU. La aparicion de operadores de redes virtuales
(¢j. redes virtuales privadas VPN, operadores méviles virtuales



MNVO), la convergencia de redes méviles-fijas, el desarrollo de redes
P y la provision de servicios de valor afiadido, abre excelentes
perspectivas de negocio ligadas al disefio, instalacidn, integracién,
gestion y outsourcing (ej. operacion, mantenimiento cotrectivo 'y
preventivo) de redes de comunicaciones.

Los servicios de hospedaje (data centers, “hosting / housing”)
moveran en Espafia 350 MM US$ en el afio 2.005

Las inversiones realizadas en Espafia en infraestructuras en 1.998
(redes de transporte, elementos de conpmiacién y tedes de
distribucién) superé los 400.000 MM de Ptas., estimandose 700.000
MM de Ptas. en 1999. El aumento de las inversiones se canalizara
principalmente a través de la red de transporte y de la red de
distribucién por los esfuerzos que estan realizando operadores de
cable (1,5 billones de Ptas. previstos en los préximos 10 afios) ¥y
CLECs (nuevos operadores).

Se concederdn mas de 1.300 licencias de WLL en Europa, con la
consiguiente oportunidad de negocio para empresas proveedoras de
servicios globales de planificacion, instalacién, integracion, Y
outsourcing de redes

El mayor potencial de crecimiento en el mercado de servicios de
telecomunicacién estard ligado al despliegue de redes moviles de 3°
Generacidn: se otorgaran ~70 licencias en la UE . Los niveles de
inversiones que los nuevos operadores debersn acometer para
desplegar sus infraestructuras de 3*G seran considerables (2.400 -
5400 MM Euro para cada operador) y muy superiores en
comparacion con los de 2° G y 2* G+ (GRPS, EDGE). Estas
inversiones presentan una oportunidad tanto para los fabricantes de
equipos como para las empresas de disefio, instalacion, gestion,
outsourcing (operacion y mantenimiento) de infraestructuras y de
redes moviles.

En Espafia los adjudicatarios de licencias UMTS han comprometido
una media de 900.000 MM de Ptas. en inversiones en los proximos 10
anos



El desarrollo del mercado de comunicaciones méviles sobre redes de
38 Generacion despegara hacia el afio 2.007 ¥ reptesentara en todo el
mundo en el afio 2.010 el 63% de los abonados (1.600 millones) y el
66% de los ingresos ($ 840.000 millones). Este fendmeno de
migracién serd mucho mas importante en Europa Occidental ya que
los pafses menos avanzados seguiran desarrollando redes de 2°
Generacién durante los préximos afios

Las aplicaciones multimedia (desde texto a bajo ancho de banda hasta
servicios multimedia) representaran cerca del 75% de los ingresos
totales en Furopa Occidental (cerca de 200.000 MM de US$ en 2.010)
de los operadores moviles, lo que consiituye una gran oportunidad de
negocio para los proveedores de contenidos y la migracién de soportes
audiovisuales a redes méviles

MERCADO LATINOAMERICANO

VAR N R A e e ———

E] tamafio del mercado de servicios de integracion de redes y de
servicios de soporte de IT alcanzara cerca de 11.000 MM de US$ en el
afio 2.003. El crecimiento anual acumulado en el periodo 1.998-2.003
serd del 21,4% frente al crecimiento en Europa del 12,1%.

Fl mercado de servicios sobre redes IP podria alcanzar los 1.600 MM
USS$ en el afio 2.006, con una tasa de crecimiento del 240%.

Las mayores tasas de crecimiento se pueden explicar por la mayor
necesidad de las empresas latinoamericanas de afrontar nuevas
inversiones en infraestructuras de redes.

La penetracién de hogares abonados 2 plataformas DTH/DBS de vV
pasara del 1,6% en 1.998 a mas del 5% en el 2.005. El nimero de
hogares con acceso a redes CATV pasara de mas de 16 MM en 1.999
a mas de 24 MM en el 2.005.



- Aunque Latinoamérica partia de unos niveles muy bajos, el fendmeno
de Internet/WWW ha superado las previsiones mas optimistas: el
nimero de hosts ha crecido muy por encima de otros pajses y a un
ritmo de cerca del 150%.

+ Se espera que el e-commerce CIeZca por encima del 130% anual y que
el nfimero de usuarios crezca a un 32% anual hasta el 2.003.

- Los paises Latinoamericanos ofrecen las mayores tasas de crecimiento
a medio-largo plazo como consecuencia de las carencias en términos
de infraestructuras y servicios basicos de telecomunicaciones. La
creciente liberalizacion de mercados tradicionalmente en régimen de
monopolio asi como la baja teledensidad (15% frente a méas del 70%
en los paises occidentales) y penetracién de lineas celulares (<10%
frente a mas del 50% en la EU), ofrece un gran potencial de negocio
ligado al despliegue de redes de comunicaciones fijas, redes de

comunicaciones méviles, y la provision de sexvicios sobre Internet.

. Se estima que el nimero de usuarios méviles crezea a un ritmo del
5% anual hasta el 2.003, y que la penetracion de usuarios alcance ¢l
37% en el 2.010, representado un mercado de casi 220 MM de
individuos.

. Las redes méviles moveran para los operadores mas casi 10 millardos
de USS en el 2.010, lo que supone un crecimiento del 17% anual. Los
primeros despliegues de redes de 3°G; comenzaran a partir del 2.004 en
Argentina y Brasil.

. Tos servicios de hospedaje (data centers, “hosting / housing”)
moverdn 6.300 MM US$ en el afio 2.005, experimentando un
crecimiento anual del 50%.

Consecuentemente, a la vista cuanto antecede, hay que concluir que ¢l
Grupo AVANZIT tiene excelentes oportunidades de negocio ligadag a la
provision de servicios globales de alto valor afiadido y conformes a los mds
altos estindares de calidad, que ayuden a los operadores de comunicaciones
(operadores fijos, operadores méviles, operadores de CATV y otras



plataformas de TV, y utilities) y grandes compaiifas en Espafia ¥
Latinoamérica, a disefiar, instalar, desarrollar, integrar, operar, maniener y
gestionar sus sistemas de informacién y redes, asi como ofrecer servicios ¥
contenidos audiovisuales.

El cuadro que incluimos a coptinuacién establece graficamente el valor

afiadido que la creacion del Grupo AVANZIT tienc sobre el desarrollo
individualista de las actividades propias de su actividad.
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Por ello, la ventaja competitiva del Grupo AVANZIT reside en un conjunto
Gnico de activos, krow-how y TeCUIsos que le permiten la provisién de
servicios y productos “llave en mano” de alto valor afiadido y conformes a
log mis altos estandares de calidad, a operadores (nuevos o “incumbents”)
y clientes corporativos (1) desarrollo, integracion y gestion de sistemas de
‘nformacién (2) creacién y adaptacion de contenidos multimedia sobre
cualquier plataforma de distribucién / comumjcacién (3) despliegue,
operacién y mantenimiento de las redes de comunicacion mas adecuadas

para responder a las necesidades de sus clientes finales.

En relacion a las previsiones y presupuestos de crecimiento de la compafiia
establecidos por nuestra entidad en ¢l pasado, cabe decir que nos
encontramos ante un casi exacto cumplimjento de los mismos y que las
expectativas de crecimiento futuro, basadas fundamentalmente en la
reinvencién de la compafiia para convertirla, tal y como ya ha quedado
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descrito, en una TMT, también estan siendo alcanzadas en el presente
ejercicio lo que ayuda a mirar con todo optimismo nuestro futuro Proximo.

5. PLANES DE INVERSION Y FINANCIACION.

Durante el ejercicio 2.001, como es sabido por los hechos relevantes
previos al presente se ha procedido a un reestructuracion, casi total, de la
deuda del Grupo, obteniendo un préstamo sindicado a cinco afios, con uno
de carencia, por importe de 90.000.000 de euros y con un tipo de interés del
EURIBOR mas un diferencial de 1,25 puntos.

El sindicato de entidades esta formado por BSCH, Caja San Fernando,
Commerzbank y Credit Agricole IndoSuez, Banco Espirito Santo, Banco
Pastor, Caja Castilla-La Mancha, WestLB, Bancaja, Banco Gallego,
Bankpyme, Caixa Nova, Caja Astur, Caja Burgos, Caja Cantabria, Caja de
Ahorros del Mediterraneo, Caja Badajoz y Banco de Valencia.

AVANZIT, S.A. destinara este préstamo a reestructurar su deuda y alargar
la vida media de la misma. Con esta operacion el 50 por ciento de la deuda
de la compafifa quedard estructurada a largo plazo.

3. COMPROMISOS ADOPTADOS.

No existen compromisos adoptados por los accionistas significativos de la
entidad relativos a la permanencia en el capital de la empresa, su
participacion en ulteriores operaciones de financiacion o sut pertenencia al
Consejo de Administracién, sin perjuicio de la clara vocacion de
permanencia de los grupos que conforman el accionariado de referencia de
la compafiia



4. DESCRIPCION DETALLADA DE LOS PRINCIPALES
RIESGOS DE LA SOCIEDAD.

En cuanto a los riesgos propios de la actividad, se ceniran casi de forma
exclusiva en la evolucion del mercado de las telecomunicaciones y en que
finalmente s¢ produzean las inversiones necesarias para la implantacion de
las nuevas tecnologfas que AVANZIT proporciona.

Igualmente, se podrian considerar las posibilidades de riesgo derivadas de
la efectiva implantacién final de sistemas que, como el UMTS, atin a pesar
de contar con el apoyo de casi todos los operadores, en base a las
importantisimas inversiones realizadas por estos para la obtencion de las
licencias necesarias para su operatividad, tienen evidentes problemas de
puesta a punto.

En relacion a la importante cifra de negocio existente con el Grupo
TELEFONICA, las actividades de¢ la sociedad estan siendo encaminadas
hacia una mayor atomizacién de Ia clientela que permita, en poco tiempo,
reducir en gran medida el grado de dependencia que a fecha de hoy pueda
existir. No obstante lo anterior, la entidad considera que sus magnificas
relaciones comerciales con el Grupo TELEFONICA vy el incremento
habido en los ltimos tiempos en cuanto al grado de satisfaccion por los
trabajos realizados a dicho cliente, hacen méas que previsible la continuidad
de las relaciones v el incremento del volumen de trabajo que actualmente
se desarrolla para ellos.

Hay que destacar, por ofro lado, que Radiotrénica, S.A. Sucursal de
Colombia ha iniciado un proceso de conciliacién con Teleconsorcio y sus
consorciados (Nec Corporation, Nissho Iwai Corporation, Mitsui & Co.
Ltd. y Sumitomo Corporation), tendente a obtener el reconocimiento y
pago de 21.667 lineas adicionales construidas en desarrollo del contrato de
obra civil C-060-96, mas sobrecostes ¢ indemnizaciones., Por estos
conceptos la Sucursal ha interpuesto una demanda por importe de 14
millones de délares estadounidenses, la cual serd ampliada hasta
aproximadamente un total de 42 millones de dolares. El epigrafe
Deudores varios ” de las cuentas anuales incluye una cuenta por cobrar a
Teleconsorcio por importe de 7.300 millones de pesetas, de las cuales
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5700 millones de pesetas aproximadamente se han registrado como
ingresos de explotacion de ejercicio 2000, y han sido parcialmente
provisionados en los epigrafes © Provision por insolvencias ” con cargo a “
Variacién de provisiones de trafico ™ por aproximadamente 3.600 millones
de pesetas.

Los Administradores de la Sociedad y sus asesores legales externos
consideran que es muy probable el reconocimiento de su reclamacion,
debido a la solidez de las pruebas y argumentos juridicos que la respaldan.

Hasta la fecha en la que se liquide la mencionada cuenta a cobrar con
Teleconsorcio, 1la Sociedad dominante es propietaria de la red construida y

de los terrenos en los que s¢ encuenira asi como de los derechos de
explotacion de dicha red.

Por otra parte, el 28 de abril de 2000, Teleconsorcio demandd a
Radiotrénica por el conirato No C-060-96 (Bogota), por incumplimiento
del plazo acordado en el contrato de obra civil, por lo cual pretende el
reconocimiento y pago de una indemnizacién por lucro cesante y dafio
emergente en un monto que asciende a 31.133.491 ddlares
estadounidenses.  Adicionalmente, el 11 de diciembre de 2000,
Teleconsorcio amplié el valor de su demanda en 1.536.724 dolares
estadounidenses adicionales, Sobre estos valores no se tiene constituida
ninguna provisién por las posibles contingencias que se pudieran derivar de
la demanda.

AVANZIT, S.A. se opone a cualquier declaracion de incumplimiento
culposo de dicho contrato, advirtiendo el incumplimiento de varias
obligaciones contractuales por parte de Teleconsorcio, tales como la
obligacion de informar acerca del nimero de lineas que s¢ construirian, la
falta de aprobaci6n de los disefios y planos presentados, la falta de pago y
el pago extemporineo de la facturacion mensual por avance de obra y pot
trabajos y suministros adicionales.

Teniendo en cuenta lo anterior, los Administradores de la Sociedad y sus
asesores legales externos estiman que Ia Sociedad no puede ser condenada
al pago de esta indemnizacién, pues a tal reconocimiento solo hay lugar
cuando el contratante—demandante cumple o ha estado presto a cumplir



cabalmente sus oblipaciones, y por lo fanto, que el riesgo debe ser
calificado como remoto.

Asimismo, actualmente no se conocen los resultados del recurso conira la
decision de Bmpresa de Telecomunicaciones de Bogota de declarar la
caducidad de otro contrato con la Sucursal colombiana de la Sociedad. Esta
declaratoria de caducidad limita a la Sucursal para realizar operaciones con
entidades del estado dentro de los 5 afios siguientes a la fecha de su
imposicién. Sin embargo, la Sucursal podra seguir desarrollando su
actividad principal en la esfera privada y subcontratar ¢on la persona que
elija, lo cual teniendo en cuenta ol direccionamiento que esti tomando la
Sucursal en Colombia el efecto negativo de la caducidad con el estado no
serfa importante para el desarrolio de sus actividades.

Por todo lo anterior, los Administradores de la Sociedad y sus asesores
legales externos estiman que no se pondra de manifiesto ningn quebranto
para la Sociedad en relaciéon con la resolucién de los mencionados
contenciosos en curso.

Excepeion hecha de cuanto antecede, la entidad entiende que no existen
otros riesgos derivados de la actividad tradicional, de las nuevas areas, de
la integracién de nuevas incorporaciones al Grupo, riesgos tecnologicos de
dependencia, obsolescencia, etc., Tiesgos regulatorios, financieros, de
acuerdos con terceros, ligados a la propiedad industrial, de retencion del
personal cualificado, medioambientales y por responsabilidades derivadas
de procedimientos judiciales, que puedan afectar al desarrollo de las
actividades y de los planes de negocio.

Madrid, 30 de julio de 2001.



