Yelefornica Nota de Prensa

Press Release

25/07/2000

B2BGALAXY.COM, DE CORNESTONE, Y TELEFONICA
B2B CREAN ALTANZA PARA EL DESARROLLO DE UN

MERCADO VIRTUAL DE COMERCIO ELECTRONICO
ENTRE EMPRESAS EN EL SECTOR DE LA
ALIMENTACION

* Lideres de industria crean nuevo mercado virtual de comercio electrénico entre
empresas para la industria de la alimentacién en Espaiia, Portugal y América
Latina

Madrid, 25 julio de 2000.- Cornestone Internet Solutions (NASDAQ: CNRS), quien
provee soluciones completas de comercio electrénico entre empresas, y Telefénica B2B, lider
en la creacién y desarrollo de mercados virtuales horizontales y verticales entre empresas,
anunciaron hoy una alianza en la cual Telefénica B2B y B2Bgalaxy.com creardn un portal
vertical entre empresas de la industria de la alimentacién en Espafia, Portugal y América Latina.
Esta alianza ofrecerd inicialmente una solucidn para este sector en los mercados de habla
hispana y portuguesa, y podrfa extenderse potencialimente a otras industrias con necesidades de

compras y comportanuientos similares.

"Telefonica B2B reproducird el modelo empresarial de B2Bgalaxy.com en Espafia,
Portugal y América Latina para convertirse en el primer mercado virtual entre ernpresas con
una solucién completa para la industria de servicios de alimentacién en la region”, dijo Miguel
Milano, Gerente General (COQ) de Telefénica B2B. "B2Bgalaxy.com representa otro paso
adelante en el desarrollo de la diversa cartera de mercados horizontales y verticales que ofrece

Telefénica B2B", afiadié Milano.

"Nos senumos muy complacidos de asociarnos con Telefénica B2B - lider en la
creacién y desarrollo de mercados virtuales entre empresas - para extender los beneficios de
muestra solucién de comercio electrénico entre empresas a los mercados de habla hispana y
portuguesa”, dijo David Rowe, Presidente y Consejero Delegado (CEO) de B2Bgalaxy.com.
"Esta exitosa combinactén creard una sociedad dindmica que demnostrari ser beneficiosa para
nuestros clientes, B2Bgalaxy.com ha demostrado la capacidad de nuestras aplicaciones de
PowerProduct onentadas a sansfacer las necesidades de una amplia gama de clientes nacionales.
Esta alianza representa la evolucién natural de nuestras aplicaciones de PawerProducts , que de
soluciones netamente nacionales se han transformado en soluciones que pueden ser aplicadas a
escala mundial”, afiadié Rowe,
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Mediante la amplia gama de aplicaciones de PowerProducts de B2Bgalaxy.com,
incluyendo a Power Vendor y PowerPurdbasing, los compradores en la indusiria de alimentacién en
Espafia, Portugal y América Latina podrin adquirir electrénicamente productos o miltiples
distribuidores a través de un intercambio privado virtual. Este intercambio les permire a los
miembros colocar una lista individualizada de inventario en linea y exigir a los proveedores que
envien continuamente los precios de sus dltimos productos. El sistema produce solicitudes de
compra basadas en los mejores precios y en la disponibilidad de vendedores seleccionados por
los mismos compradores, reduciendo el coste de la mercancia hasta un 20 por ciento y
recortando en gran medida el tiempo dedicado tradicionalmente al proceso de venta de los
distribuidores, ademnas de reducir el coste de acceso en un 15% a los compradores.

"Esta alianza internacional refuerza nuestra capacidad de implementar nuestros
mercados virwales y tecnélogicos, a la vez que operamos estos mercados para nuestros socios,
Yya sea con un contrato con licencia o con un modelo ASP", continué Rowe.

Telefénica B2B

Telefénica B2B fue creada para desarrollar, manejar y dirigir iniciativas lideres de
comercio electrénico entre empresas en Espaiia, Portugal y América Latina. Esti respaldada
por Telefénica S.A., primera compaiiia privada de Espafia y la principal proveedora de servicios
de telecomunicacionss en el mundo de habla hispana y portuguesa. Telefénica B2B
aprovechard al miximo sus experiencias y sus relaciones para desarrollar y liderar mercados
horizontales y verticales en esta regién. Telefénica B2B ofrece a sus clientes soluciones
innovadoras y avanzadas a través de alianzas estratégicas con socios de la industria tecnolégica
y el comercio electrénico entre empresas. ‘

Telefénica B2B ya ha comenzado a desarrollar mercados electrénicos lideres en varias
industrias, y estd trabajando en la actualidad en once iniciativas, tales como la del mercado
horlznntal para insumos indirectos, hoteles, restauracién, transporte, catalogacién, etc.
Telefénica B2B tiene en su planu]la actua]mente a mds de 180 profesionales (y espera llegar a
500 antes de fin de afio) y opera en Argentina, Brasil, México y Espaiia, con planes de
expandirse rdpidamente para liderar los mercados de Espafia, Portugal y América Latina.

Cornestone Internet Solutions

Comestone Internet Solutions opera dos subsidiarias, marchFIRST Cornestone y
B2Bgalaxy.com, que se encuentran en mercados de Internet separados. MarchFIRST
Comestone, una subsidiaria de Cornestone Internet Solutions Ine, es una firma consultora de
Internet de soluciones integrales que utiliza una combinacién de planificacién esiratégica,
tecnolégica y capacidad creativa para proveerles a los clientes con soluciones exitosas en las
ireas de B2B, B2C, Knowledge Management y Enterprise Integration.

La subsidiaria B2Bgalaxy.com crea mercados de comercio electrénico entre empresas,
de un secror especifico de la industria, conecta a los compradores y los vendedores a través de
intercambios competitivos en linea y se concentra en mejorar la rentabilidad de los miembros
mediante el uso de PowerPurchasing, la galardonada recnologia de intercambio en la industria
de mercados electrénicos.
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Cornestone tiene previsto inaugurar una serie de mercados en los préximos afios
mediante su unidad B2Bgalaxy.com. Los nuevos mercados se concentrarin en el secror de la
alimentacién, conectardn a los compradores directamente con los proveedores y fabricantes, y
utilizardn los servicios de aplicaciones de procesamiento electrénico de PowerProduct de

B2Bgalaxy.com.



