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Claves del trimestre ©Sabadell

* Buena generacion de ingresos en el peor entorno de tipos

« Contencion de costes y buen ritmo en la ejecucion
de sinergias

» Datos ya positivos de convergencia de la antigua red
de Banco CAM con el resto del grupo

 Finalizadas las extraprovisiones del RD de Guindos Il

* Buena inercia de captacion de recursos de clientes

e Altos niveles de cobertura con menor crecimiento
en los activos problematicos

« COmodo nivel de capital. Las operaciones corporativas
actuales no requeriran ampliaciones de capital en el
mercado




©Sabadell

Analisis
de los resultados




Cuenta de resultados 1T13

©Sabadell

1T13

1T12 1713 vs. 1T12
Margen de intereses 407,3 451,2 10,8%
Método participacion y dividendos 5,6 -6,3 --
Comisiones 133,5 168,4 26,1%
ROF y diferencias de cambio 161,4 292,7 81,4%
Otros resultados de explotacion -15,6 -26,3 69,4%
Margen bruto 692,2 879,8 27,1%
Gastos de personal -188,0 -260,3 38,5%
Gastos de administracion -94,2 -147,1 56,2%
Amortizacion -32,0 -50,4 57,2%
Margen antes de dotaciones 378,1 422,0 11,6%
Total provisiones y deterioros -293,4 -325,0 10,7%
Plusvalias por venta de activos corrientes 28,0 -2,5 --
Beneficio antes de impuestos 112,6 94,6 -16,0%
Impuestos y otros -32,6 -43,5 33,4%

Beneficio atribuido al grupo 80,0 -36,1%

En millones de euros.




El margen crece a menor ritmo ©Sabadell
en un entorno de tipos de interés bajos...

Margen de intereses

En millones de euros

Rendimiento del crédito
y del EURIBOR a 12 meses

407,3

1T12

451,2

1T13

4,28% 4 16%
A0% 4 04% 4,02% 394%

1,50%

1,22%
0,74%
0,55% 0,54%

1T12 2712 3T12 4T12 1T13

—— Rendimiento del crédito a clientes
—— EURIBOR a 12 meses (medio mensual)

 Mejora de los diferenciales en toda la cartera crediticia

* El coste de los depositos de nueva entrada disminuye




...pero lanueva produccion presenta ©Sabadell
un repunte importante en los diferenciales

Evolucidon del diferencial contractual
En porcentaje

El diferencial
1,96% *°™  de contratacion
apunta una clara
recuperacion del
margen en la
segunda mitad
del ano

1T12 2T12 3T12 4T12 1T13

=== Diferencial contractual de nueva entrada entre
inversion y recursos (excluye cuentas a la vista)




Buena evolucion

de las comisiones...

©Sabadell

Comisiones
En millones de euros

168,4

133,5

47,5 52,4

N N

1T12 1T13

+26,1%

. Servicios
Inversioén
. Gestion de activos?

1 Incluye comisiones de fondos de inversién y comercializacién de fondos de pensiones y seguros.




...que empiezan arecoger ©Sabadell
la convergencia de Banco CAM

Comisiones netas: tarjetas
En miles de euros

Comisiones netas: cuentas vista
En miles de euros

+5,8% +33’4%

16.841

Origen BS Origen B. CAM

H1T12 W1T13

+17,2%

+5,3%

9.230

8.012

Origen BS Origen B. CAM

H1T12 W1T13

Las comisiones con origen Banco CAM
crecen a un ritmo muy superior
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Los costes disminuyen

a perl’metro constante

©Sabadell

Gastos de personal
En millones de euros

Gastos administrativos
En millones de euros

+38,5%

260,3

A perimetro

constante*

-13%

1T12 1T13

No recurrentes

. Recurrentes

* Incluye Banco CAM en 2012 y excluye no recurrentes.

+56,2%

147,1

A perimetro

constante*

-5,8%

1T12 1T13
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41% de sinergias ya ejecutadas ©Sabadell

La ejecucion de sinergias avanza a un ritmo mejor
iIncluso que el del plan ya revisado

Grado de ejecucidon de sinergias

84%

40,7%

37,8%

dic-12 mar-13 jun-13e sep-13e dic-13e

—— Plan revisado —=— Sinergias ejecutadas

Ya se han producido el 96% de los cierres requeridos por la
Comision Europea y el 99% de las bajas previstas, que se
completaran en 2013 con 21 cierres y 23 bajas adicionales
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Seguimos optimizando la red

©Sabadell

Evolucion de empleados y oficinas

En nimero

Ratio

de eficiencia

Adquisicion Adquisicion

de Lydian de
Private Bank Banco CAM

16.754 16413

15.596
14.957

10.721 10.699
10.610 10.675 10.550

2,202 2.204

1.898 1 gag
1.467 1.383
6 1.379 1387 1382

1T11 2711  3T11  4T11  1T12 2T12 3T12 4T12  1T13

— Empleados
- Oficinas

En porcentaje

49,7%

1T11

1T12

46,3%

1T13
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©Sabadell

Negocio y liquidez




Seguimos captando clientes... ©Sabadell

Captacion bruta de clientes

Total

Enero 13 Febrero 13 Marzo 13 del trimestre
Particulares 28.144 30.028 32.536 90.708
Empresas 7.658 8.438 8.236 24.332
Total 35.802 38.466 40.772 115.040

1.770 nuevos clientes al dia
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...con datos positivos de
convergencia de lared de Banco CAM...

©Sabadell

Cuenta Expansion: 80.554 nuevas cuentas en 1T13

32.029
Origen Origen
Sabadell Banco CAM

80.554

Total

Total
Var. (%) cuentas

Nuevas
cuentas
Origen Sabadell 48.525
Origen Banco CAM 32.029
Total 80.554

12,8%  428.720

107,5% 61.832

19,6%  490.552

Cuenta Expansion Negocios: 33.612 nuevas cuentas en 1T13

6.606

Origen
Sabadell

Origen
Banco CAM

33.612

Total

Total
Var. (%) cuentas

Nuevas
cuentas
Origen Sabadell 27.006
Origen Banco CAM 6.606
Total 33.612

16,3%  192.236

108,5% 12.694

19,6%  204.930
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...reflejdndose en la captacion de ©Sabadell
recursos, incluso en entorno de tipos bajos

Evolucion de los recursos de clientes
En millones de euros

Crecimiento organico Crecimiento organico:
interanual: ¢ 15,6% 8.313 millones

¥
80.179  82.692

Crecimiento no organico:
20.933 millones

75.420

El flight-to-quality
favorece la captacion
de recursos

1T12 2T12 3T12 4712 1T13
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Se incrementan todas las cuotas ©gabadell
de mercado, tanto en particulares...

Total depositos a vista de hogares Facturacidon con tarjetas

; +17 pbs [ +52 pbs
9 a

2 S 6,07%

£ 5

Noéminas Transaccionalidad?

Nov. 12
Mar. 12

Mar. 13

Mar. 13

Nota: A perimetro comparable. En las cifras anteriores a la integracion se ha tenido en cuenta la cuota de Banco CAM
1 Cheques, transferencias, transferencias SEPA, recibos, efectos de comercio presentados y recibidos.
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...COMO en empresas ©Sabadell

Crédito a empresas ICO
& <
Depdésitos a la vista de empresas Facturacion en TPV

BS sigue apoyando a las empresas

Nota: A perimetro comparable. En las cifras anteriores a la integracion se ha tenido en cuenta la cuota de Banco CAM
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Elevado nivel de gap comercial ©Sabadell

Evolucion de los recursos
En millones de euros

1T12 1713 Var.
Recursos de clientes en balance 53.446 82.692 54,7%
Otros recursos de balance a plazo* 34.103 53.819 57,8%
Cuentas a la vista 19.343 28.874 49,3%
Recursos fuera de balance 18.345 21.173 15,4%
Fondos de inversion 8.295 8.987 8,3%
Fondos de pensiones 2.929 3.731 27,4%
Seguros comercializados 5.780 7.270 25,8%
Total recursos 71.791 103.865 44, 7%
Inversién bruta de clientes ex repos 74.235 113.389 52,7%
Evolucion del gap comercial Ratio LTD
En millones de euros En porcentaje
15.452 182,1% 174 gos . Adquisicién Banco CAM
168,3%
10.500 /
- 46,7% ,
|| 137,8% 144,0% 137 194
5.811 |
3.439 =L
15 1.322 I . Ex.EPA  125.8%
2682 815 =2 [ ] B °118.4%
2007 2008 2009 2010 2011 2012 1T13 2013e 2007 2008 2009 2010 2011 2012 1T13

« * Otros recursos a plazo incluye depdsitos a plazo y otros pasivos colocados por la red comercial: participaciones preferentes, obligaciones
necesariamente convertibles en acciones, bonos simples, pagarés y otros. Excluye repos.
« En 2012, el gap comercial incluye ajustes por actuaciones de capital.
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©Sabadell

Gestion de riesgo
y capital




Decrecimiento de activos ©Sabadell
problematicos y altisimo nivel de coberturas

Variacion trimestral saldo dudosos e inmuebles
Grupo BS ex-EPA. En millones de euros

940

Cobertura
del 48,4% sobre
el total de activos
problematicos
ex-EPA

762

543

531

Cobertura global
del 13,8%*

2T12 3T12 4712 1T13

* 17.208 millones de euros de provisiones sobre 125.082 millones de inversidn crediticia mas inmuebles
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Elevado nivel de capital OSabadell

Evolucion ratio de core capital, incluyendo el impacto de Penedes
y Banco Gallego

En porcentaje

Evolucion ratio de core capital

Basilea Ill CRD IV 12,2%
11,1% [~
10,4% 10.6% 9.9% 10,3%

I I L :

Dic.12 Mar.13 2013e 2014e 2015e 2016e 2017e 2018e 2019e

Comodo nivel de capital, cumpliendo holgadamente
con lo que marca Basilea lll

segun Basilea lll
CRD IV

Minimo regulatorio
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©Sabadell

Gestion de activos

iInmobiliarios




Mejora notable

en la salida de inmuebles

©Sabadell

Ventas
en unidades

2.945

2.497

1.988

2.864

5.976

\

iT 2T

2012 (BS+CAM)
B 2013

3T

4T

En 1T13,

el 50% de las
ventas se han
realizado en
la Comunidad
Valencianay
Murcia

Objetivo de venta: >16.000 unidades en 2013
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Adaptamos la oferta a la ©Sabadell
situacion actual del mercado....

Precios mas asequibles Crece el numero de
transacciones al contado

89% de ventas BS en 172013 62% de ventas BS en 1T2013

con precio < 100.000 euros sin financiacion

Transacciones de mercado con precio Hipotecas y transacciones de viviendas
inferior a 100.000 euros (en %)

140.000

—— Hipotecas sobre viviendas
83% 120.000 (nGmero)

—— Compraventa de viviendas nuevas Y|
22 mano (unidades)

Valencia

Sevilla

76% 100.000

Zaragoza 71%

80.000

Hosp. Llobregat 66%

60.000

Madrid

40.000

Barcelona
20.000

Fuente: XVI Informe sobre el mercado de la vivienda
Tecnocasa-Univ. Pompeu Fabra (Mar. 2013) Fuente: INE
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...con un perfil de pisos ©Sabadell
gue atrae al comprador

Mayor crecimiento de El comprador extranjero
transacciones en la costa aumenta de importancia

75% de vivienda acabada BS 14% de ventas BS en 172013

en provincias costeras a extranjeros

A precios A . . e :
desde pico  transacciones Transacciones inmobiliarias de extranjeros

(h/ Mar. 2013) 2012 vs. 2011 (en namero)

41.790

Interior @ 0.6% I 38.618
30.332

29.839

25.360
Costa 22.968

Mediterranea @

e islas 8,3%
Madrid /

Barcelona @ I2,6%
(provincias)

Fuente: Ministerio de Fomento, TINSA Fuente: Consejo General del Notariado

2007 2008 2009 2010 2011 2012
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Las campanas de venta
son mas eficientes...

©Sabadell

Mejores resultados que 472012

 Ya se han recibido >3.600
ofertas

 Mas de 3.000 solicitudes
en lista de espera

e |Incremento de latasa
de conversion de contactos
en reservas

* Incremento selectivo
de precios en algunas
promociones (p.e. Valencia,
Céadiz...)

e Subastas en inmuebles
con mas de una oferta

En las cinco semanas de
campahfa actual, el nUmero
de ofertas recibidas es un
35% superior a la campana
del ultimo trimestre de 2012

WWW.Solvia.es se convierte
en la web inmobiliaria de
referencia de la banca.

La campana Imposible no
comprar suma 31.408.000
de paginas visitadas

Internet es el canal mas
eficaz para cerrar las ventas
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...y se dirigen atodos ©Sabadell
los segmentos del mercado...

Solvia lanza su catalogo con promociones “Premium”

BARCELONA

Ahora dasde

Barcelona
En construccién. Exclusivo conjunto residencial
0 1.445.000 €

G/ Ganduxer, 110 en zona alta de Barcelona, en el barrio
de La Bonanova, un emplazamiento privilegiado.

Viviendas de lujo, de 3 y 4 donmitorios con
amplias distribuciones, cocina amusblada
¥ equipada, y skcalentss calldades.

La zona comunitaria posee znas ajardinadas
¥ piscina. Todas [as viviendas cuentan con plaza

Mas Intomrackn
de sparcamiento y traster &

1TR0MM) €

BARCELOMA
Illa )
womocion ILLA DL MAR an Dagonal Mar
del Mar s

| Madrid ~ ©

Wivierstas exchushis de 2 a 4 do
© o

o0n Wandas oo

Wiviendad plscing. Edo Unico
exclusivas Un g rable, & wn pass dal pargw
e i,
con domét Ly Aowas ou 200 Jortin Diteady ¥ pisona,
Cion 2 plazas de apaTamients incuisss gimeasia, padsl y 2ons 48 piagos mfamiles
#n 6l precia ds vania
; ente
paifcio fr
T 1 mar
o o 3 P
L3620 - s terion ER TR I
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...sin dejar de lado ©Sabadell
la vivienda social

» 250 viviendas a disposicion del Fondo Social de Viviendas

Valor medio: Superficie media:
108.000 euros 70 m?

* Primeras entregas ya realizadas

» 1.200 alquileres sociales negociados

» 2.083 viviendas identificadas como posibles alquileres
sociales

* Ningun lanzamiento forzoso durante el 2012

» Creacion de una nueva fundacion especifica para
politicas sociales en el ambito inmobiliario
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©Sabadell

Ultimas operaciones

corporativas




Negocio y red de Banco BMN ©Sabadell
en Catalufiay Aragon

» Cesion del negocio bancario y red de oficinas de BMN
en Cataluina y Aragon

* Fecha estimada de integracion: 12 de octubre de 2013

Clientes

~900.000

Principales magnitudes de la operacién por provincia

Créditos

€ 10bn

Depositos

€8,2bn

~€5,3bn

Oficinas

462

7
&
°
S
E=
c
o)
©
S
0
Q
@®©
g
O
-
=
al

Empleados

~2.000

Sinergias

€ 66M

Nota: datos a febrero de 2013.

# ing:inas: 9 # Oficinas: 24

Credjtc)_s: 2% Créditos: 6% # Oficinas: 37
Depositos: 1% Depositos: 4% Créditos: 8%
Depositos: 5%

Barcelona

Zaragoza

# Oficinas: 350
Créditos: 76%

Tarragona Depdsitos: 84%

# Oficinas: 10 # Oficinas: 32
Créditos: 1% Créditos: 7%
Depdsitos: 2% Depdsitos: 5%
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Adquisicion de Banco Gallego

©Sabadell

 Inyeccion por parte del FROB de 245 millones de euros

» La operacion nos permite tener masa critica en una region
gue contribuye con un 5,3% al PIB

Clientes

Créditos

Recursos

Ratio de
morosidad

09}
)
©
-
5=
c
(@)
©
S
(7))
@
T
o
&)
c
—
o

Oficinas

Empleados

Sinergias

~125.000

€4.200M

€2.200M

€3.000M

€1.900M

8,3%

183

737

€ 19M

Red de oficinas proforma en Galicia

Crédito: exposicion por segmentos

Cuota

de oficinas
del 7%

Bl BS
Banco Gallego
[ 1 Proforma

Grandes empresas 27%
Pymes 18%
Resto empresas 8%
Hipotecas 41%
Resto particulares 6%

* Cobertura sobre el total inversion crediticia

14% de

cobertura
global -
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Distribucién de la red nacional de BS ©Sabadell

Cuota de mercado de oficinas por Comunidad Autdnoma

2001 2006 3%

Total oficinas:

VA 1.187

2012

Jd T . _ d .
otal oficinas: Total ofici
yi yi

/ 1.853 / 2.338

Para el calculo de las cuotas se ha considerado Ledn dentro de Asturias y no dentro de la comunidad de Castilla y Ledn.

B = 10%
[124y<10%
[ ] <4%

nas:
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Cuenta Expansion de Banco Sabadell.

El cambio para quienes creen que
ha llegado el momento de cambiar.

Gsa bade“ El banco de las mejores empresas. Y el tuyo.




