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@ El entorno del efectivo

“El Banco Internacional de Pagos certifica la vuelta a la demanda de

efectivo tras la pandemia.”
Fuente: EuropaPress

“La inflacion subyacente de la eurozona alcanza un nuevo mdximo
histérico del 5,7%."

Fuente: Euronews

“Continua el crecimiento sostenido en las retiradas de efectivo segun los

datos del Banco de Espana.”
Fuente: Banco de Espana

“La Corporacion de Seguros de Depdsitos de EEUU, senala que hay 24,6

millones de hogares sin cuenta bancaria o infrabancarizados.”
Fuente: Cash Essentials

0. El entorno del efectivo
Miguel Bandrés - IRO

Operaciones de retirada de efectivo en
cajeros en Espana

681.182

102,198€/H1.131€/H9.799€,/

2020 2021 2022

Fuente: Banco de Espana

Importe de las operaciones (millones euros)
NUmero de operaciones (miles operaciones)



@ Hitos del periodo: Continua mejora de la actividad y creciente
aportacion de los NNPP

Ventas
+16,2%

Sélido
crecimiento de
volUmenes.

Fuerte
crecimiento
organico ¢.30%,
con todas las
regiones
confribuyendo a
doble digito.

Margen EBITA

12,5%

Crecimiento
EBITA +9,2%.

Impactado por
estacionalidad
negocio Forex.

NNPP

28,1% s/vtas

Mejora en el
comportamiento
absoluto y
relativo de todas
las geografias.

Aumento
significativo de
las ventas de las
principales
soluciones: Cash
Today, Corbany
Forex.

FCF
8M €

Generacion de
caja afectada
por adelantos
extraordinarios
de pagos por
importe de
c.10M €, debido
a cambios
regulatorios.

1. Hitos del periodo
Javier Hergueta - CFO

ESG

Renovaciéon de
los planes de
Compensacion
de Emisiones.

Objetivos ESG
para el equipo
gestor.



& Cuenta de Pérdidas y Gananciasl!!)

Millones Euros

Ventas
EBITDA

Margen
Amortizacion
EBITA

Margen
Intangibles
EBIT

Margen
Resultado financiero
EBT

Margen
Impuestos

Tasa fiscal

Resultado Neto

Margen

(1) Cifras segun normativa contable de hiperinflacién (IFRS 21 & 29) y arrendamientos (IFRS 16).

Q1 2022

411

79
19.3%
(25)
55
13,3%
(5)
49
12,0%
(16)
34
8,2%
(16)
47,4%
18
4,3%

Q1 2023

VAR %

477

16,2%

85
17.8%
(25)

60

7,2%

9.2%

12,5%
(6)
53

11,2%

(24)
29
6,1%
(15)

51,5%
14

8.4%

(13.5%)

(20,2%)

3,0%

2. Cuenta de Pérdidas y Ganancias
Javier Hergueta - CFO

Ventas totales(’) (M€, %)

51%

o (18.6%) 477
I

Q12022 Org. Inorg. FX Q12023

Evolucion EBITA (M€, %)

12,5%

Q1 2022 Q1 2023



@ Transformacién: Consecucion de nuestra estrategia de crecimiento ;& fensformacién
de Nuevos Productos

Nuevos Productos (M€) (1)

4 Aumento de ventas +41,3% y mejora de la

95

penetracion de Nuevos Productos +500 p.b.

Contribucidon destacable de nuestras principales
soluciones (Cash Today, Corban y Forex).

Q1 2022 Q1 2023

Mayor aportacion de todas las regiones all
o crecimiento de Nuevos Productos.

(1) Cifras 2022-2023 reportadas segun normativa contable de hiperinflacion (IAS 21 & 29).



@ Dindmicas regionales

Iberoamérica (1 (2), 4% ventas grupo

Ventas NNPP
(M€) (M€, % ventas)
Org: 36,6%
Inorg: 0.4%
FX(2): (27,3%)

75
. [ 301%
7AT A N
Q12022 Q12023 Q12022 Q12023

Fuerte crecimiento orgdnico +36,6%.

Impacto divisa -27,3%.

Nuevos Productos +21,8%
alcanzando una penetracion del
30,1% con fuerte conftribucion de
Cash Today y Corban.

Europa, 28% ventas grupo

Ventas NNPP
(M€) (M€, % ventas)
Org: 13.0%
Inorg: 18,9%
FX(@): 0.0%
136
103
14 S
1 138%
_ el
Q1 2022 Q1 2023 Q1 2022 Q1 2023

Crecimiento orgdnico en doble digito
+13,0% con vuelta de volumenes.

Importante contribucion de las
adquisiciones +18,9%.

Aumento de Nuevos Productos

+140,1% impulsados por negocio Forex.

(1) Cifras segun normativa contable de hiperinflacién (IFRS 21 & 29); (2) FX incluye el impacto de la divisa y del IFRS 21 & 29.

4. Dindmicas regionales
Miguel Bandrés - IRO

Asia Pacifico, 8% ventas grupo

Ventas NNPP
(M€) (M€, % ventas)
Org: 23,4%
Inorg: 1.0%
FX(2; (1,9%)
‘ 37 8
o
i { 21,9%
C17.6%
Q1 2022 Q1 2023 Q1 2022 Q1 2023

Notorio crecimiento orgdnico +23,4%
por incorporacion de nuevos
contratos.

Fuerte crecimiento de Nuevos
Productos +52,3% gracias a intensa
actividad comercial.



& Cash Flow y Deuda Netall)

Millones Euros

EBITDA

Provisiones y otfros

Impuesto Beneficio Ordinario
Adquisicién Inmov. Material
Variaciéon Capital Circulante

Free Cash Flow

% Conversion(?)
Pagos Intereses
Pagos Adquisiciones filiales
Dividendos y autocartera
Ofros

Flujo neto total de caja

Q1 2022

Q1 2023

85
(4)
(20)
(21)
(32)

75%
(6)
(8)

(13)

(25)

(44)

5. Cash Flow y Deuda Neta
Javier Hergueta - CFO

Ratio de Apalancamiento (Deuda Neta Total / EBITDA LTM)()

724 717 756

HH89 R W 1208

\\\\\\\\

569 552 522 510 568
-15 -20 -23 -22 -29
3M 2022 6M 2022 9M 2022 FY 2022 3M 2023

B Pagos aplazados Autocartera
3 Deuda IFRS 16 Posicion financiera neta

Desapalancamiento vs Q1 2022 (2,1x vs 2,4x).

\/l Incremento de deuda neta total (+48M €), vs FY 2022

en linea con la estacionalidad del negocio.

(1) Cifras segun normativa contable de hiperinflacién (IFRS 21 & 29) y arrendamientos (IFRS 16); (2) % Conversion: (EBITDA - Capex) / EBITDA.



6. Conclusiones
Javier Hergueta - CFO

@ Conclusiones: se confirma la mejora de la actividad al tiempo que
se consolida la Transformacion de la compania

Ventas Margen EBITA NNPP FCF ESG
+16,2% 12,5% 28,1% s/vias 8M €
Solido Crecimiento Mejora en €l Generacion de Renovacion de
crecimiento de EBITA +9,2%. comportamiento caja afectada los planes de
volumenes. absoluto y por adelantos Compensacion
Impactado por relativo de todas extraordinarios de Emisiones.
Fuerte estacionalidad las geografias. de pagos por

crecimiento
organico ¢.30%,
con todas las
regiones
confribuyendo a
doble digito.

negocio Forex.

Aumento
significativo de
las ventas de las
principales
soluciones: Cash
Today, Corbany
Forex.

importe de
c.10M €, debido
a cambios
regulatorios.

Objetivos ESG
para el equipo
gestor.
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Informacion de Contacto

Miguel Bandrés
Director Relacidon con Inversores
T| +34.900.321.009

E| miguel.bandres@prosegur.com
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